S

Arbeitsmarktservice

TopriBenbHuii npeacTaBHUK (M/XK)

(Handelsvertreterin) [ im BIS anzeigen |

OCHOBHi BUAM AiANbHOCTI

(Haupttitigkeiten)

ToproBi npeacTaBHUKK NPOAAOTb NOCAYTX Ta MPOAYKTM Bif, iMeHi ofHiel abo KinlbKox KOMMaHii. BoHu
BiZBiAyrOTb pO3ApiOHi Ta ONTOBI Mara3uHu, NPe3eHTYOYM Ta MPOCYBatoYn nepeBaru CBOIX NPOAYKTIB Ta
nocnyr. LLlo6 nokpaluTt nepcnekTMBY yKNagaHHs yroam 3 KnieHTamu, BOHM po3po6sitoTb KpeaTUBHi
peknaMHi akuil Ta BiANOBiAHO afanTyoTb pekiaMHi 3axoau. AKLLO0 KMIEHTU NOro4XYTbCA Ha MOKYMKY, BOHU
NpuMMaroTb 3aMOBJIEHHS, LOMOBAAOTLCA NPO LjiHW, YMOBW AOCTaBKM Ta OMJiaTh, a TakKoX yKiagatTb
ZoroBopwu Kynisni-npofaxy. BOHU € KOHTaKTHUMUK 0co6amMu ANsi CKapr Ta TEXHIYHMX MUTaHb. BoHW niknytoTbes
MPO iCHYIOUMX KJTIEHTIB Ta OAHOYACHO BXMBAKOTb 3aX0A4iB A5 3a7yYeHHs HOBUX KNIEHTIB, HanpuKnag, yepes
TeneOoHHi KOHTaKTK abo NOLWTOBI po3cuNku. [nsa epeKTMBHOro NpoCcyBaHHS NPOAYKTIB Ta Mocnyr
BigNOBIAHOI KOMMaHIl NepeBaroto € creLianisoBaHi 3HaHHA Y BigNOBIAHIN ranysi.

Handelsvertreterinnen und Handelsvertreter vertreiben Dienstleistungen und Produkte im Namen eines oder
mehrerer Unternehmen. Dazu besuchen sie Einzel- und GroRhandelsbetriebe, denen sie die Vorteile der
Produkte und Dienstleistungen prasentieren und bewerben diese. Um die Aussicht auf einen Verkaufsabschluss
mit den Kundinnen und Kunden zu verbessern, entwickeln sie kreative VerkaufsférderungsmalRnahmen und
passen die Verkaufsaktivitaten entsprechend an. Wenn die Kundinnen und Kunden einem Kauf zustimmen,
nehmen sie die Bestellungen auf, verhandeln die Preise sowie die Liefer- und Zahlungskonditionen und
schlieRen Kaufvertrdge ab. Bei Reklamationen und Fachfragen, sind sie die Ansprechpartnerinnen und
Ansprechpartner. Sie betreuen Stammkundinnen und Stammkunden und gleichzeitig fiihren sie Malnahmen zur
Gewinnung von Neukundinnen und Neukunden durch, z. B. durch Telefonkontakte oder Aussendungen. Um die
Produkte und Dienstleistungen des jeweiligen Unternehmens gut bewerben zu konnen, sind Fachkenntnisse auf
dem jeweiligen Gebiet von Vorteil.

Doxia

(Einkommen)

TopriBenbHUI NpefcTaBHKK (M/X) 3apobnse Big 2.300 go 2.480 eBpo 6pyTTO Ha MicALb
(Handelsvertreterinnen verdienen ab 2.300 bis 2.480 Euro brutto pro Monat).

Im Beruf sind leistungsorientierte Vergiitungen tblich, z. B. Boni beim Erreichen eines bestimmten Umsatzes.
Das angegebene Einstiegseinkommen stellt daher lediglich einen Naherungswert dar.

3anexHo Bif piBHA KBanidikauil cTapToBMI1 OKaj TakoX Moxe 6yTu BuwwmM (Je nach Qualifikationsniveau

kann das Einstiegsgehalt auch hoher ausfallen):

e podecia 3 KOPOTKOIO abo crneuianbHO NiaroToBKoto : Big 2.300 o 2.470 espo 6pyTTo (Beruf mit Kurz-
oder Spezialausbildung: 2.300 bis 2.470 Euro brutto)

e podecina 3 cepeHbOIO NPotecitHO-TEXHIYHO oCBITO : Big 2.300 no 2.470 eBpo 6pyTTO (Beruf mit
mittlerer beruflicher Schul- und Fachausbildung: 2.300 bis 2.470 Euro brutto)

e podecia 3 BULLO NpodeciiHO-TEXHIYHO OCBITO : Bif 2.460 no 2.480 eBpo 6pyTTO (Beruf mit hdherer
beruflicher Schul- und Fachausbildung: 2.460 bis 2.480 Euro brutto)

Mo>knuBocTi npaueBnalITyBaHHsA

(Beschaftigungsmoglichkeiten )

ToproBi npeacTaBHUKM NPaLIOKOTb Y KOMMaHIiAX YCix CEKTOPIB EKOHOMIKM, NEPEBAXKHO Y BESIMKUX TOProBMX
JoMax, NPOMMUCIOBUX KOMIMaHIAX Ta nocTavasibHMKax nocnyr. BoHu npauotoTb abo sik CniBpOGITHUKM LMX
KOMIMaHil, abo K He3asieXHi TOpProBi NpeACcTaBHUKM, @ TAKOX MOXYTb NPeACTaBAATU KiflbKa KOMMNaHiIn.

Handelsvertreterinnen und Handelsvertreter arbeiten fiir Betriebe aller Wirtschaftszweige, vor allem fiir groRRe
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Arbeitsmarktservice

Handelshauser, Industrie- und Dienstleistungsunternehmen. Sie arbeiten als Angestellte dieser Unternehmen
oder als selbststandige Handelsvertreterinnen und Handelsvertreter, wobei sie auch mehrere Unternehmen
vertreten kdnnen.

AKTyanbHi BaKaHcii

(Aktuelle Stellenangebote)

.... B OHJNaiH-cepBici NpaueBnawTyBaHHs AMS (eJob-Room): (.... in der online-Stellenvermittlung des AMS
(eJob-Room): )438 [4 10 KiMHATK eNeKTPOHHUX BakaHcin AMS ( zum AMS-eJob-Room)

MpodeciitHi HaBMYKK, 3aNUTYyBaHi B OroJIOLLEHHSAX

(In Inseraten gefragte berufliche Kompetenzen)

e 3aranbHi 3HaHHs ToBapis (Allgemeine Warenkunde)

e CTBOpeHHs nponosuuii (Angebotserstellung)

¢ MonboBa cnyx6a (Aulendienst)

¢ YnpaBniHHA BigHOCMHaMM 3 knieHTamu (Customer Relationship Management)
e Mopaau cneuianicta (Fachberatung)

e 06cnyroByBaHHSA KiieHTiB Y cdepi npoaaxis (Kundenbetreuung im Vertrieb)
¢ 3anydyeHHs HoBux KJieHTiB (Neukundenakquisition)

e OnepatueHi 3akynieni (Operativer Einkauf)

e [ligTpumka BigHocuH 3 knieHTamu (Pflege von Kundenbeziehungen)

e 3anyck npoaykTty (Produkteinfiihrung)

e Posrnsag ckapr (Reklamationsbearbeitung)

e PerynapHa niaTpumka knieHTie (Stammkundenbetreuung)

e [Meperosopw npo npogax (Verkaufsverhandlung)

e Ctparerii Ta KoHuenuii npoaaxie (Vertriebsstrategien und -konzepte)

e [leMoHcTpauia npoaykuii (Vorfiihrung von Produkten)

IHWIi npodeciitHi HaBUYKMK
(Weitere berufliche Kompetenzen)

ba3oBi npodeciiiHi HAaBUYKHK

(Berufliche Basiskompetenzen)

o KepyBaHHs knto4oBnMK paxyHkamu (Key Account Management)
06po6ku (Sachbearbeitung)

e eperosopwu npo npogax (Verkaufsverhandlung)

e Haeuuku npogaxis (Vertriebskenntnisse)

TexHiuHi npodeciitHi HaBUYKK

(Fachliche berufliche Kompetenzen)

e BaHkiBcbkKi Ta diHaHcoBi HaBu4kK (Bank- und Finanzwesen-Kenntnisse)

o @iHaHcosi nopagu (Finanzierungsberatung)

3HaHHA nporpamHoro 3abesneyeHHs 6isHec-goaaTkie (Betriebswirtschaftliche Anwendungssoftware-

Kenntnisse)

o Mixranysese nporpamHe 3a6e3sneyeHHs ans 6isHecy (Brancheniibergreifende Unternehmenssoftware) (z.
B. MNporpaMHe 3a6e3neyeHHs ANa KepyBaHHA 3aMoBnieHHs MK (Auftragsmanagement-Software))

o CneuianbHe nporpaMHe 3a6esnevyeHHs ans 6isHecy (Branchenspezifische Unternehmenssoftware) (z. B.
Ready2order (Ready2order))

3HaHHsA 6i3Hecy (Betriebswirtschaftskenntnisse)

o PospaxyHok (Kalkulation)

3HaHHSA rany3seBux NpoAykTiB i MaTepianie (Branchenspezifische Produkt- und Materialkenntnisse)

OdicHi Ta agMiHicTpaTUBHI HaBuukm (Biiro- und Verwaltungskenntnisse)

o Hasunuku TenedoHyBaHHs (Telefonierkompetenz) (z. B. TenedoH (Telefonieren))
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Haeuuku konn-ueHTpy (Callcenterkenntnisse)

o BuxigHa TenedoHisa (Outbound-Telefonie) (z. B. Mpoaax no Tenedony (Telefonverkauf))

3HaHHsA 3acTocyBaHHs IT (EDV-Anwendungskenntnisse)

o EkcnnyarTadisi BnacHoro nporpamHoro 3a6esnedyeHHs (Bedienung von betriebsinterner Software)

o 3HaHHA IHTepHeT-goaaTkis (Internet-Anwendungskenntnisse)

o 3HaHHA iHTpaHeT-goaaTkie (Intranet-Anwendungskenntnisse)

o BepeHHsl gaHux (Datenpflege) (z. B. 36ip aaHux (Datenerfassung), BeaeHHS OCHOBHMX JaHKX
(Stammdatenpflege))

Haewuuku 3akynieni (Einkaufskenntnisse)

o MeHepxep i3 3akyniBenb (Einkaufsleitung)

o OnepaTueHi 3akynieni (Operativer Einkauf) (z. B. YknagaHnHs gorosopy (Vertragsverhandlung))

3HaHHSA iHo3eMHUX MoB (Fremdsprachenkenntnisse)

o AHrniicbka (Englisch)

Po3spo6ka IHTepHeTy Ta HaBUYKK agMiHicTpyBaHHSA (Internetentwicklungs- und Administrationskenntnisse)

o AAMiHicTpyBaHHs IHTepHeTy (Internet-Administration) (z. B. MigTpMMKa BHYTPILLHbOI Mepexi
(Intranetbetreuung))

Haeuuku nigTpumMku knienTie (Kundenbetreuungskenntnisse)

o KoHcynbTaliiHa koMneTeHTHicTb (Beratungskompetenz) (z. B. Mopaau cneuianicta (Fachberatung),
IHdhopmauia npo npoaykT (Produktinformation), KoncynbTauii knieHTie (Kundenberatung))

o YnpaBniHHA ckapramu (Beschwerdemanagement)

o YnpaBniHHA BigHOCMHaMM 3 knieHTamu (Customer Relationship Management) (z. B. NigTpuMka BigHOCUH
3 knieHTamu (Pflege von Kundenbeziehungen))

o KepyBaHHS KntoyoBuMHK paxyHkamu (Key Account Management) (z. B. [lunepcbka nigTpumka
(Handlerbetreuung))

HaBuuku ynpaeniHHa (Managementkenntnisse)

o YnpaBniHHA BigHocMHamu (Beziehungsmanagement)

o YnpaeniHHA BignosigHicTio (Compliance Management) (z. B. LJoTpuMaHHA KOHdiAeHLiNHOCTI
(Datenschutz-Compliance))

o CTparteriyHe ynpaeniHHa (Strategische Unternehmensfiihrung) (z. B. OpieHTaLjia Ha puHOK
(Marktorientierung))

MapkeTuHrosi HaBnuku (Marketingkenntnisse)

o PedepanbHuit MapkeTuHr (Empfehlungsmarketing)

o MpocyeaHHsa (Verkaufsforderung) (z. B. YuacTb y spmapkax (Messeteilnahme))

o Mpsamuit mapkeTuHr (Direktmarketing) (z. B. CTBopeHHsi oHNnaitH-kaTanorie ToBapis (Erstellung von Online-
Warenkatalogen))

06po6ku (Sachbearbeitung)

o 06po6ka 3amoBneHHs (Auftragsabwicklung) (z. B. BeeaeHHs 3aMoBneHHs (Auftragserfassung))

BisHec Ta nogaTkosi koHcynbTauii (Unternehmens- und Steuerberatung)

o bisHec-koHcanTuHr (Unternehmensberatung) (z. B. bisHec-koHcanTuHr (Betriebswirtschaftliche Beratung),
CTpaTeriyHuin KoHcanTuHr (Strategische Beratung))

Haeuuku npopaxis (Verkaufskenntnisse)

o OnTtoBa Topriens (GroBhandel)

o TexHika npogaxy (Verkaufstechnik) (z. B. Meperosopu npo npogax (Verkaufsverhandlung), Putopuka B
npoaaxax (Rhetorik im Verkauf))

o Crtparerii npogaxis (Verkaufsstrategien) (z. B. NMpoaax npoaykTy (Produktverkauf))

Haeuuku npopaxie (Vertriebskenntnisse)

o MMicna npopaxy (After-Sales)

o 3any4yeHHs HoBux KiieHTiB (Neukundenakquisition)

o [MonepeaHii npogax (Pre-Sales) (z. B. AemoHcTpauia npoaykuii (Vorfiihrung von Produkten))

o PosnoectogxxeHHs nocnyr (Vertrieb von Dienstleistungen)
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https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/4597-%D0%9D%D0%B0%D0%B2%D0%B8%D1%87%D0%BA%D0%B8%20%D0%BF%D1%96%D0%B4%D1%82%D1%80%D0%B8%D0%BC%D0%BA%D0%B8%20%D0%BA%D0%BB%D1%96%D1%94%D0%BD%D1%82%D1%96%D0%B2%20%28Kundenbetreuungskenntnisse%29?language=uk&stammdaten_noteid=864&expandDetailqualis=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/92-%D0%9D%D0%B0%D0%B2%D0%B8%D1%87%D0%BA%D0%B8%20%D1%83%D0%BF%D1%80%D0%B0%D0%B2%D0%BB%D1%96%D0%BD%D0%BD%D1%8F%20%28Managementkenntnisse%29?language=uk&stammdaten_noteid=864&expandDetailqualis=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/100-%D0%9C%D0%B0%D1%80%D0%BA%D0%B5%D1%82%D0%B8%D0%BD%D0%B3%D0%BE%D0%B2%D1%96%20%D0%BD%D0%B0%D0%B2%D0%B8%D1%87%D0%BA%D0%B8%20%28Marketingkenntnisse%29?language=uk&stammdaten_noteid=864&expandDetailqualis=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/7370-%D0%BE%D0%B1%D1%80%D0%BE%D0%B1%D0%BA%D0%B8%20%28Sachbearbeitung%29?language=uk&stammdaten_noteid=864&expandDetailqualis=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/97-%D0%91%D1%96%D0%B7%D0%BD%D0%B5%D1%81%20%D1%82%D0%B0%20%D0%BF%D0%BE%D0%B4%D0%B0%D1%82%D0%BA%D0%BE%D0%B2%D1%96%20%D0%BA%D0%BE%D0%BD%D1%81%D1%83%D0%BB%D1%8C%D1%82%D0%B0%D1%86%D1%96%D1%97%20%28Unternehmens-%20und%20Steuerberatung%29?language=uk&stammdaten_noteid=864&expandDetailqualis=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/96-%D0%9D%D0%B0%D0%B2%D0%B8%D1%87%D0%BA%D0%B8%20%D0%BF%D1%80%D0%BE%D0%B4%D0%B0%D0%B6%D1%96%D0%B2%20%28Verkaufskenntnisse%29?language=uk&stammdaten_noteid=864&expandDetailqualis=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/94-%D0%9D%D0%B0%D0%B2%D0%B8%D1%87%D0%BA%D0%B8%20%D0%BF%D1%80%D0%BE%D0%B4%D0%B0%D0%B6%D1%96%D0%B2%20%28Vertriebskenntnisse%29?language=uk&stammdaten_noteid=864&expandDetailqualis=1

S

Arbeitsmarktservice

o Peanisauis npoaykuii (Vertrieb von Produkten)

e JlekuiiHi Ta npe3seHTauiiHi HaBu4kK (Vortrags- und Prasentationskenntnisse)

o MpoBefeHHs NeKLii Ta Npe3eHTauii (Abhalten von Vortragen und Prasentationen) (z. B. MpoBefeHHs
npeseHTauii gns knieHTie (Abhalten von Kundenprasentationen), MpoBeaeHHsS oHNaiH-Npe3eHTaLii
(Abhalten von Online-Prasentationen))

o CTBOpeHHS Npe3eHTaliiHux aokymenTis (Erstellung von Prasentationsunterlagen) (z. B. CTBOpeHHS
poaaaTkoBoro Matepiany (Erstellung von Handouts))

Mepepaya npodeciitHnx HaBUYOK
(Uberfachliche berufliche Kompetenzen)
e no6anbHe mucneHHs (Globale Denkweise)
e [apHui1 3oBHIWHIK Burnag (Gutes Auftreten)
e |T-cnopigHeHicTb (IT-Affinitat)
o KomepuiiiHe po3yMiHHA (Kaufmannisches Verstandnis)
e MiunicTb 3B'a3ky (Kommunikationsstérke)
o cuna nepekoHaHHsa (Uberzeugungskraft)
o MeperoBopHa cuna (Verhandlungsstarke)
e [oTOBHiCcTb NogopoxyeaTu (Reisebereitschaft)
e CepBicHa opieHTaUis (Serviceorientierung)
e TanaHT npogaxis (Verkaufstalent)

Lindpoei HaBuuku 3rigHo 3 DigComp
(Digitale Kompetenzen nach DigComp)

1 OcHOBHUI 2 He3anexHi 3 PoswupeHuni 4 BucokocneLwiani3oBaHi

Onuc:Handelsvertreterinnen verwenden in ihrer Arbeit unterschiedliche digitale Anwendungen und Gerate zur
innerbetrieblichen Kommunikation und Zusammenarbeit, im Umgang mit Kundinnen und Kunden oder in der
Bereitstellung der Waren. Sie miissen in der Lage sein die berufs- und betriebsspezifische Anwendungen und
Gerate selbststandig und auch in komplexen, nicht-alltaglichen Situationen zu bedienen und effizient zu
nutzen. Sie erkennen Fehler und Probleme und kénnen standardisierte Losungen anwenden. AulRerdem
kennen sie die betrieblichen Datensicherheitsvorschriften und halten diese ein.

© AMS 2026 - Ausdruck aus dem AMS-Berufsinformationssystem, 07.02.2026 Seite 4 von 9


https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/6939-%D0%9B%D0%B5%D0%BA%D1%86%D1%96%D0%B9%D0%BD%D1%96%20%D1%82%D0%B0%20%D0%BF%D1%80%D0%B5%D0%B7%D0%B5%D0%BD%D1%82%D0%B0%D1%86%D1%96%D0%B9%D0%BD%D1%96%20%D0%BD%D0%B0%D0%B2%D0%B8%D1%87%D0%BA%D0%B8%20%28Vortrags-%20und%20Pr%C3%A4sentationskenntnisse%29?language=uk&stammdaten_noteid=864&expandDetailqualis=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/6946-%D0%93%D0%BB%D0%BE%D0%B1%D0%B0%D0%BB%D1%8C%D0%BD%D0%B5%20%D0%BC%D0%B8%D1%81%D0%BB%D0%B5%D0%BD%D0%BD%D1%8F%20%28Globale%20Denkweise%29?language=uk&stammdaten_noteid=864&expandDetailqualis=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/46-%D0%93%D0%B0%D1%80%D0%BD%D0%B8%D0%B9%20%D0%B7%D0%BE%D0%B2%D0%BD%D1%96%D1%88%D0%BD%D1%96%D0%B9%20%D0%B2%D0%B8%D0%B3%D0%BB%D1%8F%D0%B4%20%28Gutes%20Auftreten%29?language=uk&stammdaten_noteid=864&expandDetailqualis=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/7180-%D0%86%D0%A2-%D1%81%D0%BF%D0%BE%D1%80%D1%96%D0%B4%D0%BD%D0%B5%D0%BD%D1%96%D1%81%D1%82%D1%8C%20%28IT-Affinit%C3%A4t%29?language=uk&stammdaten_noteid=864&expandDetailqualis=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/57-%D0%9A%D0%BE%D0%BC%D0%B5%D1%80%D1%86%D1%96%D0%B9%D0%BD%D0%B5%20%D1%80%D0%BE%D0%B7%D1%83%D0%BC%D1%96%D0%BD%D0%BD%D1%8F%20%28Kaufm%C3%A4nnisches%20Verst%C3%A4ndnis%29?language=uk&stammdaten_noteid=864&expandDetailqualis=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/41-%D0%9C%D1%96%D1%86%D0%BD%D1%96%D1%81%D1%82%D1%8C%20%D0%B7%D0%B2%27%D1%8F%D0%B7%D0%BA%D1%83%20%28Kommunikationsst%C3%A4rke%29?language=uk&stammdaten_noteid=864&expandDetailqualis=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/58-%D0%93%D0%BE%D1%82%D0%BE%D0%B2%D0%BD%D1%96%D1%81%D1%82%D1%8C%20%D0%BF%D0%BE%D0%B4%D0%BE%D1%80%D0%BE%D0%B6%D1%83%D0%B2%D0%B0%D1%82%D0%B8%20%28Reisebereitschaft%29?language=uk&stammdaten_noteid=864&expandDetailqualis=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/69-%D0%A1%D0%B5%D1%80%D0%B2%D1%96%D1%81%D0%BD%D0%B0%20%D0%BE%D1%80%D1%96%D1%94%D0%BD%D1%82%D0%B0%D1%86%D1%96%D1%8F%20%28Serviceorientierung%29?language=uk&stammdaten_noteid=864&expandDetailqualis=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/7426-%D0%A2%D0%B0%D0%BB%D0%B0%D0%BD%D1%82%20%D0%BF%D1%80%D0%BE%D0%B4%D0%B0%D0%B6%D1%96%D0%B2%20%28Verkaufstalent%29?language=uk&stammdaten_noteid=864&expandDetailqualis=1

DeTtanbHa iHdpopmauis npo unudpoBi HaBUUKK
(Detailinfos zu den digitalen Kompetenzen)

S

Arbeitsmarktservice

Cdepa komneTeHuUiT

PieeHb(1) HaBUYOK
Big ... 4O ...

Onuc

0 - OcHoBwu, gocTtyn i
umdpoBe po3yMiHHS

Handelsvertreterlnnen verstehen die Funktion von
berufs- und betriebsspezifischen digitalen
Anwendungen, Geradten und Maschinen (z. B.
Digitales Dokumentenmanagement) und kénnen
diese auch in komplexen und neuen
Arbeitssituationen selbststandig und sicher bedienen
und anwenden.

1- O6pobka
iHbopMmaLii Ta gaHmx

Handelsvertreterinnen kdnnen fiir unterschiedliche
Aufgaben und Fragestellungen arbeitsrelevante
Daten und Informationen recherchieren, vergleichen,
beurteilen und in der jeweiligen Arbeitssituation
anwenden.

2 - CninkyBaHHsA,
B3aemMojia Ta
cnisnpaus

Handelsvertreterinnen kénnen alltagliche, aber auch
betriebsspezifische digitale Gerate in komplexen
Arbeitssituationen zur Kommunikation,
Zusammenarbeit und Dokumentation einsetzen.

3 - CTBOpEHHS,
BUIrOTOBJ/IEHHA Ta
nyénikauis

Handelsvertreterinnen miissen digitale Inhalte,
Informationen und Daten selbststédndig erfassen und
in bestehende digitale Tools einpflegen konnen.

4 - besneka Ta ctane
BMKOPUCTAHHSA
pecypciB

Handelsvertreterinnen sind sich der Bedeutung des
Datenschutzes und der Datensicherheit bewusst,
kennen die relevanten betrieblichen Regeln und
halten sie ein.

5 - BupiweHHs
npo6nem, iHHoBaU,i
Ta 6e3nepepBHe
HaBYaHHA

Handelsvertreterinnen miissen die
Einsatzmdoglichkeiten digitaler Tools und Lésungen
flr ihre Arbeit in den Grundziigen beurteilen konnen,
Fehler und Probleme erkennen und diese auch unter
Anleitung I6sen. Sie erkennen selbststandig eigene
digitale Kompetenzliicken und kénnen diese
beheben.

HaBuaHHSA, cepTudikaTy, nigeuuLeHHsa KBanidikauii
(Ausbildung, Zertifikate, Weiterbildung)

Tunosei piBHi KBanigikauii

(Typische Qualifikationsniveaus)
e [podecia 3 kKOpoTKoto abo crneuianbHo niarotoskoto (Beruf mit Kurz- oder Spezialausbildung)
e podecia 3 cepeiHboO NpodeciiHo-TeXHiYHO ocBiToto (Beruf mit mittlerer beruflicher Schul- und

Fachausbildung)

e podecia 3 BULWOI NpodeciliHo-TexHiYHO ocsiToto (Beruf mit hoherer beruflicher Schul- und

Fachausbildung)

OcsiTa
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Arbeitsmarktservice

(Ausbildung)

BMS - Berufsbildende mittlere Schule 11QR"
e Kaufmannische Berufe

e Wirtschaftliche Berufe

BHS - Berufsbildende hohere Schule NQR"
e Kaufmannische Berufe
¢ Wirtschaftliche Berufe

Spezielle Aus- und Weiterbildungslehrgange
¢ Wirtschaftliche und kaufméannische Berufe

Ceptudikatu Ta ctyneHi nigrotoeku (Zertifikate und Ausbildungsabschliisse)
e MoceigyeHHs Bogisa (Fihrerscheine)
o MMoceigyeHHs Bogaisa B (Flihrerschein B)

HenepepeHa ocBiTa
(Weiterbildung)

Fachliche Weiterbildung Vertiefung
¢ Area-Management

¢ Beschwerdemanagement

¢ Customer Relationship Management
e E-Commerce

¢ Handelsmanagement

¢ Produktmanagement

¢ Produktmarketing

¢ Sales Management

¢ Verkaufsstrategien

Fachliche Weiterbildung Aufstiegsperspektiven

e Spezielle Aus- und Weiterbildungslehrgange - Wirtschaftliche und kaufmannische Berufe
Ausbildung zum/zur akademischen Handelsmanagerin

Hochschulstudien - Handel, Logistik- und Transportmanagement

Hochschulstudien - Marketing und Sales

Bereichsiibergreifende Weiterbildung
e Fremdsprachen

e Gesprachstechniken

MS Office

Verhandlungsfiihrung

e Zeitmanagement

Weiterbildungsveranstalter

¢ Berufsakademie Handel [£

¢ Hersteller- und Zulieferbetriebe

e Fachmesse- und Tagungsveranstalter

¢ Erwachsenenbildungseinrichtungen und Online-Lernplattformen
¢ BHS - Kaufmannische Berufe

¢ Kollegs

¢ Fachhochschulen

e Universitaten

© AMS 2026 - Ausdruck aus dem AMS-Berufsinformationssystem, 07.02.2026
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https://bis.ams.or.at/bis/berufe-nach-ausbildungen?language=uk&expand=39#tree-berufsstruktur-39-branch-text-wrapper
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/81-Kaufm%C3%A4nnische%20Berufe?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/9-Wirtschaftliche%20Berufe?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/berufe-nach-ausbildungen?language=uk&expand=40#tree-berufsstruktur-40-branch-text-wrapper
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/2-Kaufm%C3%A4nnische%20Berufe?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/82-Wirtschaftliche%20Berufe?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/berufe-nach-ausbildungen?language=uk&expand=21#tree-berufsstruktur-21-branch-text-wrapper
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/43-Wirtschaftliche%20und%20kaufm%C3%A4nnische%20Berufe?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/4636-%D0%9F%D0%BE%D1%81%D0%B2%D1%96%D0%B4%D1%87%D0%B5%D0%BD%D0%BD%D1%8F%20%D0%B2%D0%BE%D0%B4%D1%96%D1%8F%20%28F%C3%BChrerscheine%29?language=uk&stammdaten_noteid=864&expandDetailqualis=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/92-Managementkenntnisse?language=uk&query=Area-Management&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/4597-Beschwerdemanagement?language=uk&query_qualifikation_detail_noteid=2620&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/4597-Customer%20Relationship%20Management?language=uk&query_qualifikation_detail_noteid=2582&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/105-E-Commerce-Kenntnisse?language=uk&query=E-Commerce&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/92-Handelsmanagement?language=uk&query_qualifikation_detail_noteid=20537&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/92-Produktmanagement?language=uk&query_qualifikation_detail_noteid=2579&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/100-Produktmarketing?language=uk&query_qualifikation_detail_noteid=18085&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/94-Vertriebskenntnisse?language=uk&query=Sales%20Management&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/96-Verkaufsstrategien?language=uk&query_qualifikation_detail_noteid=18080&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/43-Spezielle%20Aus-%20und%20Weiterbildungslehrg%C3%A4nge%20-%20Wirtschaftliche%20und%20kaufm%C3%A4nnische%20Berufe?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/7469-Ausbildung%20zumzur%20akademischen%20HandelsmanagerIn?language=uk&query_qualifikation_detail_noteid=23346&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/99-Hochschulstudien%20-%20Handel%2C%20Logistik-%20und%20Transportmanagement?language=uk&ausbildungssubkategorie_noteid=110
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/99-Hochschulstudien%20-%20Marketing%20und%20Sales?language=uk&ausbildungssubkategorie_noteid=109
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/116-Spezielle%20Aus-%20und%20Weiterbildungslehrg%C3%A4nge%20-%20Fachspezifische%20Universit%C3%A4ts-%20und%20Fachhochschullehrg%C3%A4nge%20?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/72-Fremdsprachenkenntnisse?language=uk&query=Fremdsprachen&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/6939-Vortrags-%20und%20Pr%C3%A4sentationskenntnisse?language=uk&query=Gespr%C3%A4chstechniken&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/197-EDV-Anwendungskenntnisse?language=uk&query=MS%20Office&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/41-Kommunikationsst%C3%A4rke?language=uk&query=Verhandlungsf%C3%BChrung&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/22-Zeitmanagement?language=uk&query_qualifikation_detail_noteid=1961&show_definition=1
https://www.wifi.at/kursbuch/akademische-ausbildungen/marketing-studium/handelsmanagement/berufsakademie-handel
https://www.wifi.at/kursbuch/akademische-ausbildungen/marketing-studium/handelsmanagement/berufsakademie-handel
https://www.wifi.at/kursbuch/akademische-ausbildungen/marketing-studium/handelsmanagement/berufsakademie-handel
https://bis.ams.or.at/bis/weiterbildungsveranstalter/47-Erwachsenenbildungseinrichtungen%20und%20Online-Lernplattformen?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/2-BHS%20-%20Kaufm%C3%A4nnische%20Berufe?language=uk

S

Arbeitsmarktservice

3HaHHSA HimeLbKoi MoBM 3rigHo CEFR

(Deutschkenntnisse nach GERS)

C1 Sehr gute bis C2 Exzellente Deutschkenntnisse

Sie stehen in standigem Kontakt mit Kundinnen und Kunden, beraten sie, verhandeln mit ihnen tber Preise und
Konditionen und erstellen schriftliche Vertrage. AuBerdem kommunizieren sie mindlich und schriftlich im
eigenen Team. Diese vielfaltigen sprachlichen Anforderungen verlangen in der Regel zumindest sehr gute
Deutschkenntnisse.

[opaatkoBa iHpopMmauis npo pob6oTy
(Weitere Berufsinfos)

CaMO3alHATICTb
(Selbststandigkeit)
Eine selbstdndige Berufsausiibung ist im Rahmen eines freien Gewerbes maglich.

Po6oue cepeposuiLe

(Arbeitsumfeld)

¢ MMonboBa cnyx6a (Aulendienst)

e TocTiliHWI KOHTaKT 3 NtoabMum (Standiger Kontakt mit Menschen)

MpodeciiHi cneyianbHOCTI
(Berufsspezialisierungen)

Mokyneub (Akquisiteurln)

Retail Traveler (EinzelhandelsreisendeR)
Oinoswuii MmaHapiBHUK (GeschéftsreisendeR)
komiBosxkep (HandelsreisendeR)
KomiBosixkep (HandlungsreisendeR)
MaHgpiBHuK (ReisendeR)

MpencTaBHuk (Vertreterin)

O6nacTb creuianizoBaHuit aunep (Gebietsfachhandlerin)
MeHemxep Bigainy 36yTy (Verkaufsgebietsbetreuerin)

3akntoyHuin npegctaBHUK (Abschlussvertreterin)
PeknamopaBeub (Anzeigenhandlerin)
MpepcTaBHMK Komicil (Provisionsvertreterin)

MpauiBHKK BUT3HOT CNy>K6M KoMepLiiHoro 3a6eanedveHHs (AuBendienstmitarbeiterin in der Gewerbebetreuung)
MpepcTaBHMK KHUK (Buchvertreterin)

MNpencTtaBHUK KHUrK (Blichervertreterin)

MpopaBeub 36ipHux 6yamHkie (Fertigteilhausverkauferin)

KopmoBwuit npeactaBHUk (Futtermittelvertreterin)

KocMeTnunuii npeactaBHuk (Kosmetikvertreterin)

XapuoBwuit npeactaBHUK (Lebensmittelvertreterin)

KoHcynbTaHT 3 MendHoro o6nagHaHHs (Medizinprodukteberaterin)
KoHcynbTaHT 3 HepyxomocTi B 6yaiBHMUTBI (Objektberaterin im Bauwesen)
MpeacTaBHMK NanepoBoi Npoaykuii (Papierwarenvertreterin)
MpepcTaBHUK 3acoby ansa unweHHs (Reinigungsmittelvertreterin)
KoHcynbTaHT no Kpaci Ta 6agbopocTi (Schdnheits- und Vitalberaterin)
IrpawwkoBuii NpeacTaBHUK (Spielwarenvertreterin)

Oyxv npeactaBHuK (Spirituosenvertreterin)
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https://bis.ams.or.at/bis/arbeitsumfeld/3-%D0%9F%D0%BE%D0%BB%D1%8C%D0%BE%D0%B2%D0%B0%20%D1%81%D0%BB%D1%83%D0%B6%D0%B1%D0%B0%20%28Au%C3%9Fendienst%29?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/arbeitsumfeld/10-%D0%9F%D0%BE%D1%81%D1%82%D1%96%D0%B9%D0%BD%D0%B8%D0%B9%20%D0%BA%D0%BE%D0%BD%D1%82%D0%B0%D0%BA%D1%82%20%D0%B7%20%D0%BB%D1%8E%D0%B4%D1%8C%D0%BC%D0%B8%20%28St%C3%A4ndiger%20Kontakt%20mit%20Menschen%29?language=uk
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Arbeitsmarktservice

MpefcTaBHMK CNopTUBHKX ToBapiB (Sportartikelvertreterin)
MpencTaBHKK BUuaaBHuUUTBa (Verlagsreprasentantin)

MpefcTaBHKK 3aco6iB BUpo6HMUTBA (Investitionsglitervertreterin)
MpefcTaBHMK 3 MUTaHb CMOXMBYMX ToBapiB (Konsumgiitervertreterin)

MpsAmuit koHcynbTaHT (Direktberaterin)
Mpsamuid npogaseLb (Direktvertrieblerin)
KoHcynbTaHT 3 npaMoi peknamu (Direktwerbefachberaterin)

KoHcynbTaHT BUi3HOI cny6u (Aulendienstberaterin)
BwizHuit Toprosuit npefctaBHuK (Aulendienstmitarbeiterin)
Toproeuit npeactaBHuk (VertriebsaulRendienstmitarbeiterin)

IaanTn npopasunHa (Fahrverkauferin)

KopnopaTtueHuii MmeHepxep (Firmenkundenbetreuerin)

leHepanbHui NpeacTaBHUK (Generalvertreterin)

KomepuiitHuii areHT (Handelsagentin)

MpeacTtaBHuK aunepa (Handlerbetreuerin)

KoHcynbTaHT npomucnioBux knienTie (Industriekundenbetreuerin)
MpefcTaBHUK cny>6u o6cnyrosyBaHHs KnieHTis (Kundenbetreuerln)
MeHegxep 3 o6cnyroByBaHHs KnieHTiB (Kundenmanagerln im AuBendienst)

Micue npeactaBHuk (Platzvertreterin)

TenemapkeTuHr (Telefonverk&uferin)

MpoaaBeub-koHcynbTaHT (Verkaufsberaterin)

MeHegnxkep Bigainy 36yty (Verkaufsgebietsleiterin)

BwizHuit Toprosuit npeactaBHuk (Verkaufsreprasentantin im AuBendienst)

CymixkHi npodecii

(Verwandte Berufe)

e PafHuK 3 NUTaHb cinbcbkoro rocnoaapcTea (M/xX) (Agrarberaterin)

e MeHepxep no po6oTi 3 knieHTamu (M/x) (Customer-Relationship-Managerin)

e lNpopaaBeLb po3api6Hoi Toprieni (M/x) (Einzelhandelskaufmann/-frau)

e pojaBeub TpaHCNOPTHUX 3aco6iB (M/X) (Fahrzeugverkauferin)

e PapgHuk 3 iHaHciB Ta iHBecTuuiin (M/x) (Finanz- und Anlageberaterin)

¢ OnToBwii Toproeeub (M/X) (GroRhandelskaufmann/-frau)

o KoHcynbTaHT 3 HepyxomocTi (M/x) (Immobilienberaterin)

e MeHepxep no po6oTi 3 KnoyoBUMU KiieHTamu (M/x) (Key-Account-Managerin)
e [MomiyHuK 3 MapkeTuHry (M/x) (Marketingassistentin)

e TopriBenbHUI NpeacTaBHNK hapMaLleBTUUHMX KomnaHin (M/x) (Pharmareferentln) [§]
e MeHepxep 3 npogaxy (M/x) (Salesmanagerin)

¢ CniBpo6iTHKK Bigainy npopaxis (M/>x) (Verkaufssachbearbeiterln)

o CtpaxoBuit pagHuk (M/>) (Versicherungsberaterin)

e CtpaxoBuit areHT (M/x) (Versicherungskaufmann/-frau)

e Cneuianict 3 npogaxy (M/x) (Vertriebstechnikerin)

Po3nogin y BIS npodeciiiHux 30H Ta BepxHix rpyn
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https://bis.ams.or.at/bis/beruf/216-%D0%A0%D0%B0%D0%B4%D0%BD%D0%B8%D0%BA%20%D0%B7%20%D0%BF%D0%B8%D1%82%D0%B0%D0%BD%D1%8C%20%D1%81%D1%96%D0%BB%D1%8C%D1%81%D1%8C%D0%BA%D0%BE%D0%B3%D0%BE%20%D0%B3%D0%BE%D1%81%D0%BF%D0%BE%D0%B4%D0%B0%D1%80%D1%81%D1%82%D0%B2%D0%B0%20%28%D0%BC%D0%B6%29%20%28AgrarberaterIn%29?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/637-%D0%9C%D0%B5%D0%BD%D0%B5%D0%B4%D0%B6%D0%B5%D1%80%20%D0%BF%D0%BE%20%D1%80%D0%BE%D0%B1%D0%BE%D1%82%D1%96%20%D0%B7%20%D0%BA%D0%BB%D1%96%D1%94%D0%BD%D1%82%D0%B0%D0%BC%D0%B8%20%28%D0%BC%D0%B6%29%20%28Customer-Relationship-ManagerIn%29?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/536-%D0%9F%D1%80%D0%BE%D0%B4%D0%B0%D0%B2%D0%B5%D1%86%D1%8C%20%D1%80%D0%BE%D0%B7%D0%B4%D1%80%D1%96%D0%B1%D0%BD%D0%BE%D1%97%20%D1%82%D0%BE%D1%80%D0%B3%D1%96%D0%B2%D0%BB%D1%96%20%28%D0%BC%D0%B6%29%20%28Einzelhandelskaufmann-frau%29?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/851-%D0%9F%D1%80%D0%BE%D0%B4%D0%B0%D0%B2%D0%B5%D1%86%D1%8C%20%D1%82%D1%80%D0%B0%D0%BD%D1%81%D0%BF%D0%BE%D1%80%D1%82%D0%BD%D0%B8%D1%85%20%D0%B7%D0%B0%D1%81%D0%BE%D0%B1%D1%96%D0%B2%20%28%D0%BC%D0%B6%29%20%28Fahrzeugverk%C3%A4uferIn%29?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/1189-%D0%A0%D0%B0%D0%B4%D0%BD%D0%B8%D0%BA%20%D0%B7%20%D1%84%D1%96%D0%BD%D0%B0%D0%BD%D1%81%D1%96%D0%B2%20%D1%82%D0%B0%20%D1%96%D0%BD%D0%B2%D0%B5%D1%81%D1%82%D0%B8%D1%86%D1%96%D0%B9%20%28%D0%BC%D0%B6%29%20%28Finanz-%20und%20AnlageberaterIn%29?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/538-%D0%9E%D0%BF%D1%82%D0%BE%D0%B2%D0%B8%D0%B9%20%D1%82%D0%BE%D1%80%D0%B3%D0%BE%D0%B2%D0%B5%D1%86%D1%8C%20%28%D0%BC%D0%B6%29%20%28Gro%C3%9Fhandelskaufmann-frau%29?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/539-%D0%9A%D0%BE%D0%BD%D1%81%D1%83%D0%BB%D1%8C%D1%82%D0%B0%D0%BD%D1%82%20%D0%B7%20%D0%BD%D0%B5%D1%80%D1%83%D1%85%D0%BE%D0%BC%D0%BE%D1%81%D1%82%D1%96%20%28%D0%BC%D0%B6%29%20%28ImmobilienberaterIn%29?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/1193-%D0%9C%D0%B5%D0%BD%D0%B5%D0%B4%D0%B6%D0%B5%D1%80%20%D0%BF%D0%BE%20%D1%80%D0%BE%D0%B1%D0%BE%D1%82%D1%96%20%D0%B7%20%D0%BA%D0%BB%D1%8E%D1%87%D0%BE%D0%B2%D0%B8%D0%BC%D0%B8%20%D0%BA%D0%BB%D1%96%D1%94%D0%BD%D1%82%D0%B0%D0%BC%D0%B8%20%28%D0%BC%D0%B6%29%20%28Key-Account-ManagerIn%29?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/862-%D0%9F%D0%BE%D0%BC%D1%96%D1%87%D0%BD%D0%B8%D0%BA%20%D0%B7%20%D0%BC%D0%B0%D1%80%D0%BA%D0%B5%D1%82%D0%B8%D0%BD%D0%B3%D1%83%20%28%D0%BC%D0%B6%29%20%28MarketingassistentIn%29?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/1009-%D0%A2%D0%BE%D1%80%D0%B3%D1%96%D0%B2%D0%B5%D0%BB%D1%8C%D0%BD%D0%B8%D0%B9%20%D0%BF%D1%80%D0%B5%D0%B4%D1%81%D1%82%D0%B0%D0%B2%D0%BD%D0%B8%D0%BA%20%D1%84%D0%B0%D1%80%D0%BC%D0%B0%D1%86%D0%B5%D0%B2%D1%82%D0%B8%D1%87%D0%BD%D0%B8%D1%85%20%D0%BA%D0%BE%D0%BC%D0%BF%D0%B0%D0%BD%D1%96%D0%B9%20%28%D0%BC%D0%B6%29%20%28PharmareferentIn%29?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/1009-%D0%A2%D0%BE%D1%80%D0%B3%D1%96%D0%B2%D0%B5%D0%BB%D1%8C%D0%BD%D0%B8%D0%B9%20%D0%BF%D1%80%D0%B5%D0%B4%D1%81%D1%82%D0%B0%D0%B2%D0%BD%D0%B8%D0%BA%20%D1%84%D0%B0%D1%80%D0%BC%D0%B0%D1%86%D0%B5%D0%B2%D1%82%D0%B8%D1%87%D0%BD%D0%B8%D1%85%20%D0%BA%D0%BE%D0%BC%D0%BF%D0%B0%D0%BD%D1%96%D0%B9%20%28%D0%BC%D0%B6%29%20%28PharmareferentIn%29?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/873-%D0%9C%D0%B5%D0%BD%D0%B5%D0%B4%D0%B6%D0%B5%D1%80%20%D0%B7%20%D0%BF%D1%80%D0%BE%D0%B4%D0%B0%D0%B6%D1%83%20%28%D0%BC%D0%B6%29%20%28SalesmanagerIn%29?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/1012-%D0%A1%D0%BF%D1%96%D0%B2%D1%80%D0%BE%D0%B1%D1%96%D1%82%D0%BD%D0%B8%D0%BA%20%D0%B2%D1%96%D0%B4%D0%B4%D1%96%D0%BB%D1%83%20%D0%BF%D1%80%D0%BE%D0%B4%D0%B0%D0%B6%D1%96%D0%B2%20%28%D0%BC%D0%B6%29%20%28VerkaufssachbearbeiterIn%29?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/1190-%D0%A1%D1%82%D1%80%D0%B0%D1%85%D0%BE%D0%B2%D0%B8%D0%B9%20%D1%80%D0%B0%D0%B4%D0%BD%D0%B8%D0%BA%20%28%D0%BC%D0%B6%29%20%28VersicherungsberaterIn%29?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/545-%D0%A1%D1%82%D1%80%D0%B0%D1%85%D0%BE%D0%B2%D0%B8%D0%B9%20%D0%B0%D0%B3%D0%B5%D0%BD%D1%82%20%28%D0%BC%D0%B6%29%20%28Versicherungskaufmann-frau%29?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/855-%D0%A1%D0%BF%D0%B5%D1%86%D1%96%D0%B0%D0%BB%D1%96%D1%81%D1%82%20%D0%B7%20%D0%BF%D1%80%D0%BE%D0%B4%D0%B0%D0%B6%D1%83%20%28%D0%BC%D0%B6%29%20%28VertriebstechnikerIn%29?language=uk

S

Arbeitsmarktservice

(Zuordnung zu BIS-Berufsbereichen und -obergruppen)
Topriens, norictuka, Tpancnopt (Handel, Logistik, Verkehr)
o Bui3Hui1 BigAin npopaxie, nocepeaHuuTEO y NnpoAaxy (VerkaufsauBendienst, Verkaufsvermittlung)

BigHeceHHs #o knacudikauii npodeciint AMS (wictb undp)
(Zuordnung zu AMS-Berufssystematik (Sechssteller))

e 410102 KHuxxkoBuit npeacTaBHuK (Buchvertreter/in)

¢ 410103 Npogaaseub(n) (Handelsreisend(er)e)

e 410104 KomepuiiiHuit npeactaBHUK (Handelsvertreter/in)

¢ 410105 MaHgpiBHuk(1n) (Reisend(er)e)

e 410106 NpeacTtaBHuk (Vertreter/in)

¢ 410107 KomicioHep (Provisionsvertreter/in)

e 410108 Toproewii NnpeacTtaBHuK (AuBendienstmitarbeiter/in)

e 410111 MeHepxep Bigainy npogaxie (Verkaufsgebiets-Leiter/in)
¢ 410116 Npogaaseup 36ipHux 6yauHkie (Fertigteilhausverkaufer/in)
e 414110 MeHepmxxep no po6oTi 3 knieHTamu (Kundenbetreuer/in)

e 418801 Habysau (Akquisiteur/in)

IHdopmaLia y npodeciiHOMY CTOBHUKY
(Informationen im Berufslexikon)

* [ Handelsagentin (Schule)

¢ [ Handelsvertreterln (Kurz-/Spezialausbildung)
* [ Kundenbetreuerln (Schule)

IHdopmaLia B HaBYaNIbHOMY KOMMaci
(Informationen im Ausbildungskompass)
¢ [4 TopriBenbHuit npeacTaBHuK (M/x) (Handelsvertreterin)

A powered by Google Translate

TeKkcT 6yB aBTOMaTUYHO NMepeKknafeHuni 3 HimewlbKoi. HiMeLbKi TepMiHM BKasaHi B gy>KKax.

LI MOCNYIrA MOXXE MICTUTW MEPEKNAOWN, HAOAHI GOOGLE. GOOGLE BIAMOBJIAETbLCS BCIX FTAPAHTIN,
ABHMX YN HEMPAMAIOYMX, LLIOA0 NMEPEKALOB, BK/TMIOYAKYN BY Ob-AKI TAPAHTII TOYHOCTI,
HALIMHOCTI TA BYAb-IKUX HEMPSIMAX TAPAHTIV MPOAAXHOCTI, BIAMOBIOASIBHOCTI TA
BIAMOBIAAJIBHOCTI 414 N.

Der Text wurde automatisiert aus dem Deutschen iibersetzt. Die deutschen Begriffe werden in Klammern
angezeigt.

DIESER DIENST KANN UBERSETZUNGEN ENTHALTEN, DIE VON GOOGLE BEREITGESTELLT WERDEN. GOOGLE
SCHLIERT IN BEZUG AUF DIE UBERSETZUNGEN JEGLICHE HAFTUNG AUS, SEI SIE AUSDRUCKLICH ODER
STILLSCHWEIGEND, EINSCHLIEBLICH JEGLICHER HAFTUNG FUR DIE GENAUIGKEIT, ZUVERLASSIGKEIT UND
JEGLICHE STILLSCHWEIGENDE HAFTUNG FUR DIE MARKTGANGIGKEIT, EIGNUNG FUR EINEN BESTIMMTEN
ZWECK UND NICHTVERLETZUNG FREMDER RECHTE.

Llet npodeciiHumit npodinb 6yno oHoeneHo 21. November 2025 . (Dieses Berufsprofil wurde aktualisiert am 21.
November 2025.)
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https://bis.ams.or.at/bis/berufe-nach-berufsbereichen?expand=89
https://bis.ams.or.at/bis/berufe-nach-berufsbereichen.php?expand=89,89_311
https://www.berufslexikon.at/berufe/2159
https://www.berufslexikon.at/berufe/2159
https://www.berufslexikon.at/berufe/2805
https://www.berufslexikon.at/berufe/2805
https://www.berufslexikon.at/berufe/1693
https://www.berufslexikon.at/berufe/1693
https://www.ausbildungskompass.at/berufe/?q_alle_beruf=1&q_beruf=%D0%A2%D0%BE%D1%80%D0%B3%D1%96%D0%B2%D0%B5%D0%BB%D1%8C%D0%BD%D0%B8%D0%B9+%D0%BF%D1%80%D0%B5%D0%B4%D1%81%D1%82%D0%B0%D0%B2%D0%BD%D0%B8%D0%BA+%28%D0%BC%2F%D0%B6%29+%28HandelsvertreterIn%29
https://www.ausbildungskompass.at/berufe/?q_alle_beruf=1&q_beruf=%D0%A2%D0%BE%D1%80%D0%B3%D1%96%D0%B2%D0%B5%D0%BB%D1%8C%D0%BD%D0%B8%D0%B9+%D0%BF%D1%80%D0%B5%D0%B4%D1%81%D1%82%D0%B0%D0%B2%D0%BD%D0%B8%D0%BA+%28%D0%BC%2F%D0%B6%29+%28HandelsvertreterIn%29

