S

Arbeitsmarktservice

CneuianicTt 3 npogaxy (M/x)

(Vertriebstechnikerln) [ im BIS anzeigen |

OCHOBHi BUAM AiANbHOCTI

(Haupttitigkeiten)

[HXXeHepu 3 Npofa)Ky KOHCYNbTYHOTb KNIEHTIB Ta 3auikaB/ieHUX CTOPIH 3 MUTaHb TEXHIYHUX pilleHb Ta
NpoAyKTiB. BOHM po3paxoByOTb BUTPATH, CTBOPIOIOTb NPONO3MLIi, BCTAHOBAIOOTb TEPMiHM NOCTaBKM Ta
6epyTb Ha cebe QYHKLIT CUCTEMHOrO iHTerpaTopa Ans CKiagHWX 3aBAaHb, TO6TO OTPUMYOTb NPoNo3uuii Big
cy6niapaAHUKIB Ta iHTErpyroTb X y 3aranbHe pilleHHs. BOHU TakoX NigTpUMyHOTb NnaHyBaNbHUKIB i
npoAaBLiB y BUKOHaHHI TXHiX 3aBfaHb, a TaKOX 6epyTb y4acTb y TOProBuUx 3axodax (Hanpuknag, spMapkax).

Vertriebstechnikerinnen beraten Kundinnen und Interessentinnen bei Fragen zu technischen Losungen und
Produkten. Sie kalkulieren Kosten, erstellen Angebote, legen Liefertermine fest und (ibernehmen bei komplexen
Aufgabenstellungen die Funktion des Systemintegrators, d.h. sie holen Angebote von Subfirmen ein und
integrieren diese zu einer Gesamtlosung. Weiters unterstiitzen sie Planerlnnen und Verkauferlnnen bei deren
Aufgaben und nehmen auch an Verkaufsveranstaltungen (z.B. Messen) teil.

Mo>knuBocTi npaueBnalITyBaHHsA

(Beschaftigungsmoglichkeiten )

TexHiky 3 Npogaxy npaurooTb Y KOMNaHisAX, Ki NpoAaroTb/MPONOHYOTh TEXHIYHI CUCTEMU Ta NPUCTPOT UK
TeXHiYHi mocnyru Ta CTBOPIOKOTbL TEXHIYHI nponosuuii. Lle, Hanprknag, MawnHOBYyAyBaHHSA Ta
MalLMHO6YAyBaHHS, aBTOMOGinebyayBaHHA Ta 6yfiBenibHa NPOMUCIIOBICTb.

Vertriebstechnikerlnnen arbeiten in Unternehmen, die technische Anlagen und Gerate bzw. technische
Dienstleistungen verkaufen/anbieten und technische Angebote erstellen. Das sind z.B. der Maschinen- und
Anlagenbau, der Fahrzeugbau, die Bauindustrie.

AKTyanbHi BakaHcil

(Aktuelle Stellenangebote)

.... B OHJNaiH-cepBici npaueBnawTyBaHHss AMS (eJob-Room): (.... in der online-Stellenvermittlung des AMS
(eJob-Room): )206 (4 no kimHaTu eJob AMS ( zum AMS-eJob-Room)

MpodeciitHi HaBMYKK, 3aNUTYyBaHi B OroJIOLLEHHSAX

(In Inseraten gefragte berufliche Kompetenzen)

e MMicnanpopaxi (After-Sales)

e CTBOpeHHs nponosuuii (Angebotserstellung)

e [ligKnoYeHHs enekTpomexaHiyHmx MawwmnH (Anschlielen von elektromechanischen Maschinen)
¢ [MonboBa cnyx6a (Aulendienst)

e AHani3 koHkypeHTiB (Konkurrenzanalyse)

e KoHcynbTauis knieHTa (Kundenberatung)

e AHania puHky (Marktanalysen)

* HaBMYKM MalnHOByayBaHHs (Maschinenbaukenntnisse)
e [MonepenHii npogax (Pre-Sales)

e TexHiyHuit npogax (Technischer Verkauf)

IHWi npodeciiiHi HaBUYKK
(Weitere berufliche Kompetenzen)

ba3oBi npodeciiiHi HAaBUYKHK
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https://bis.ams.or.at/bis/beruf/855-VertriebstechnikerIn?language=uk
https://jobroom.ams.or.at/jobsuche/Suche.jsp?d=1&d2=2&d3=3&d4=4&beruf_radio=3&beruf_anfang=&r0=SA&x=1171104829332&ar=0&arb=0&au=0&ak=0&akt=0&beruf_art=2&bg=1&b_og=86&b_ug=290&bg2=855
https://jobroom.ams.or.at/jobsuche/Suche.jsp?d=1&d2=2&d3=3&d4=4&beruf_radio=3&beruf_anfang=&r0=SA&x=1171104829332&ar=0&arb=0&au=0&ak=0&akt=0&beruf_art=2&bg=1&b_og=86&b_ug=290&bg2=855
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/94-Vertriebskenntnisse?language=uk&query=After-Sales&expandDetailqualis=1&stammdaten_noteid=855
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/7370-Sachbearbeitung?language=uk&query=Angebotserstellung&expandDetailqualis=1&stammdaten_noteid=855
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/7303-Elektrotechnikkenntnisse?language=uk&query=Anschlie%C3%9Fen%20von%20elektromechanischen%20Maschinen&expandDetailqualis=1&stammdaten_noteid=855
https://bis.ams.or.at/bis/arbeitsumfeld/3-Au%C3%9Fendienst?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/100-Marketingkenntnisse?language=uk&query=Konkurrenzanalyse&expandDetailqualis=1&stammdaten_noteid=855
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/4597-Kundenbetreuungskenntnisse?language=uk&query=Kundenberatung&expandDetailqualis=1&stammdaten_noteid=855
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/100-Marketingkenntnisse?language=uk&query=Marktanalysen&expandDetailqualis=1&stammdaten_noteid=855
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/165-Maschinenbaukenntnisse?language=uk&stammdaten_noteid=855
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/94-Vertriebskenntnisse?language=uk&query=Pre-Sales&expandDetailqualis=1&stammdaten_noteid=855
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/96-Verkaufskenntnisse?language=uk&query=Technischer%20Verkauf&expandDetailqualis=1&stammdaten_noteid=855
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Arbeitsmarktservice

(Berufliche Basiskompetenzen)

AHania puHky (Marktanalysen)

TexHiyHa o6po6ka (Technische Sachbearbeitung)
TexHiynui npogax (Technischer Verkauf)
Haeuuku npopaxis (Verkaufskenntnisse)

TexHiyHi npodeciitHi HaBUYKK
(Fachliche berufliche Kompetenzen)

Po6oTa 3 npunagamu, MaluMHammu Ta cuctemamu (Arbeit mit Geraten, Maschinen und Anlagen)

o PeMOHT i 06cnyroByBaHHsA MallMH i ycTaHoBOK (Reparatur und Service von Maschinen und Anlagen) (z. B.
TexHonoria odicHMx MawwuH (Bliromaschinentechnik))

3HaHHs onepauiiHoi cuctemu (Betriebssystemkenntnisse)

o OnepauiitHi cuctemu (Betriebssysteme) (z. B. Windows 10 (Windows 10))

3HaHHs 6i3Hecy (Betriebswirtschaftskenntnisse)

o PospaxyHok (Kalkulation)

OdvicHi Ta agMiHicTpaTUBHI HaBKYkM (Blro- und Verwaltungskenntnisse)

HaBuuku enekTpoHHOT KoMepii (E-Commerce-Kenntnisse)

o eneKTpoHHi diHaHcu (E-Finance) (z. B. diHTex (Fintech))

3HaHHs 3acTocyBaHHs IT (EDV-Anwendungskenntnisse)

o EkcnnyaTalis BnacHoro nporpamHoro 3a6esnedyeHHs (Bedienung von betriebsinterner Software)

o basoBi 3HaHHsi o6nagHaHHA (Hardwaregrundkenntnisse)

o 3HaHHSA odicHoro nporpaMHoro 3abeaneveHHs (Biirosoftware-Anwendungskenntnisse) (z. B. HaBuuku
po60TK 3 eNneKTpoHHMMM Tabnuuamu (Tabellenkalkulationsprogramme-Anwendungskenntnisse), 3HaHHS
npuKnagHux nporpam ans o6po6ku TekcTiB (Textverarbeitungsprogramme-Anwendungskenntnisse),
3HaHHsA nporpamu 6a3 aaHux (Datenbankprogramme-Anwendungskenntnisse))

o BepeHHs gaHux (Datenpflege) (z. B. BegeHHsi ocHOBHUX gaHux (Stammdatenpflege))

Haeuuku 3akynieni (Einkaufskenntnisse)

o OnepaTtueHi 3akynisni (Operativer Einkauf) (z. B. Vertragsverhandlung)

Haeuuku nigTpumkm knieHTis (Kundenbetreuungskenntnisse)

o KoHcynbTauiliHa koMneTeHTHicTb (Beratungskompetenz) (z. B. KoHcynbTauii knieHTiB y cdepi npoaaxis
(Kundenberatung im Vertrieb))

o YnpaBniHHs ckapramu (Beschwerdemanagement)

o 3pilcHeHHst HaBYaHHSA KnieHTiB (Durchfiihrung von Kundenschulungen)

o KepyBaHHSA Ko4oBUMK paxyHkamu (Key Account Management)

o Mopaaw cneuianicta (Fachberatung) (z. B. IHdbopmauis npo npoaykT (Produktinformation))

3HaHHs nabopaTtopHux MeTogie (Labormethodenkenntnisse)

o XimiuHi na6opaTtopHi meToan (Chemische Labormethoden) (z. B. AHaniz AOX (AOX-Analyse))

Haeuuku ynpaeniHHa (Managementkenntnisse)

o YnpaeniHHs BignosigHicTio (Compliance Management) (z. B. MoOHiTOpUHT B ynpaBniHHi Topramu
(Monitoring im Bid Management))

o MeTtoau ynpasniHHa (Managementtechniken) (z. B. ITIL (ITIL))

MapkeTuHrosi HaBuuku (Marketingkenntnisse)

o TexHiyHuMit MapkeTuHr (Technisches Marketing)

o [ocnigxeHHs puHKy (Marktforschung) (z. B. AHanis puHky (Marktanalysen))

HaBW4KM MawnHobyayBaHHA (Maschinenbaukenntnisse)

© MOTYXHicTb pianHu (Fluidtechnik)

o KoHBeepHo-3aBaHTa)KyBasibHa TexHosoria (Forder- und Beladungstechnik)

3HaHHS KOMYHiKaLiiHUX Ta TefieKoMyHikauinHux TexHonoriin (Nachrichten- und Telekommunikationstechnik-

Kenntnisse)

o BucokouactoTHi TexHonorii (Hochfrequenztechnik) (z. B. RFID (RFID))

3HaHHs MoBM nporpaMyBaHHs (Programmiersprachen-Kenntnisse)
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https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/100-Marketingkenntnisse?language=uk&query=%D0%90%D0%BD%D0%B0%D0%BB%D1%96%D0%B7%20%D1%80%D0%B8%D0%BD%D0%BA%D1%83%20%28Marktanalysen%29&stammdaten_noteid=855&expandDetailqualis=1.
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/7370-Sachbearbeitung?language=uk&query=%D0%A2%D0%B5%D1%85%D0%BD%D1%96%D1%87%D0%BD%D0%B0%20%D0%BE%D0%B1%D1%80%D0%BE%D0%B1%D0%BA%D0%B0%20%28Technische%20Sachbearbeitung%29&stammdaten_noteid=855&expandDetailqualis=1.
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/96-Verkaufskenntnisse?language=uk&query=%D0%A2%D0%B5%D1%85%D0%BD%D1%96%D1%87%D0%BD%D0%B8%D0%B9%20%D0%BF%D1%80%D0%BE%D0%B4%D0%B0%D0%B6%20%28Technischer%20Verkauf%29&stammdaten_noteid=855&expandDetailqualis=1.
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/96-%D0%9D%D0%B0%D0%B2%D0%B8%D1%87%D0%BA%D0%B8%20%D0%BF%D1%80%D0%BE%D0%B4%D0%B0%D0%B6%D1%96%D0%B2%20%28Verkaufskenntnisse%29?language=uk&stammdaten_noteid=855&expandDetailqualis=1.
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/201-%D0%A0%D0%BE%D0%B1%D0%BE%D1%82%D0%B0%20%D0%B7%20%D0%BF%D1%80%D0%B8%D0%BB%D0%B0%D0%B4%D0%B0%D0%BC%D0%B8%2C%20%D0%BC%D0%B0%D1%88%D0%B8%D0%BD%D0%B0%D0%BC%D0%B8%20%D1%82%D0%B0%20%D1%81%D0%B8%D1%81%D1%82%D0%B5%D0%BC%D0%B0%D0%BC%D0%B8%20%28Arbeit%20mit%20Ger%C3%A4ten%2C%20Maschinen%20und%20Anlagen%29?language=uk&stammdaten_noteid=855&expandDetailqualis=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/130-%D0%97%D0%BD%D0%B0%D0%BD%D0%BD%D1%8F%20%D0%BE%D0%BF%D0%B5%D1%80%D0%B0%D1%86%D1%96%D0%B9%D0%BD%D0%BE%D1%97%20%D1%81%D0%B8%D1%81%D1%82%D0%B5%D0%BC%D0%B8%20%28Betriebssystemkenntnisse%29?language=uk&stammdaten_noteid=855&expandDetailqualis=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/103-%D0%97%D0%BD%D0%B0%D0%BD%D0%BD%D1%8F%20%D0%B1%D1%96%D0%B7%D0%BD%D0%B5%D1%81%D1%83%20%28Betriebswirtschaftskenntnisse%29?language=uk&stammdaten_noteid=855&expandDetailqualis=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/108-%D0%9E%D1%84%D1%96%D1%81%D0%BD%D1%96%20%D1%82%D0%B0%20%D0%B0%D0%B4%D0%BC%D1%96%D0%BD%D1%96%D1%81%D1%82%D1%80%D0%B0%D1%82%D0%B8%D0%B2%D0%BD%D1%96%20%D0%BD%D0%B0%D0%B2%D0%B8%D1%87%D0%BA%D0%B8%20%28B%C3%BCro-%20und%20Verwaltungskenntnisse%29?language=uk&stammdaten_noteid=855&expandDetailqualis=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/105-%D0%9D%D0%B0%D0%B2%D0%B8%D1%87%D0%BA%D0%B8%20%D0%B5%D0%BB%D0%B5%D0%BA%D1%82%D1%80%D0%BE%D0%BD%D0%BD%D0%BE%D1%97%20%D0%BA%D0%BE%D0%BC%D0%B5%D1%80%D1%86%D1%96%D1%97%20%28E-Commerce-Kenntnisse%29?language=uk&stammdaten_noteid=855&expandDetailqualis=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/197-%D0%97%D0%BD%D0%B0%D0%BD%D0%BD%D1%8F%20%D0%B7%D0%B0%D1%81%D1%82%D0%BE%D1%81%D1%83%D0%B2%D0%B0%D0%BD%D0%BD%D1%8F%20%D0%86%D0%A2%20%28EDV-Anwendungskenntnisse%29?language=uk&stammdaten_noteid=855&expandDetailqualis=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/4637-%D0%9D%D0%B0%D0%B2%D0%B8%D1%87%D0%BA%D0%B8%20%D0%B7%D0%B0%D0%BA%D1%83%D0%BF%D1%96%D0%B2%D0%BB%D1%96%20%28Einkaufskenntnisse%29?language=uk&stammdaten_noteid=855&expandDetailqualis=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/4597-%D0%9D%D0%B0%D0%B2%D0%B8%D1%87%D0%BA%D0%B8%20%D0%BF%D1%96%D0%B4%D1%82%D1%80%D0%B8%D0%BC%D0%BA%D0%B8%20%D0%BA%D0%BB%D1%96%D1%94%D0%BD%D1%82%D1%96%D0%B2%20%28Kundenbetreuungskenntnisse%29?language=uk&stammdaten_noteid=855&expandDetailqualis=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/4598-%D0%97%D0%BD%D0%B0%D0%BD%D0%BD%D1%8F%20%D0%BB%D0%B0%D0%B1%D0%BE%D1%80%D0%B0%D1%82%D0%BE%D1%80%D0%BD%D0%B8%D1%85%20%D0%BC%D0%B5%D1%82%D0%BE%D0%B4%D1%96%D0%B2%20%28Labormethodenkenntnisse%29?language=uk&stammdaten_noteid=855&expandDetailqualis=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/92-%D0%9D%D0%B0%D0%B2%D0%B8%D1%87%D0%BA%D0%B8%20%D1%83%D0%BF%D1%80%D0%B0%D0%B2%D0%BB%D1%96%D0%BD%D0%BD%D1%8F%20%28Managementkenntnisse%29?language=uk&stammdaten_noteid=855&expandDetailqualis=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/100-%D0%9C%D0%B0%D1%80%D0%BA%D0%B5%D1%82%D0%B8%D0%BD%D0%B3%D0%BE%D0%B2%D1%96%20%D0%BD%D0%B0%D0%B2%D0%B8%D1%87%D0%BA%D0%B8%20%28Marketingkenntnisse%29?language=uk&stammdaten_noteid=855&expandDetailqualis=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/165-%D0%BD%D0%B0%D0%B2%D0%B8%D1%87%D0%BA%D0%B8%20%D0%BC%D0%B0%D1%88%D0%B8%D0%BD%D0%BE%D0%B1%D1%83%D0%B4%D1%83%D0%B2%D0%B0%D0%BD%D0%BD%D1%8F%20%28Maschinenbaukenntnisse%29?language=uk&stammdaten_noteid=855&expandDetailqualis=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/123-%D0%97%D0%BD%D0%B0%D0%BD%D0%BD%D1%8F%20%D0%BA%D0%BE%D0%BC%D1%83%D0%BD%D1%96%D0%BA%D0%B0%D1%86%D1%96%D0%B9%D0%BD%D0%B8%D1%85%20%D1%82%D0%B0%20%D1%82%D0%B5%D0%BB%D0%B5%D0%BA%D0%BE%D0%BC%D1%83%D0%BD%D1%96%D0%BA%D0%B0%D1%86%D1%96%D0%B9%D0%BD%D0%B8%D1%85%20%D1%82%D0%B5%D1%85%D0%BD%D0%BE%D0%BB%D0%BE%D0%B3%D1%96%D0%B9%20%28Nachrichten-%20und%20Telekommunikationstechnik-Kenntnisse%29?language=uk&stammdaten_noteid=855&expandDetailqualis=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/123-%D0%97%D0%BD%D0%B0%D0%BD%D0%BD%D1%8F%20%D0%BA%D0%BE%D0%BC%D1%83%D0%BD%D1%96%D0%BA%D0%B0%D1%86%D1%96%D0%B9%D0%BD%D0%B8%D1%85%20%D1%82%D0%B0%20%D1%82%D0%B5%D0%BB%D0%B5%D0%BA%D0%BE%D0%BC%D1%83%D0%BD%D1%96%D0%BA%D0%B0%D1%86%D1%96%D0%B9%D0%BD%D0%B8%D1%85%20%D1%82%D0%B5%D1%85%D0%BD%D0%BE%D0%BB%D0%BE%D0%B3%D1%96%D0%B9%20%28Nachrichten-%20und%20Telekommunikationstechnik-Kenntnisse%29?language=uk&stammdaten_noteid=855&expandDetailqualis=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/119-%D0%97%D0%BD%D0%B0%D0%BD%D0%BD%D1%8F%20%D0%BC%D0%BE%D0%B2%D0%B8%20%D0%BF%D1%80%D0%BE%D0%B3%D1%80%D0%B0%D0%BC%D1%83%D0%B2%D0%B0%D0%BD%D0%BD%D1%8F%20%28Programmiersprachen-Kenntnisse%29?language=uk&stammdaten_noteid=855&expandDetailqualis=1
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o MoBwu cueHapito (Script-Sprachen)

o 06'eKTHO-OpieHTOBaHI MoBM nporpamyBaHHsA (Objektorientierte Programmiersprachen) (z. B. Java (Java))

06po6ku (Sachbearbeitung)

o TexHiyHa 06pobka (Technische Sachbearbeitung)

Haeuuku npopaxis (Verkaufskenntnisse)

o TexHiyHuit npoaax (Technischer Verkauf)

o TexHika npogaxy (Verkaufstechnik) (z. B. Meperosopu npo npogax (Verkaufsverhandlung), Putopuka B
npoaaxax (Rhetorik im Verkauf), KoHcynbTauii 3 npogaxy (Verkaufsberatung))

o Crparerii npogaxis (Verkaufsstrategien) (z. B. NMpoaax npoaykTy (Produktverkauf))

Haewuuku npopaxie (Vertriebskenntnisse)

o 3any4yeHHs HoBux KiieHTiB (Neukundenakquisition)

o TexHiyHuit npoaax (Technischer Vertrieb)

o PosnoectogxxeHHs nocnyr (Vertrieb von Dienstleistungen)

o Peanisauis npoaykuii (Vertrieb von Produkten)

JlekuinHi Ta npeseHTauinHi HaBnukK (Vortrags- und Prasentationskenntnisse)

o MpoBefeHHs NeKLii Ta Npe3eHTauii (Abhalten von Vortragen und Prasentationen) (z. B. MpoBefeHHs
npeseHTauii ans knienTie (Abhalten von Kundenprasentationen), YutaHHs KopoTkux Nekuin (Abhalten von
Kurzvortragen))

Mepepaya npodeciitHnx HaBUYOK
(Uberfachliche berufliche Kompetenzen)

lapHuit 30BHIWHIN Burnag (Gutes Auftreten)
IT-cnopigHeHicTb (IT-Affinitat)

6axxaHHsi BunTUCA (Lernbereitschaft)
FoToBHiCcTb NogopoxyeaTu (Reisebereitschaft)

Lindpoei HaBuuku 3rigHo 3 DigComp
(Digitale Kompetenzen nach DigComp)

1 OcHOBHMI 2 He3anexHi 3 Po3wmupennit 4 BucokocneLljianizoBaHi

Onuc:Vertriebstechnikerlnnen miissen den Umgang mit berufsspezifischen Softwarelésungen und digitalen
Anwendungen sicher und eigenstéandig beherrschen. Sie sind in der Lage, selbststéandig digitale Inhalte zu
erstellen und zu bearbeiten sowie Fehler zu beheben. Auch kdnnen sie digitale Anwendungen fiir die
Kommunikation mit Kundinnen und Kunden, die Zusammenarbeit im Betrieb und die Dokumentation routiniert
verwenden. AuBerdem kennen sie die betrieblichen Datensicherheitsvorschriften und halten diese ein.
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https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/7370-%D0%BE%D0%B1%D1%80%D0%BE%D0%B1%D0%BA%D0%B8%20%28Sachbearbeitung%29?language=uk&stammdaten_noteid=855&expandDetailqualis=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/96-%D0%9D%D0%B0%D0%B2%D0%B8%D1%87%D0%BA%D0%B8%20%D0%BF%D1%80%D0%BE%D0%B4%D0%B0%D0%B6%D1%96%D0%B2%20%28Verkaufskenntnisse%29?language=uk&stammdaten_noteid=855&expandDetailqualis=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/94-%D0%9D%D0%B0%D0%B2%D0%B8%D1%87%D0%BA%D0%B8%20%D0%BF%D1%80%D0%BE%D0%B4%D0%B0%D0%B6%D1%96%D0%B2%20%28Vertriebskenntnisse%29?language=uk&stammdaten_noteid=855&expandDetailqualis=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/6939-%D0%9B%D0%B5%D0%BA%D1%86%D1%96%D0%B9%D0%BD%D1%96%20%D1%82%D0%B0%20%D0%BF%D1%80%D0%B5%D0%B7%D0%B5%D0%BD%D1%82%D0%B0%D1%86%D1%96%D0%B9%D0%BD%D1%96%20%D0%BD%D0%B0%D0%B2%D0%B8%D1%87%D0%BA%D0%B8%20%28Vortrags-%20und%20Pr%C3%A4sentationskenntnisse%29?language=uk&stammdaten_noteid=855&expandDetailqualis=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/46-%D0%93%D0%B0%D1%80%D0%BD%D0%B8%D0%B9%20%D0%B7%D0%BE%D0%B2%D0%BD%D1%96%D1%88%D0%BD%D1%96%D0%B9%20%D0%B2%D0%B8%D0%B3%D0%BB%D1%8F%D0%B4%20%28Gutes%20Auftreten%29?language=uk&stammdaten_noteid=855&expandDetailqualis=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/7180-%D0%86%D0%A2-%D1%81%D0%BF%D0%BE%D1%80%D1%96%D0%B4%D0%BD%D0%B5%D0%BD%D1%96%D1%81%D1%82%D1%8C%20%28IT-Affinit%C3%A4t%29?language=uk&stammdaten_noteid=855&expandDetailqualis=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/25-%D0%B1%D0%B0%D0%B6%D0%B0%D0%BD%D0%BD%D1%8F%20%D0%B2%D1%87%D0%B8%D1%82%D0%B8%D1%81%D1%8F%20%28Lernbereitschaft%29?language=uk&stammdaten_noteid=855&expandDetailqualis=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/58-%D0%93%D0%BE%D1%82%D0%BE%D0%B2%D0%BD%D1%96%D1%81%D1%82%D1%8C%20%D0%BF%D0%BE%D0%B4%D0%BE%D1%80%D0%BE%D0%B6%D1%83%D0%B2%D0%B0%D1%82%D0%B8%20%28Reisebereitschaft%29?language=uk&stammdaten_noteid=855&expandDetailqualis=1

DeTtanbHa iHdpopmauis npo unudpoBi HaBUUKK
(Detailinfos zu den digitalen Kompetenzen)

S

Arbeitsmarktservice

Cdepa komneTeHuUiT

PieeHb(1) HaBUYOK
Big ... 4O ...

Onuc

0 - OcHoBwu, gocTtyn i
umdpoBe po3yMiHHS

Vertriebstechnikerlnnen miissen sowohl allgemeine
als auch berufsspezifische digitale Anwendungen
und Gerate selbststandig und sicher anwenden
konnen. Sie sind in der Lage, auch komplexe und
unvorhergesehene Aufgaben zu I6sen.

1- O6pobka
iHbopMmaLii Ta gaHmx

Vertriebstechnikerlnnen miissen umfassende Daten
und Informationen recherchieren, vergleichen,
beurteilen und bewerten und in der Arbeitssituation
anwenden.

2 - CninkyBaHHsA,
B3aemMojia Ta
cnisnpaus

Vertriebstechnikerlnnen miissen verschiedene
digitale Anwendungen und Gerate zur
Kommunikation und Zusammenarbeit mit
Kolleglnnen, Kundinnen und Kunden und
Partnerlnnen auf fortgeschrittenem Niveau
anwenden kénnen.

3 - CTBOpEHHS,
BUIrOTOBJ/IEHHA Ta
nyénikauis

Vertriebstechnikerinnen miissen digitale Inhalte,
Informationen und Daten selbststédndig erfassen und
in bestehende digitale Tools einpflegen konnen.

4 - besneka Ta ctane
BMKOPUCTAHHSA
pecypciB

Vertriebstechnikerlnnen miissen die allgemeinen und
betrieblichen Konzepte des Datenschutzes und der
Datensicherheit verstehen und im Umgang mit
hochsensiblen Daten auf fortgeschrittenem Niveau in
ihre Tatigkeit anwenden konnen. Sie erkennen
Bedrohungspotenziale und leiten geeignete
Gegenmallnahmen ein.

5 - BupiweHHs
npo6nem, iHHoBaU,i
Ta 6e3nepepBHe
HaBYaHHA

Vertriebstechnikerlnnen miissen die
Einsatzmdoglichkeiten digitaler Tools und Lésungen
flr ihre Arbeit beurteilen kénnen, Fehler und
Probleme erkennen und diese auch selbststandig
I6sen konnen. Sie erkennen eigene digitale
Kompetenzliicken und kénnen Schritte zu deren
Behebung setzen.

OcsiTa, nigBuw,eHHa KBanidikauii, keanigikauin

(Ausbildung, Weiterbildung, Qualifikation)

Tunosei piBHi KBanigikauii

(Typische Qualifikationsniveaus)
e podecina 3 cepeiHbotO NpodeciiHo-TeXHiYHO ocBiToto (Beruf mit mittlerer beruflicher Schul- und

Fachausbildung)

e podecia 3 BULWOI NpodeciliHo-TexHiYHO ocsiToto (Beruf mit hoherer beruflicher Schul- und

Fachausbildung)

e AkagemiyHa npodecisi (Akademischer Beruf)
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OcsiTa

(Ausbildung)

BMS - Berufsbildende mittlere Schule 11QR"

e Bau, Holz, Gebaudetechnik

e Chemie, Rohstofftechnik, Lebensmittel

e Elektrotechnik, Informationstechnologie, Mechatronik
e Maschinenbau, Kfz, Metalltechnik

BHS - Berufsbildende hohere Schule 1QR"

¢ Bau, Holz, Gebaudetechnik

Chemie, Rohstofftechnik, Lebensmittel
Elektrotechnik, Informationstechnologie, Mechatronik
Maschinenbau, Kfz, Metalltechnik
Wirtschaftsingenieurwesen

Hochschulstudien QR NIAR™
¢ Technik, Ingenieurwesen
o Wirtschaftsingenieurwesen

HenepepBHa ocBiTa
(Weiterbildung)
Fachliche Weiterbildung Vertiefung
¢ Exportmanagement
e Marktanalysen

e Produktmanagement
¢ Prozessmanagement
¢ Technischer Einkauf
¢ Betriebswirtschaft

e eBusiness

e Marketing

¢ Maschinenbau

e Sales Management

Fachliche Weiterbildung Aufstiegsperspektiven

¢ Hochschulstudien - Maschinen- und Anlagenbau

¢ Hochschulstudien - Wirtschaftsingenieurwesen

e Spezielle Aus- und Weiterbildungslehrgénge - Elektrotechnik, Informationstechnologie, Mechatronik

e Spezielle Aus- und Weiterbildungslehrgéange - Fachspezifische Universitéts- und Fachhochschullehrgange
¢ Spezielle Aus- und Weiterbildungslehrgénge - Maschinenbau, Kfz, Metalltechnik

e Spezielle Aus- und Weiterbildungslehrgéange - Wirtschaftliche und kaufméannische Berufe

o Zertifikat Projektmanagerin

o Zertifikat Prozessmanagerin

o Zertifikat Qualitatsmanagerin

Bereichsiibergreifende Weiterbildung
e Fremdsprachen
Gesprachstechniken
Kundenbetreuung
Projektmanagement
Qualitdtsmanagement
Zeitmanagement
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https://bis.ams.or.at/bis/berufe-nach-ausbildungen?language=uk&expand=39#tree-berufsstruktur-39-branch-text-wrapper
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/71-Bau%2C%20Holz%2C%20Geb%C3%A4udetechnik?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/72-Chemie%2C%20Rohstofftechnik%2C%20Lebensmittel?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/13-Elektrotechnik%2C%20Informationstechnologie%2C%20Mechatronik?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/73-Maschinenbau%2C%20Kfz%2C%20Metalltechnik?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/berufe-nach-ausbildungen?language=uk&expand=40#tree-berufsstruktur-40-branch-text-wrapper
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/75-Bau%2C%20Holz%2C%20Geb%C3%A4udetechnik?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/76-Chemie%2C%20Rohstofftechnik%2C%20Lebensmittel?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/6-Elektrotechnik%2C%20Informationstechnologie%2C%20Mechatronik?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/77-Maschinenbau%2C%20Kfz%2C%20Metalltechnik?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/78-Wirtschaftsingenieurwesen?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/berufe-nach-ausbildungen?language=uk&expand=42#tree-berufsstruktur-42-branch-text-wrapper
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/97-Technik%2C%20Ingenieurwesen?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/97-Wirtschaftsingenieurwesen?language=uk&ausbildungssubkategorie_noteid=66
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/92-Managementkenntnisse?language=uk&query=Exportmanagement&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/100-Marketingkenntnisse?language=uk&query=Marktanalysen&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/92-Managementkenntnisse?language=uk&query=Produktmanagement&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/194-Qualit%C3%A4tsmanagement-Kenntnisse?language=uk&query=Prozessmanagement&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/4637-Einkaufskenntnisse?language=uk&query=Technischer%20Einkauf&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/103-Betriebswirtschaftskenntnisse?language=uk&query=Betriebswirtschaft&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/105-E-Commerce-Kenntnisse?language=uk&query=eBusiness&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/100-Marketingkenntnisse?language=uk&query=Marketing&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/165-Maschinenbaukenntnisse?language=uk&query=Maschinenbau&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/94-Vertriebskenntnisse?language=uk&query=Sales%20Management&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/97-Hochschulstudien%20-%20Maschinen-%20und%20Anlagenbau?language=uk&ausbildungssubkategorie_noteid=36
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/97-Hochschulstudien%20-%20Wirtschaftsingenieurwesen?language=uk&ausbildungssubkategorie_noteid=66
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/55-Spezielle%20Aus-%20und%20Weiterbildungslehrg%C3%A4nge%20-%20Elektrotechnik%2C%20Informationstechnologie%2C%20Mechatronik?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/116-Spezielle%20Aus-%20und%20Weiterbildungslehrg%C3%A4nge%20-%20Fachspezifische%20Universit%C3%A4ts-%20und%20Fachhochschullehrg%C3%A4nge%20?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/111-Spezielle%20Aus-%20und%20Weiterbildungslehrg%C3%A4nge%20-%20Maschinenbau%2C%20Kfz%2C%20Metalltechnik?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/43-Spezielle%20Aus-%20und%20Weiterbildungslehrg%C3%A4nge%20-%20Wirtschaftliche%20und%20kaufm%C3%A4nnische%20Berufe?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/4852-Projektmanagement-Ausbildung?language=uk&query=Zertifikat%20ProjektmanagerIn&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/4807-Zertifikat%20ProzessmanagerIn?language=uk&query=Zertifikat%20ProjektmanagerIn&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/4801-Zertifikat%20Qualit%C3%A4tsmanagerIn?language=uk&query=Zertifikat%20ProjektmanagerIn&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/72-Fremdsprachenkenntnisse?language=uk&query=Fremdsprachen&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/6939-Vortrags-%20und%20Pr%C3%A4sentationskenntnisse?language=uk&query=Gespr%C3%A4chstechniken&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/4597-Kundenbetreuungskenntnisse?language=uk&query=Kundenbetreuung&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/102-Projektmanagement-Kenntnisse?language=uk&query=Projektmanagement&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/194-Qualit%C3%A4tsmanagement-Kenntnisse?language=uk&query=Qualit%C3%A4tsmanagement&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/22-Systematische%20Arbeitsweise?language=uk&query=Zeitmanagement&show_definition=1
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Weiterbildungsveranstalter

e Betriebsinterne Schulungen

Osterreichischer Verband der Wirtschaftsingenieure [

TUV Austria Akademie [

Fachmesse- und Tagungsveranstalter
Erwachsenenbildungseinrichtungen und Online-Lernplattformen
Fachhochschulen

e Universitaten

3HaHHA HimeLbkoi moBwm 3rigHo CEFR

(Deutschkenntnisse nach GERS)

B2 Gute bis C1 Sehr gute Deutschkenntnisse

Ihre Aufgaben liegen sehr stark in der laufenden und umfassenden Betreuung von Kundinnen und Kunden. Sie
beraten und informieren die Kundinnen und Kunden iiber technische Produkte, verhandeln mit ihnen
Konditionen und sind auch die Anlaufstelle fiir Reklamationen, Sonderwiinsche und Serviceanfragen. Das heift,
dass sie sehr gute Deutschkenntnisse sowohl fiir schriftliche als auch miindliche und telefonische
Kommunikation besitzen miissen.

HopaTkoBa iHdpopmauis npo po6oTty
(Weitere Berufsinfos)

Doxia

(Einkommen)

Cneuianict 3 npogaxy (M/>k) 3apo6natu Big 1.940 eBpo 6pyTTO Ha Micaub (Vertriebstechnikerlnnen verdienen

ab 1.940 Euro brutto pro Monat). 3anexHo Big piBHs KBanidikaLii cTapToBUIA OK/1ag TaKoX MOXe 6YTU BULLUM

(Je nach Qualifikationsniveau kann das Einstiegsgehalt auch hoher ausfallen):

e podecina 3 cepefHbOIO NpotecitHO-TEXHIYHO ocBiToO : Big 1.940 fo 2.570 eBpo 6pyTTO (Beruf mit
mittlerer beruflicher Schul- und Fachausbildung: 1.940 bis 2.570 Euro brutto)

e [podecia 3 BULLOI NpodeciiHo-TeXHIYHO 0CBITO : Big 2.200 ao 3.170 espo 6pyTTo (Beruf mit hoherer
beruflicher Schul- und Fachausbildung: 2.200 bis 3.170 Euro brutto)

e AkapeMiyHa npodecis : Big 2.500 go 3.930 eBpo 6pyTT0 (Akademischer Beruf: 2.500 bis 3.930 Euro brutto)

CaMO3alHATICTb

(Selbststandigkeit)

Reglementiertes Gewerbe:

¢ Ingenieurbiiros (Beratende Ingenieurlnnen)

¢ Unternehmensberatung einschlieflich der Unternehmensorganisation

Eine selbstdndige Berufsausiibung ist im Rahmen eines freien Gewerbes maglich.

Po6oue cepepoBule

(Arbeitsumfeld)

¢ [MonboBa cnyx6a (Aulendienst)

e [TOCTilHMI KOHTaKT 3 Ntogbmu (Standiger Kontakt mit Menschen)

MpodecinHi cnewianbHoOCTI
(Berufsspezialisierungen)
TexHiyHuMI NpauiBHUK Bigainy TexHonorii npogaxy (TechnischeR AngestellteR im Bereich Verkaufstechnik)

IHXXeHep i3 3acTocyBaHHS TexHiYHKUX BMpo6iB (Anwendungsingenieurin fiir technische Produkte)
IHXXeHep i3 3acTocyBaHHS TexHiYHKUX BMpo6iB (Anwendungstechnikerlin fiir technische Produkte)
IHXXeHep i3 3acTocyBaHHS TexHiYHKX BMpo6iB (Applikationsingenieurln fir technische Produkte)
TexHik i3 3acTocyBaHHs TexHiuHMX BUpo6iB (Applikationstechnikerin fiir technische Produkte)
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https://wing-online.at/
https://wing-online.at/
https://wing-online.at/
https://www.tuv-akademie.at/
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https://bis.ams.or.at/bis/weiterbildungsveranstalter/47-Erwachsenenbildungseinrichtungen%20und%20Online-Lernplattformen?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/arbeitsumfeld/3-%D0%9F%D0%BE%D0%BB%D1%8C%D0%BE%D0%B2%D0%B0%20%D1%81%D0%BB%D1%83%D0%B6%D0%B1%D0%B0%20%28Au%C3%9Fendienst%29?language=uk
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IHXXeHep i3 NigTpMMKKM KnieHTie (Customer Support-Ingenieurin)

IHXXeHep i3 NigTpMMKKM KnieHTiB ans Cisco Systems (Customer Support-Ingenieurln fiir Cisco-Systeme)
TexHik cny6m niaTpuMku knieHTie (Customer Support-Technikerin)

TexHik cnyx6u niaTpumku (Helpdesk-Technikerin)

OnepauiiHunii MeHepxep 3 o6cnyroByBaHHaA KiieHTiB (Kundendiensteinsatzleiterin)

MeHegaykep no po6oTi 3 knieHTamu (Kundendienstleiterin)

TexHik 3 o6cnyroByBaHHsA KnieHTiB (Kundendiensttechnikerin)

IHXeHep 3 nigTpuMKu npoaykTie (M/x) (Product Support Engineer (m/w))

MeHepxep perioHanbHoi cny6u (M/x) (Regional Service Manager (m/w))

TexHiYHMI NpauiBHUK BigAiNy 06CnyroByBaHHSA KiEHTIB, KNieHTcbka niaTpumka (TechnischeR AngestellteR im
Bereich Kundendienst, Customer Support)

lronoBHWiA TexHiYHMI ByxranTep (TechnischeR Key-Accounterln)

TexHiyHui pagHuk knieHTie (TechnischeR Kundinnenberaterin)

MpopaBeub 3anyacTuH y BiaAaini nicnanpoaaxkHoro o6cnyroeyBaHHs (Vertriebstechnikerln fiir Ersatzteile im
Bereich After Sales)

MpoaaBeub akymynaTopis (Akkumulatorenverkauferin)

MpoaaBelb MalInH Ta o6nagHaHHA (Maschinen- und Apparateverkauferin)
TexHik-MexaHik Bigainy 36yty (Maschinenbautechnikerln im Bereich Vertrieb)
Mpoaaseub BepcTaTie (Maschinenwerkzeugverkauferin)

MpoaaBeub My3nmyHux MawmnH (Musikautomatenverkauferin)

TexHik 3 npogaxy MawwnHobyayeaHHa (Verkaufstechnikerin fiir Maschinenbau)
TexHik 3 npoaaxy MawuHobyaysaHHa (Vertriebstechnikerln fiir Maschinenbau)

ATomaTHuMK (Automatenkaufmann/-frau)

MpoaaBeub odicHOi TexHiku (Bliromaschinenverkauferin)

MpoaaBelb Apykapcbkux MawwuH (Druckereimaschinenverkauferin)

MpoaaBeLb o6nafHaHHA ANsA rpoMafcbkoro xapyyBaHHs (Gastronomieeinrichtungsverkauferin)

Mpoaaeeub nakohap6oBux matepianis (Vertriebstechnikerlin fiir Farben und Lacke)

Mpoaaseub Tennoi nignoru (FuBbodenheizungsverkauferin)
MpoaaBeub obirpiBaya (Heizgerateverkauferin)
MeHeykep 3 npoaaxy ekonoriyHoi TexHiku (Vertriebsmanagerin fiir Umwelttechnik)

Mpoaaseub 3MI (Kommunikationsmittelverkauferin)
MpoaaBwumusa Hacocie (Pumpenverk&uferin)

BuisHui iHxeHep 3 npoaaxy (M/x) (Field Sales Engineer (m/w))
IHXeHep NpoekTy 3 NpoAaxy (Projektantin im Vertrieb)

TexHiuHui1 6isHecMeH/xiHKa (TechnischeR Kaufmann/-frau)

TexHiyHui npomoyTep (TechnischeR Promotorin)

TexHiyHuit npoaaseub (TechnischeR Verkaduferin)

TexHiyHui Toproeuit npegcTaeHuk (TechnischeR Vertriebsmitarbeiterin)
IHxxeHep 3 npoaaxy (Verkaufsingenieurin)

IHxeHep 3 Npoaaxy (Vertriebsingenieurln)

IHxxeHep nponosuuii (Angebotsingenieurlin)
TexHik npono3suuii (Angebotstechnikerln)
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TexHiYHMI BHYTpIWHI Toproeui npeacTaBHuK (TechnischeR Innendienstverkauferln)

MeZamnuHuii TexHik 3 npogaxy (Medizintechnikerln im Vertrieb)

TexHiYHUI KOHCYNbTaHT B ranysi MmeamumnuHm (TechnischeR Konsulentin im Bereich Medizin)
MpoaaBeub MeanyHoi TexHiku (Verkaduferin fir Medizintechnik)

MpoaaBeub BUpo6iB MeanyHoro npuaHadeHHs (Verkauferln von Medizinischen Geréaten)
TexHik 3 npogaxky MeanyHoi TexHiku (Vertriebstechnikerin fiir Medizintechnik)

MeHeykep 3 Npoaaxy ToBapiB AN nikapeHb (Sales-Managerin fiir Krankenhausprodukte)
TypucTudHMi TexHik (Reisetechnikerln)
MpoaaBeub BUpo6HUYoro Lexy (Produktionsanlagenverkauferin)

KoHcynbTaHT 3 ocBiT/ieHHs (Lichtberaterin)
Mpoaaseub cucteM ociiTneHHs (Vertriebstechnikerln fiir Beleuchtungsanlagen)
TexHik 3 npoaaxy ceiTnoTexHiku (Vertriebstechnikerln fiir Lichttechnik)

ApxiTekTop-KoHcynbTaHT (Architektenberaterin)

HauanbHuK Bigainy TexHiyHux npoaaxis (M/x) (Head of Technical Sales (m/w))

TexHiyHnin MeHekep 3 npoaaxy (Technical-Salesmanagerin)

TexHiuHuin MeHekep 3 npoaaxy (TechnischeR Verkaufsleiterin)

TexHik-npoaaeeLp y cohepi 6yaisHmuTea (Vertriebstechnikerin im Baubereich)
TexHik-npoaaeeLp y chepi byaisenbHoi TexHiku (Vertriebstechnikerin im Bereich Haustechnik)

CymixkHi npodecii

(Verwandte Berufe)

¢ |HxeHep 3aBoay (M/X) (Anlagentechnikerin)

¢ |HxeHep-6yaiBenbHuK (M/X) (Bautechnikerln)

e MeHeaxep 3 TeHAepHUX 3asBoK (M/X) (Bid-Managerin)

e [pojaBeLb eNEKTPOTEXHIKM Ta enekTpoHiku (M/X) (Elektro- und Elektronikverk&uferin)
o |H)xeHep-enekTpoHik (M/x) (Elektronikerln)

e |HxeHep-enekTpuk (M/X) (Elektrotechnikingenieurin)

e pojaBeub TpaHCNOPTHUX 3aco6iB (M/X) (Fahrzeugverkauferin)

¢ |HxeHep-6yaiBenbHuK (M/X) (Gebaudetechnikingenieurin)

e TopriBenbHuit npeacTaBHUK (M/x) (Handelsvertreterln)

e KoHcynbTaHT 3 npopaxy B ranysi IT (M/x) (IT-Salesmanagerin)

e CneuianicT 3 kowTopucy (M/x) (Kalkulantln)

¢ |H)xeHep 3 MawuHobyaiBHULTBA (M/X) (Maschinenbauingenieurln)
¢ TexHik 3 MalwmHo6yaiBHULTBaA (M/X) (Maschinenbautechnikerin)

e MeHepxep 3 npoaykty (M/x) (Produktmanagerin)

e TexHiyHui npauiBHuk (M/X) (TechnischeR Sachbearbeiterin)

¢ CniBpo6iTHMK Bigainy npopaxis (M/>x) (Verkaufssachbearbeiterln)

Po3nogin y BIS npodeciiiHux 30H Ta BepxHix rpyn

(Zuordnung zu BIS-Berufsbereichen und -obergruppen)

Odic, MapkeTuHr, ®iHaHcu, lOpuanyHa, be3sneka (Biiro, Marketing, Finanz, Recht, Sicherheit)
* EkoHoMika Ta TexHonorii (Wirtschaft und Technik)

Toprisns, norictuka, TpaHcnopT (Handel, Logistik, Verkehr)
e [Mpopaaxi, KoHcynbTauii, 3akynisni (Vertrieb, Beratung, Einkauf)
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https://bis.ams.or.at/bis/beruf/1209-%D0%86%D0%BD%D0%B6%D0%B5%D0%BD%D0%B5%D1%80%20%D0%B7%D0%B0%D0%B2%D0%BE%D0%B4%D1%83%20%28%D0%BC%D0%B6%29%20%28AnlagentechnikerIn%29?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/856-%D0%86%D0%BD%D0%B6%D0%B5%D0%BD%D0%B5%D1%80-%D0%B1%D1%83%D0%B4%D1%96%D0%B2%D0%B5%D0%BB%D1%8C%D0%BD%D0%B8%D0%BA%20%28%D0%BC%D0%B6%29%20%28BautechnikerIn%29?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/1285-%D0%9C%D0%B5%D0%BD%D0%B5%D0%B4%D0%B6%D0%B5%D1%80%20%D0%B7%20%D1%82%D0%B5%D0%BD%D0%B4%D0%B5%D1%80%D0%BD%D0%B8%D1%85%20%D0%B7%D0%B0%D1%8F%D0%B2%D0%BE%D0%BA%20%28%D0%BC%D0%B6%29%20%28Bid-ManagerIn%29?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/1142-%D0%9F%D1%80%D0%BE%D0%B4%D0%B0%D0%B2%D0%B5%D1%86%D1%8C%20%D0%B5%D0%BB%D0%B5%D0%BA%D1%82%D1%80%D0%BE%D1%82%D0%B5%D1%85%D0%BD%D1%96%D0%BA%D0%B8%20%D1%82%D0%B0%20%D0%B5%D0%BB%D0%B5%D0%BA%D1%82%D1%80%D0%BE%D0%BD%D1%96%D0%BA%D0%B8%20%28%D0%BC%D0%B6%29%20%28Elektro-%20und%20Elektronikverk%C3%A4uferIn%29?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/442-%D0%86%D0%BD%D0%B6%D0%B5%D0%BD%D0%B5%D1%80-%D0%B5%D0%BB%D0%B5%D0%BA%D1%82%D1%80%D0%BE%D0%BD%D1%96%D0%BA%20%28%D0%BC%D0%B6%29%20%28ElektronikerIn%29?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/843-%D0%86%D0%BD%D0%B6%D0%B5%D0%BD%D0%B5%D1%80-%D0%B5%D0%BB%D0%B5%D0%BA%D1%82%D1%80%D0%B8%D0%BA%20%28%D0%BC%D0%B6%29%20%28ElektrotechnikingenieurIn%29?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/851-%D0%9F%D1%80%D0%BE%D0%B4%D0%B0%D0%B2%D0%B5%D1%86%D1%8C%20%D1%82%D1%80%D0%B0%D0%BD%D1%81%D0%BF%D0%BE%D1%80%D1%82%D0%BD%D0%B8%D1%85%20%D0%B7%D0%B0%D1%81%D0%BE%D0%B1%D1%96%D0%B2%20%28%D0%BC%D0%B6%29%20%28Fahrzeugverk%C3%A4uferIn%29?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/877-%D0%86%D0%BD%D0%B6%D0%B5%D0%BD%D0%B5%D1%80-%D0%B1%D1%83%D0%B4%D1%96%D0%B2%D0%B5%D0%BB%D1%8C%D0%BD%D0%B8%D0%BA%20%28%D0%BC%D0%B6%29%20%28Geb%C3%A4udetechnikingenieurIn%29?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/864-%D0%A2%D0%BE%D1%80%D0%B3%D1%96%D0%B2%D0%B5%D0%BB%D1%8C%D0%BD%D0%B8%D0%B9%20%D0%BF%D1%80%D0%B5%D0%B4%D1%81%D1%82%D0%B0%D0%B2%D0%BD%D0%B8%D0%BA%20%28%D0%BC%D0%B6%29%20%28HandelsvertreterIn%29?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/1016-%D0%9A%D0%BE%D0%BD%D1%81%D1%83%D0%BB%D1%8C%D1%82%D0%B0%D0%BD%D1%82%20%D0%B7%20%D0%BF%D1%80%D0%BE%D0%B4%D0%B0%D0%B6%D1%83%20%D0%B2%20%D0%B3%D0%B0%D0%BB%D1%83%D0%B7%D1%96%20%D0%86%D0%A2%20%28%D0%BC%D0%B6%29%20%28IT-SalesmanagerIn%29?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/1011-%D0%A1%D0%BF%D0%B5%D1%86%D1%96%D0%B0%D0%BB%D1%96%D1%81%D1%82%20%D0%B7%20%D0%BA%D0%BE%D1%88%D1%82%D0%BE%D1%80%D0%B8%D1%81%D1%83%20%28%D0%BC%D0%B6%29%20%28KalkulantIn%29?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/1210-%D0%86%D0%BD%D0%B6%D0%B5%D0%BD%D0%B5%D1%80%20%D0%B7%20%D0%BC%D0%B0%D1%88%D0%B8%D0%BD%D0%BE%D0%B1%D1%83%D0%B4%D1%96%D0%B2%D0%BD%D0%B8%D1%86%D1%82%D0%B2%D0%B0%20%28%D0%BC%D0%B6%29%20%28MaschinenbauingenieurIn%29?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/89-%D0%A2%D0%B5%D1%85%D0%BD%D1%96%D0%BA%20%D0%B7%20%D0%BC%D0%B0%D1%88%D0%B8%D0%BD%D0%BE%D0%B1%D1%83%D0%B4%D1%96%D0%B2%D0%BD%D0%B8%D1%86%D1%82%D0%B2%D0%B0%20%28%D0%BC%D0%B6%29%20%28MaschinenbautechnikerIn%29?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/1195-%D0%9C%D0%B5%D0%BD%D0%B5%D0%B4%D0%B6%D0%B5%D1%80%20%D0%B7%20%D0%BF%D1%80%D0%BE%D0%B4%D1%83%D0%BA%D1%82%D1%83%20%28%D0%BC%D0%B6%29%20%28ProduktmanagerIn%29?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/1198-%D0%A2%D0%B5%D1%85%D0%BD%D1%96%D1%87%D0%BD%D0%B8%D0%B9%20%D0%BF%D1%80%D0%B0%D1%86%D1%96%D0%B2%D0%BD%D0%B8%D0%BA%20%28%D0%BC%D0%B6%29%20%28TechnischeR%20SachbearbeiterIn%29?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/1012-%D0%A1%D0%BF%D1%96%D0%B2%D1%80%D0%BE%D0%B1%D1%96%D1%82%D0%BD%D0%B8%D0%BA%20%D0%B2%D1%96%D0%B4%D0%B4%D1%96%D0%BB%D1%83%20%D0%BF%D1%80%D0%BE%D0%B4%D0%B0%D0%B6%D1%96%D0%B2%20%28%D0%BC%D0%B6%29%20%28VerkaufssachbearbeiterIn%29?language=uk
https://bis.ams.or.at/bis/berufe-nach-berufsbereichen?expand=86
https://bis.ams.or.at/bis/berufe-nach-berufsbereichen.php?expand=86,86_290
https://bis.ams.or.at/bis/berufe-nach-berufsbereichen?expand=89
https://bis.ams.or.at/bis/berufe-nach-berufsbereichen.php?expand=89,89_312

S

Arbeitsmarktservice

BigHeceHHs Ao knacudikauii npodeciit AMS (wicTb uudp)

(Zuordnung zu AMS-Berufssystematik (Sechssteller))

e 645117 TexHik 3 npoaaxy (DI) (Verkaufstechniker/in (DI))

e 645119 TexHik nigTpumkm knientis (DI) (Customer Support-Techniker/in (DI))
e 645513 TexHik 3 npoaaxy (Ing) (Verkaufstechniker/in (Ing))

e 645515 TexHik niaTpumku knieHTiB (Ing) (Customer Support-Techniker/in (Ing))
e 645809 TexHik 3 npoaaxy (Verkaufstechniker/in)

e 645810 TexHik NiaTpUMKM KnieHTiB (Customer Support-Techniker/in)

e 649108 TexHik nogopoxei (DI) (Reisetechniker/in (DI))

e 649115 TexHiuyHuit pagHuk (DI) (Technisch(er)e Berater/in (DI))

e 649132 IHxeHep 3 npoaaxy (DI) (Vertriebstechniker/in (DI))

e 649506 TexHik 3 nogopoxeii (Ing) (Reisetechniker/in (Ing))

e 649513 TexHiyHuii pagHuk (Ing) (Technisch(er)e Berater/in (Ing))

e 649534 TexHik 3 npoaaxy (Ing) (Vertriebstechniker/in (Ing))

e 649806 TypucTnuHMii TexHik (Reisetechniker/in)

e 649814 TexHiuyHuit pagHuk (Technisch(er)e Berater/in)

e 649829 IHxeHep 3 npoaaxy (Vertriebstechniker/in)

e 649833 TexHik cnyx6u nigTpumkn (Helpdesk-Techniker/in)

e 760130 IHxeHep 3 npoaaxy (Verkaufsingenieur/in)

e 780109 TexHiuyHuit Toproeeub (Technisch(er)e Kaufmann/-frau)

IHdopmaLia y npodeciiHOMY CIOBHUKY

(Informationen im Berufslexikon)

¢ [/ Maschinenbautechnikerln im Vertrieb (Uni/FH/PH)
e [/ Vertriebsmanagerln fir Umwelttechnik (Uni/FH/PH)
e [/ Vertriebstechnikerin (Schule)

e [/ Vertriebstechnikerin fiir Maschinenbau (Schule)

IHdopmaLia B HaBYaNIbHOMY KOMMaci
(Informationen im Ausbildungskompass)
* [4 CneuianicT 3 npogaxy (M/x) (Vertriebstechnikerin)

A\ powered by Google Translate

TekcT 6yB aBTOMaTMYHO NepeknafeHnii 3 HiMeLbkoi. HimeLbKi TepMiHM BKa3aHi B fy>KKax.

LI MOCNYIA MOXXE MICTUTW MEPEKNAON, HAOAHI GOOGLE. GOOGLE BIJMOBJIAETLCS BCIX FTAPAHTIN,
ABHUX YN HENPAMAIOYMX, OO0 NMEPEKNIALOB, BKJTIOYAKYN BY b-AKI TAPAHTII TOYHOCTI,
HALIMHOCTI TA BY Ab-IKUX HEMPSAIMAX TAPAHTIV MPOAAXHOCTI, BIAMOBIOA/IBHOCTI TA
BIOMOBIAATBHOCTI OJ14 N.

Der Text wurde automatisiert aus dem Deutschen lbersetzt. Die deutschen Begriffe werden in Klammern
angezeigt.

DIESER DIENST KANN UBERSETZUNGEN ENTHALTEN, DIE VON GOOGLE BEREITGESTELLT WERDEN. GOOGLE
SCHLIERT IN BEZUG AUF DIE UBERSETZUNGEN JEGLICHE HAFTUNG AUS, SEI SIE AUSDRUCKLICH ODER
STILLSCHWEIGEND, EINSCHLIERLICH JEGLICHER HAFTUNG FUR DIE GENAUIGKEIT, ZUVERLASSIGKEIT UND
JEGLICHE STILLSCHWEIGENDE HAFTUNG FUR DIE MARKTGANGIGKEIT, EIGNUNG FUR EINEN BESTIMMTEN
ZWECK UND NICHTVERLETZUNG FREMDER RECHTE.

Llet npodeciinHumit npodinb 6yno oHorneHo 27. September 2024 . (Dieses Berufsprofil wurde aktualisiert am 27.
September 2024.)
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https://www.berufslexikon.at/berufe/2644
https://www.berufslexikon.at/berufe/2644
https://www.berufslexikon.at/berufe/3830
https://www.berufslexikon.at/berufe/3830
https://www.berufslexikon.at/berufe/2114
https://www.berufslexikon.at/berufe/2114
https://www.berufslexikon.at/berufe/1981
https://www.berufslexikon.at/berufe/1981
https://www.ausbildungskompass.at/berufe/?q_alle_beruf=1&q_beruf=%D0%A1%D0%BF%D0%B5%D1%86%D1%96%D0%B0%D0%BB%D1%96%D1%81%D1%82+%D0%B7+%D0%BF%D1%80%D0%BE%D0%B4%D0%B0%D0%B6%D1%83+%28%D0%BC%2F%D0%B6%29+%28VertriebstechnikerIn%29
https://www.ausbildungskompass.at/berufe/?q_alle_beruf=1&q_beruf=%D0%A1%D0%BF%D0%B5%D1%86%D1%96%D0%B0%D0%BB%D1%96%D1%81%D1%82+%D0%B7+%D0%BF%D1%80%D0%BE%D0%B4%D0%B0%D0%B6%D1%83+%28%D0%BC%2F%D0%B6%29+%28VertriebstechnikerIn%29

