S

Arbeitsmarktservice

Sprzedawca telekomunikaciji

(Telekommunikationsverkauferin) [ Im BIS anzeigen ]

Gtéwne dziatania

(Haupttitigkeiten)

Sprzedawcy ustug telekomunikacyjnych zajmuja sie sprzedazg smartfonéw, telefonéw, produktéw
internetowych, routeréw i akcesoridw oraz udzielaniem porad w zakresie produktéw telekomunikacyjnych. W
rozmowach z klientami poznajg ich potrzeby i doradzajg im w zakresie odpowiednich produktéw i rozwigzan.
Informuja klientéw m.in.: B. o réznych taryfach dla smartfondw i wyjasnieniu, jak dziatajg i jak nalezy obstugiwaé
rézne produkty. Oferujg ustugi ogdlne takie jak: B. Przeniesienie numeru telefonu po wyjeciu nowej taryfy i
pomoc w uruchomieniu, np.: B. po wymianie karty SIM. Oprécz obstugi klienta sprzedawcy telekomunikacyjni
odpowiadajg za zamawianie i odbior towaréw.

Telekommunikationsverkauferinnen und Telekommunikationsverkdufer sind fiir den Verkauf von Smartphones,
Telefonen, Internetprodukten, Routern und Zubehor und die Beratung zu Telekommunikationsprodukten
zustandig. Im Kundengesprach finden sie die Bediirfnisse der Kundinnen und Kunden heraus und beraten sie zu
den passenden Produkten und L6sungen. Sie informieren Kundinnen und Kunden z. B. liber verschiedene Tarife
bei Smartphones und erklaren ihnen wie verschiedene Produkte funktionieren und bedient werden miissen. Sie
bieten allgemeine Serviceleistungen wie z. B. Rufnummernmitnahme an, wenn ein neuer Tarif abgeschlossen
wird und Hilfe bei der Inbetriebnahme, z. B. wenn eine SIM-Karte getauscht wird. Neben der Kundenbetreuung
sind Telekommunikationsverkduferinnen und Telekommunikationsverkaufer fiir die Warenbestellung und
Warenannahme zustandig.

Dochéd

(Einkommen)

Sprzedawca telekomunikacji zarabia od 2.030 do 2.200 euro brutto miesiecznie
(Telekommunikationsverk&uferinnen verdienen ab 2.030 bis 2.200 Euro brutto pro Monat).

W zaleznosci od poziomu kwalifikacji wynagrodzenie poczatkowe moze by¢ wyzsze (Je nach

Qualifikationsniveau kann das Einstiegsgehalt auch hoher ausfallen):

¢ Przyuczanie do zawodu i zawdd pomocniczy : 2.030 do 2.110 euro brutto (Anlern- und Hilfsberuf: 2.030 bis
2.110 Euro brutto)

e Zawdd ze szkoleniem zawodowym : 2.190 do 2.200 euro brutto (Beruf mit Lehrausbildung: 2.190 bis 2.200
Euro brutto)

Mozliwosci zatrudnienia

(Beschaftigungsmoglichkeiten )

Sprzedawcy ustug telekomunikacyjnych zatrudnieni sg w specjalistycznych sklepach telekomunikacyjnych, w
oddziatach sprzedawcéw sprzetu elektrycznego i elektronicznego oraz w punktach sprzedazy poszczegélnych
operatoréw telekomunikacyjnych.

Telekommunikationsverkduferinnen und Telekommunikationsverkaufer sind in Fachgeschaften fiir
Telekommunikation, in Filialen des Elektro- und Elektronikhandels und in Verkaufsstellen einzelner Telekom-
Anbieter beschaftigt.

Aktualne wakaty

(Aktuelle Stellenangebote)

.... W internetowym serwisie posrednictwa pracy AMS (eJob-Room): (.... in der online-Stellenvermittlung des
AMS (eJob-Room): )88 [4 do AMS eJob Room ( zum AMS-eJob-Room)
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Umiejetnosci zawodowe wymagane w reklamach
(In Inseraten gefragte berufliche Kompetenzen)

Po sprzedazy (After-Sales)

Wpis zamowienia (Auftragserfassung)

Obstuga kas komputerowych (Bedienung von Computerkassen)
System zaméwien (Bestellwesen)

Okreslanie zyczen klienta (Ermittlung von Kundenwiinschen)
Porady eksperta (Fachberatung)

Prowadzenie rozméw sprzedazowych (Fiihrung von Verkaufsgespréachen)
Dziatalno$¢ magazynowa (Lagertatigkeit)

Rozpatrywanie skarg (Reklamationsbearbeitung)

Produkty telekomunikacyjne (Telekommunikationsprodukte)
Prezentacja towaréw (Warenprasentation)

Inne umiejetnosci zawodowe
(Weitere berufliche Kompetenzen)

Podstawowe umiejetnosci zawodowe
(Berufliche Basiskompetenzen)

Umiejetnosci obstugi klienta (Kundenbetreuungskenntnisse)
Produkty telekomunikacyjne (Telekommunikationsprodukte)
Wiedza o sprzedazy (Verkaufskenntnisse)

Techniczne umiejetnosci zawodowe
(Fachliche berufliche Kompetenzen)

Znajomos¢ systemow operacyjnych (Betriebssystemkenntnisse)

o Systemy operacyjne (Betriebssysteme) (z. B. Android (Android), Apple iOS (Apple i0S))

o Administracja systemem (Systemadministration) (z. B. Konfiguruj aplikacje (Konfigurieren von Apps))

Znajomos$¢ oprogramowania aplikacji biznesowych (Betriebswirtschaftliche Anwendungssoftware-

Kenntnisse)

o Oprogramowanie biznesowe miedzybranzowe (Branchenibergreifende Unternehmenssoftware) (z. B.
Cyfrowe systemy zamoéwien (Digitale Auftragssysteme))

Specyficzna dla branzy wiedza o produktach i materiatach (Branchenspezifische Produkt- und

Materialkenntnisse)

o 0gdlna wiedza o towarach (Allgemeine Warenkunde)

o Produkty IT (IT-Produkte) (z. B. Urzadzenia mobilne (Mobilger&te), Smartfon (Smartphone))

Znajomos¢ aplikacji informatycznych (EDV-Anwendungskenntnisse)

o Obstuga wtasnego oprogramowania (Bedienung von betriebsinterner Software)

o Utrzymanie danych (Datenpflege)

o Znajomos¢ aplikacji internetowych (Internet-Anwendungskenntnisse)

Wiedza z zakresu inzynierii precyzyjnej (Feinwerktechnik-Kenntnisse)

o Doktadne naprawy (Feinreparaturen) (z. B. Naprawa smartfona (Reparatur von Smartphones))

Wsparcie informatyczne (IT-Support)

o Wsparcie techniczne w obszarze IT (Technischer Support im EDV-Bereich) (z. B. Konserwacja i naprawa
systemdw komputerowych (Wartung und Reparatur von EDV-Systemen))

Umiejetnosci kasjera (Kassierkenntnisse)

o Obstuga kas komputerowych (Bedienung von Computerkassen)

Umiejetnosci obstugi klienta (Kundenbetreuungskenntnisse)

o Kompetencje doradcze (Beratungskompetenz) (z. B. Doradztwo techniczne (Technische Beratung),
Informacje o produkcie (Produktinformation))

o Regularna obstuga klienta (Stammkundenbetreuung)
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o Zarzadzanie reklamacjami (Beschwerdemanagement) (z. B. Rozpatrywanie skarg
(Reklamationsbearbeitung))

o Obstuga klienta (Kundenservice) (z. B. Telefoniczna obstuga klienta (Telefon-Kundenservice))

Wiedza logistyczna (Logistikkenntnisse)

o Magazynowanie (Lagerwirtschaft)

o Gospodarka materiatowa (Materialwirtschaft) (z. B. Kontrola towaréw przychodzacych
(Wareneingangskontrolle))

¢ Znajomos¢ technologii sieciowych (Netzwerktechnik-Kenntnisse)

o Protokoty sieciowe (Netzwerkprotokolle)

o Sktadniki sieci (Netzwerkkomponenten) (z. B. Routery (Router))

Wiedza ksiegowa (Rechnungswesen-Kenntnisse)

o Rachunkowos$¢ zewnetrzna (Externe Rechnungslegung) (z. B. Codzienne rozliczenia (Tagesabrechnung),
Inwentarz (Inventur), Sporzadzanie raportow kasowych (Erstellung von Kassenberichten))

Wiedza o sprzedazy (Verkaufskenntnisse)

o Technologia sprzedazy (Verkaufstechnik) (z. B. Prowadzenie rozméw sprzedazowych (Fiihrung von
Verkaufsgesprédchen), Aktywna sprzedaz (Aktiver Verkauf), Doradztwo sprzedazowe (Verkaufsberatung))

o Strategie sprzedazy (Verkaufsstrategien) (z. B. Strategie B2B (B2B-Strategien))

o Prezentacja towaréw (Warenprasentation) (z. B. Utrzymanie obszaréw sprzedazy (Pflege von
Verkaufsflachen), Obszary sprzedazy poriczoch (Bestiickung von Verkaufsflachen))

o Handel detaliczny (Einzelhandel) (z. B. Sprzedaz sprzetu telekomunikacyjnego (Verkauf von
Telekommunikationsgeraten), Wspornik pétki (Regalbetreuung))

Wiedza o sprzedazy (Vertriebskenntnisse)

o Po sprzedazy (After-Sales)

o Dystrybucja produktow (Vertrieb von Produkten)

o Strategie i koncepcje sprzedazy (Vertriebsstrategien und -konzepte) (z. B. Sprzedaz w gére (Up Selling),
Sprzedaz krzyzowa (Cross Selling))

0Ogodlne umiejetnosci zawodowe

(Uberfachliche berufliche Kompetenzen)

e 7yczliwo$é (Freundlichkeit)

Dobry wyglad (Gutes Auftreten)

o Zadbany wyglad (Gepflegtes AuBeres)

o Dzieki uprzejmosci (Hoflichkeit)

Umiejetnosci komunikacyjne (Kommunikationsstérke)
Towarzysko$¢ (Kontaktfreude)

Umiejetnosci rozwigzywania problemoéw (Problemldsungsfahigkeit)
Orientacja na ustugi (Serviceorientierung)

¢ Praca zespotowa (Teamfahigkeit)
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Kompetencje cyfrowe wedtug DigComp
(Digitale Kompetenzen nach DigComp)
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1 Podstawowe

2 osoby prowadzace
dziatalnosé na
wilasny rachunek

3 Zaawansowane

4 Wysoce
wyspecjalizowane

ein.

Opis:Telekommunikationsverkauferinnen miissen den Umgang mit berufsspezifischen Softwarelésungen
und digitalen Anwendungen sicher und eigenstandig beherrschen. Sie sind in der Lage, selbststandig digitale
Inhalte zu erstellen und zu bearbeiten sowie Fehler zu beheben. Auch kdnnen sie digitale Anwendungen fir
die Kommunikation mit Kundinnen und Kunden, die Zusammenarbeit im Betrieb und die Dokumentation
routiniert verwenden. AuBerdem kennen sie die betrieblichen Datensicherheitsvorschriften und halten diese
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Szczegétowe informacje na temat umiejetnosci cyfrowych
(Detailinfos zu den digitalen Kompetenzen)

Obszar kompetenc;ji

Poziom(y) kompetencji
od...do...

Opis

0 - Podstawy, dostep i
zrozumienie cyfrowe

Telekommunikationsverkauferlnnen miissen sowohl
allgemeine als auch berufsspezifische digitale
Anwendungen (z. B. Apps) und Geréte sicher
anwenden kénnen sowie auch komplexe und
unvorhergesehene Aufgaben flexibel I6sen kdnnen.

1 - Postepowanie z
informacjami i
danymi

Telekommunikationsverkauferinnen kénnen fiir
unterschiedliche Aufgaben und Fragestellungen
arbeitsrelevante Daten und Informationen
recherchieren, vergleichen, beurteilen und in der
jeweiligen Arbeitssituation anwenden.

2 - Komunikacja,
interakcja i
wspotpraca

Telekommunikationsverkauferlnnen miissen
verschiedene digitale Anwendungen und Gerate zur
Kommunikation und Zusammenarbeit mit
Kolleglnnen, Kundinnen und Kunden und
Partnerinnen unabhangig anwenden kdnnen.

3 - Kreacja, produkcja
i publikacja

Telekommunikationsverkauferlnnen miissen digitale
Inhalte, Informationen und Daten selbststandig
erfassen und in bestehende digitale Tools einpflegen
kénnen.

4 - Bezpieczenstwo i
zrébwnowazone
wykorzystanie
zasobdéw

Telekommunikationsverkauferlnnen miissen die
allgemeinen und betrieblichen Konzepte des
Datenschutzes und der Datensicherheit verstehen,
eigenstandig auf ihre Tatigkeit anwenden kénnen
sowie Bedrohungspotenziale erkennen und geeignete
Gegenmallnahmen einleiten.

5 - Rozwigzywanie
problemow,
innowacje i ciggte
uczenie sie

Telekommunikationsverkauferlnnen erkennen
technische Probleme und kénnen alltagliche
Probleme selbststandig I0sen. Sie sind in der Lage
arbeitstypische digitale Anwendungen auch in neuen
Arbeitssituationen einzusetzen und sich fehlende
digitale Kompetenzen anzueignen.

Szkolenia, certyfikaty, dalsze szkolenia
(Ausbildung, Zertifikate, Weiterbildung)

Typowe poziomy umiejetnosci
(Typische Qualifikationsniveaus)
¢ Przyuczanie do zawodu i zawdd pomocniczy (Anlern- und Hilfsberuf)
e Zawdd ze szkoleniem zawodowym (Beruf mit Lehrausbildung)

Szkolenie
(Ausbildung)
Anlernen im Betrieb

e Elektrotechnik, Informationstechnologie, Mechatronik
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Lehre NQR"

¢ Informatyk (EDV-Kaufmann/-frau)

e Sprzedawca detaliczny, koncentruje sie na doradztwie w zakresie elektryki i elektroniki
(Einzelhandelskaufmann/-frau, Schwerpunkt Elektro-Elektronikberatung) (16 Skup sie (Schwerpunkte))

¢ Sprzedawca detaliczny, koncentracja na telekomunikacji (Einzelhandelskaufmann/-frau, Schwerpunkt
Telekommunikation) (16 Skup sie (Schwerpunkte))

Duale Akademie 11QOR"
e Kaufmannische Berufe
o Sales & Market - Kaufméannische Berufe

Ksztalcenie ustawiczne
(Weiterbildung)

Fachliche Weiterbildung Vertiefung
e E-Commerce

¢ Elektro- und Telekommunikationsprodukte
¢ Lagerhaltung

¢ Marketing

¢ Netzwerktechnik

¢ Reklamationsbearbeitung

e Telekommunikationstechnik

¢ Verkaufstechniken

e Warenprasentation

Fachliche Weiterbildung Aufstiegsperspektiven
¢ Ausbildung zum/zur Filialleiterin
e Spezielle Aus- und Weiterbildungslehrgange - Wirtschaftliche und kaufmannische Berufe

Bereichsiibergreifende Weiterbildung
¢ Datensicherheit

e Fremdsprachen

e Gesprachstechniken

¢ Kundenberatung

Weiterbildungsveranstalter

¢ Betriebsinterne Schulungen

Berufsakademie Handel £

Erwachsenenbildungseinrichtungen und Online-Lernplattformen
BHS - Elektrotechnik, Informationstechnologie, Mechatronik
BHS - Kaufmannische Berufe

Znajomos¢ jezyka niemieckiego wedlug CEFR

(Deutschkenntnisse nach GERS)

B1 Durchschnittliche bis B2 Gute Deutschkenntnisse

Sie miissen Arbeitsanweisungen verstehen und ausfiihren konnen und im Team umfassend kommunizieren. Im
Mittelpunkt ihrer Tatigkeit steht die Beratung und Information von Kundinnen und Kunden, wobei der Aspekt der
fachlichen Beratung eine gute Sprachbeherrschung erforderlich macht. Fiir den Einstieg in die Ausbildung kann
eine durchschnittliche Sprachbeherrschung (Niveau B1) ausreichend sein. Fiir die Berufsaustibung sollten aber
auf jeden Fall gute Deutschkenntnisse (mindestens Niveau B2) erreicht werden.

Dalsze informacje zawodowe
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https://bis.ams.or.at/bis/berufe-nach-ausbildungen?language=pl&expand=18#tree-berufsstruktur-18-branch-text-wrapper
https://bis.ams.or.at/bis/lehrberuf/5232-Informatyk%20%28EDV-Kaufmann-frau%29?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/lehrberuf/5239-Sprzedawca%20detaliczny%2C%20koncentruje%20si%C4%99%20na%20doradztwie%20w%20zakresie%20elektryki%20i%20elektroniki%20%28Einzelhandelskaufmann-frau%2C%20Schwerpunkt%20Elektro-Elektronikberatung%29?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/lehrberuf/5239-Sprzedawca%20detaliczny%2C%20koncentruje%20si%C4%99%20na%20doradztwie%20w%20zakresie%20elektryki%20i%20elektroniki%20%28Einzelhandelskaufmann-frau%2C%20Schwerpunkt%20Elektro-Elektronikberatung%29?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/lehrberuf/5247-Sprzedawca%20detaliczny%2C%20koncentracja%20na%20telekomunikacji%20%28Einzelhandelskaufmann-frau%2C%20Schwerpunkt%20Telekommunikation%29?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/lehrberuf/5247-Sprzedawca%20detaliczny%2C%20koncentracja%20na%20telekomunikacji%20%28Einzelhandelskaufmann-frau%2C%20Schwerpunkt%20Telekommunikation%29?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/berufe-nach-ausbildungen?language=pl&expand=44#tree-berufsstruktur-44-branch-text-wrapper
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/131-Kaufm%C3%A4nnische%20Berufe?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/131-Sales%20%26%20Market%20-%20Kaufm%C3%A4nnische%20Berufe?language=pl&ausbildungssubkategorie_noteid=213
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/105-E-Commerce-Kenntnisse?language=pl&query=E-Commerce&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/200-Elektro-%20und%20Telekommunikationsprodukte?language=pl&query_qualifikation_detail_noteid=9634&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/4599-Lagerhaltung?language=pl&query_qualifikation_detail_noteid=826&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/100-Marketingkenntnisse?language=pl&query=Marketing&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/120-Netzwerktechnik-Kenntnisse?language=pl&query=Netzwerktechnik&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/4597-Reklamationsbearbeitung?language=pl&query_qualifikation_detail_noteid=9301&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/123-Telekommunikationstechnik?language=pl&query_qualifikation_detail_noteid=6142&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/96-Verkaufskenntnisse?language=pl&query=Verkaufstechniken&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/96-Warenpr%C3%A4sentation?language=pl&query_qualifikation_detail_noteid=3517&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/7460-Ausbildung%20zumzur%20FilialleiterIn?language=pl&query_qualifikation_detail_noteid=23308&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/43-Spezielle%20Aus-%20und%20Weiterbildungslehrg%C3%A4nge%20-%20Wirtschaftliche%20und%20kaufm%C3%A4nnische%20Berufe?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/127-Datensicherheitskenntnisse?language=pl&query=Datensicherheit&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/72-Fremdsprachenkenntnisse?language=pl&query=Fremdsprachen&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/6939-Vortrags-%20und%20Pr%C3%A4sentationskenntnisse?language=pl&query=Gespr%C3%A4chstechniken&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/4597-Kundenberatung?language=pl&query_qualifikation_detail_noteid=9488&show_definition=1
https://www.wifi.at/kursbuch/akademische-ausbildungen/marketing-studium/handelsmanagement/berufsakademie-handel
https://www.wifi.at/kursbuch/akademische-ausbildungen/marketing-studium/handelsmanagement/berufsakademie-handel
https://www.wifi.at/kursbuch/akademische-ausbildungen/marketing-studium/handelsmanagement/berufsakademie-handel
https://bis.ams.or.at/bis/weiterbildungsveranstalter/47-Erwachsenenbildungseinrichtungen%20und%20Online-Lernplattformen?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/6-BHS%20-%20Elektrotechnik%2C%20Informationstechnologie%2C%20Mechatronik?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/2-BHS%20-%20Kaufm%C3%A4nnische%20Berufe?language=pl

S

Arbeitsmarktservice

(Weitere Berufsinfos)

Srodowisko pracy

(Arbeitsumfeld)

e Staty kontakt z ludZzmi (Standiger Kontakt mit Menschen)
e Stata pozycja (Standiges Stehen)

Kwestionariusz kompetenciji

(Berufsspezialisierungen zur Vermittlung)

Sprzedawca w handlu detalicznym - telekomunikacja (Einzelhandelskaufmann/-frau - Telekommunikation)
Sprzedawca systeméw telefonicznych (Telefonanlagenverkauferin)

Specjalizacje zawodowe

(Berufsspezialisierungen)

Sprzedawca w handlu detalicznym - telekomunikacja (Einzelhandelskaufmann/-frau - Telekommunikation)
sprzedawca telefonéw komérkowych (Handyfachverkauferin)

sprzedawca telefonéw komérkowych (Handyverkauferin)

Sprzedawca mediéw komunikacyjnych (Sprzedawca telekomunikacji) (Kommunikationsmittelverkauferin
(Telekommunikationsverkauferin))

Doradca klienta ds. produktéw telekomunikacyjnych (Kundenberaterin fiir Telekommunikationsprodukte)
Menedzer produktu dla telekomunikacji (Produktmanagerin fiir Telekommunikation)

Pracownik sklepu (Shop-Mitarbeiterin)

Konsultant telekomunikacyjny (Telekommunikationsberaterin)

Sprzedawca w sklepie telekomunikacyjnym (Telekommunikationsshopverkauferin)

Sprzedawca elektroniki uzytkowej, sprzetu AGD i telekomunikacji (Verkaduferln fiir Unterhaltungselektronik,
Haushaltsgerate und Telekommunikation)

Sprzedawca w branzy telekomunikacyjnej (Verkauferin im Telekommunikationsbereich)

Konsultant ds. sprzedazy telekomunikacji (VerkaufsberaterIn fiir Telekommunikation)
Konsultant ds. sprzedazy telekomunikacji (Vertriebsberaterin fiir Telekommunikation)

Sprzedawca systemoéw telefonicznych (Telefonanlagenverkauferin)

Zawody pokrewne

(Verwandte Berufe)

¢ Informatyk (EDV-Kaufmann/-frau)

e Sprzedawca sprzetu elektrycznego i elektronicznego (Elektro- und Elektronikverkauferin)
¢ Kierownik sprzedazy (Salesmanagerin)

Przydziat do obszaréw i grup zawodowych BIS
(Zuordnung zu BIS-Berufsbereichen und -obergruppen)
Elektrotechnika, elektronika, telekomunikacja, IT (Elektrotechnik, Elektronik, Telekommunikation, IT)
e Wsparcie IT, szkolenia, doradztwo i sprzedaz (IT-Support, -Schulung, -Beratung und -Vertrieb)
Handel, logistyka, transport (Handel, Logistik, Verkehr)
¢ Handel detaliczny, hurtowy i internetowy (Einzel-, GroB3- und Online-Handel)

Przydziat do klasyfikacji zawodowej AMS (szesciocyfrowy)

(Zuordnung zu AMS-Berufssystematik (Sechssteller))

¢ 401831 Sprzedawca systemu telefonicznego (Telefonanlagen-Verkaufer/in)

e 401857 Sprzedawca detaliczny - telekomunikacja (Einzelhandelskaufmann/-frau - Telekommunikation)
¢ 4018B0 Sprzedawca detaliczny - telekomunikacja (Einzelhandelskaufmann/-frau - Telekommunikation)
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https://bis.ams.or.at/bis/arbeitsumfeld/10-Sta%C5%82y%20kontakt%20z%20lud%C5%BAmi%20%28St%C3%A4ndiger%20Kontakt%20mit%20Menschen%29?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/arbeitsumfeld/23-Sta%C5%82a%20pozycja%20%28St%C3%A4ndiges%20Stehen%29?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/535-Informatyk%20%28EDV-Kaufmann-frau%29?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/1142-Sprzedawca%20sprz%C4%99tu%20elektrycznego%20i%20elektronicznego%20%28Elektro-%20und%20Elektronikverk%C3%A4uferIn%29?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/873-Kierownik%20sprzeda%C5%BCy%20%28SalesmanagerIn%29?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/berufe-nach-berufsbereichen?expand=88
https://bis.ams.or.at/bis/berufe-nach-berufsbereichen.php?expand=88,88_302
https://bis.ams.or.at/bis/berufe-nach-berufsbereichen?expand=89
https://bis.ams.or.at/bis/berufe-nach-berufsbereichen.php?expand=89,89_308

S

Arbeitsmarktservice

Informacje w leksykonie zawodowym
(Informationen im Berufslexikon)
e [/ Sprzedawca telekomunikacji (Telekommunikationsverk&uferin)

Informacje w kompasie treningowym
(Informationen im Ausbildungskompass)
e [/ Sprzedawca telekomunikacji (Telekommunikationsverk&uferin)

A powered by Google Translate

Tekst zostat przettumaczony automatycznie z jezyka niemieckiego. Terminy niemieckie podano w nawiasach.
TA USLUGA MOZE OBEJMOWAC TLUMACZENIA DOSTARCZANE PRZEZ GOOGLE. GOOGLE ZRZEKA SIE
WSZELKIEJ ODPOWIEDZIALNOSCI ZA TLUMACZENIA, WYRAZNE LUB DOROZUMIANE, W TYM WSZELKIEJ
ODPOWIEDZIALNOSCI ZA DOKEADNOSC, NIEZAWODNOSC | WSZELKIEJ DOROZUMIANEJ
ODPOWIEDZIALNOSCI ZA WYDAJNOSC RYNKU | WYLACZENIE ODPOWIEDZIALNOSCI.

Der Text wurde automatisiert aus dem Deutschen iibersetzt. Die deutschen Begriffe werden in Klammern
angezeigt.

DIESER DIENST KANN UBERSETZUNGEN ENTHALTEN, DIE VON GOOGLE BEREITGESTELLT WERDEN. GOOGLE
SCHLIERT IN BEZUG AUF DIE UBERSETZUNGEN JEGLICHE HAFTUNG AUS, SEI SIE AUSDRUCKLICH ODER
STILLSCHWEIGEND, EINSCHLIEBLICH JEGLICHER HAFTUNG FUR DIE GENAUIGKEIT, ZUVERLASSIGKEIT UND
JEGLICHE STILLSCHWEIGENDE HAFTUNG FUR DIE MARKTGANGIGKEIT, EIGNUNG FUR EINEN BESTIMMTEN
ZWECK UND NICHTVERLETZUNG FREMDER RECHTE.

Ten profil zawodowy zostat zaktualizowany 08. Juli 2026 . (Dieses Berufsprofil wurde aktualisiert am 08. Juli
2026.)
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https://www.berufslexikon.at/suche/?q_search_in=title&q=Sprze
https://www.berufslexikon.at/suche/?q_search_in=title&q=Sprze
https://www.ausbildungskompass.at/berufe/?q_alle_beruf=1&q_beruf=Sprzedawca+telekomunikacji+%28Telekommunikationsverk%C3%A4uferIn%29
https://www.ausbildungskompass.at/berufe/?q_alle_beruf=1&q_beruf=Sprzedawca+telekomunikacji+%28Telekommunikationsverk%C3%A4uferIn%29

