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Arbeitsmarktservice

Menedzer ds. Rozwoju Biznesu

(Business-Development-Managerin) [ Im BIS anzeigen ]

Gtéwne dziatania

(Haupttitigkeiten)

Menedzerowie ds. rozwoju biznesu zajmujg sie nowymi obszarami biznesowymi i produktami w celu
zabezpieczenia lub rozszerzenia istniejgcych udziatéw rynkowych swojej firmy. Twoim gtéwnym zadaniem jest
strategiczny i operacyjny rozwéj firmy. Odpowiadasz miedzy innymi za rozwdéj nowych rynkéw zbytu dla
istniejgcych i nowych produktéw i ustug. Do jej zadan nalezy réwniez analiza rynku i potrzeb oraz tworzenie
biznesplanéw. Ponadto obserwujg zmiany w sprzedazy i dystrybucji firm, identyfikujg i pozyskuja nowych
klientow oraz podejmuja sie budowania relacji. We wspétpracy z zarzgdem opracowujg koncepcje rynkowe i
ustalajg polityke cenowa. Korzystasz z narzedzi biznesowych takich jak: B. Analizy SWOT w celu okreslenia
odpowiednich strategii korporacyjnych.

Business-Development-Managerinnen und Business-Development-Manager setzen sich mit neuen
Geschéaftsfeldern und Produkten auseinander, um die bestehenden Marktanteile ihres Unternehmens zu sichern
oder zu erweitern. Ihre Hauptaufgabe ist die strategische und operative Weiterentwicklung eines Unternehmens.
Sie sind u. a. auch fiir die ErschlieBung neuer Absatzmarkte fiir bestehende und neue Produkte sowie
Serviceleistungen zustandig. Markt- und Bedarfsanalysen gehdren ebenso zu ihren Aufgaben wie die Erstellung
von Businesspléanen. Dariiber hinaus beobachten sie die Verdanderungen im Verkauf und Vertrieb von
Unternehmen, identifizieren und gewinnen neue Kundinnen und Kunden und tibernehmen den
Beziehungsaufbau. Im Verbund mit der Geschéftsleitung erarbeiten sie Marktkonzepte und legen die Preispolitik
fest. Sie nutzen Business-Tools wie z. B. SWOT-Analysen zur Festlegung passender Unternehmensstrategien.

Dochéd

(Einkommen)

Menedzer ds. Rozwoju Biznesu zarabia od 2.470 do 4.280 euro brutto miesiecznie (Business-Development-
Managerinnen verdienen ab 2.470 bis 4.280 Euro brutto pro Monat).

W zaleznosci od poziomu kwalifikacji wynagrodzenie poczatkowe moze by¢ wyzsze (Je nach

Qualifikationsniveau kann das Einstiegsgehalt auch hoher ausfallen):

e Zawod w wyzszej szkole zawodowej i szkoleniu technicznym : 2.470 do 3.400 euro brutto (Beruf mit héherer
beruflicher Schul- und Fachausbildung: 2.470 bis 3.400 Euro brutto)

e Zawdd akademicki : 2.800 do 4.280 euro brutto (Akademischer Beruf: 2.800 bis 4.280 Euro brutto)

Mozliwosci zatrudnienia

(Beschaftigungsmoglichkeiten )

Menedzerowie ds. rozwoju biznesu zatrudniani sg w duzych firmach z szerokiego spektrum branz, szczegoélnie
w sektorze B2B, ale takze w start-upach: firmach przemystowych, handlowych i handlowych, a takze bankach,
firmach ubezpieczeniowych, firmach technologicznych, firmach transportowych i innych ustugach. Poza tym sa
takze zatrudnieni w spotkach panstwowych lub pracujg samodzielnie.

Business-Development-Managerinnen und Business-Development-Manager werden in Gro3betrieben
verschiedenster Branchen, insbesondere im B2B-Bereich aber auch in Start-ups, beschaftigt: Industrie-,
Gewerbe- und Handelsbetriebe sowie Banken, Versicherungen, Technologieunternehmen, Verkehrs- und
sonstige Dienstleistungsbetriebe. Dariliber hinaus werden sie auch in Staatsbetrieben beschaftigt oder arbeiten
selbststandig.

Aktualne wakaty
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(Aktuelle Stellenangebote)
.... W internetowym serwisie posrednictwa pracy AMS (eJob-Room): (.... in der online-Stellenvermittlung des
AMS (eJob-Room): )44 [4 do AMS eJob Room ( zum AMS-eJob-Room)

Umiejetnosci zawodowe wymagane w reklamach

(In Inseraten gefragte berufliche Kompetenzen)

e Sprawozdawczos$¢ (Berichtswesen)

e Ocena rynkow zbytu (Bewertung von Absatzmarkten)

e Zarzadzanie relacjami z klientami (Customer Relationship Management)
* Przedsiebiorczo$¢ (Entrepreneurship)

e Tworzenie planéw marketingowych (Erstellung von Marketingplanen)
e Zrozumienie handlowe (Kaufmannisches Verstédndnis)

¢ Obstuga klienta w sprzedazy (Kundenbetreuung im Vertrieb)

¢ Analiza rynku (Marktanalysen)

¢ Obliczanie prognozy (Prognoserechnung)

¢ Organizacja projektu (Projektorganisation)

e Zarzadzanie procesami (Prozessmanagement)

¢ Strategie mediow spotecznosciowych (Social Media-Strategien)

¢ Analiza trendow (Trendanalyse)

e Strategie i koncepcje sprzedazy (Vertriebsstrategien und -konzepte)

Inne umiejetnosci zawodowe
(Weitere berufliche Kompetenzen)

Podstawowe umiejetnosci zawodowe
(Berufliche Basiskompetenzen)

¢ Rozw0j biznesu (Business Development)
e Analiza rynku (Marktanalysen)

¢ Obliczanie prognozy (Prognoserechnung)
e Wiedza o sprzedazy (Vertriebskenntnisse)

Techniczne umiejetnosci zawodowe
(Fachliche berufliche Kompetenzen)
e Znajomos$¢ oprogramowania aplikacji biznesowych (Betriebswirtschaftliche Anwendungssoftware-

Kenntnisse)

o Oprogramowanie biznesowe specyficzne dla branzy (Branchenspezifische Unternehmenssoftware) (z. B.
Handel oprogramowaniem biznesowym (Unternehmenssoftware Handel))

o Oprogramowanie biznesowe miedzybranzowe (Brancheniibergreifende Unternehmenssoftware) (z. B.
Systemy informacji o produktach (Produktinformationssysteme))

¢ Wiedza biznesowa (Betriebswirtschaftskenntnisse)

o Metody analizy biznesowej (Betriebswirtschaftliche Analysemethoden) (z. B. Analiza trendéw
(Trendanalyse), Pisanie raportéw z analiz (Reports zu Analysen schreiben), Sprawozdawczos$¢
(Berichtswesen))

o Obliczenia (Kalkulation) (z. B. Polityka cenowa (Preispolitik))

o Obliczanie prognozy (Prognoserechnung) (z. B. Prognoza rozwoju produktu
(Produktentwicklungsprognose), Prognoza sprzedazy (Absatzprognose))

¢ Umiejetnosci w zakresie handlu elektronicznego (E-Commerce-Kenntnisse)
o Oprogramowanie e-commerce (E-Commerce-Software) (z. B. Magento (Magento), Salesforce (Salesforce))
o M-handel (M-Commerce)

e Znajomos¢ aplikacji informatycznych (EDV-Anwendungskenntnisse)
o Znajomos$¢ aplikacji biurowych (Biirosoftware-Anwendungskenntnisse) (z. B. Znajomos$é stosowania
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https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/92-Managementkenntnisse?language=pl&query_qualifikation_detail_noteid=17426&stammdaten_noteid=1278&expandDetailqualis=1.
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/100-Marketingkenntnisse?language=pl&query_qualifikation_detail_noteid=1157&stammdaten_noteid=1278&expandDetailqualis=1.
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https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/105-Umiej%C4%99tno%C5%9Bci%20w%20zakresie%20handlu%20elektronicznego%20%28E-Commerce-Kenntnisse%29?language=pl&stammdaten_noteid=1278&expandDetailqualis=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/197-Znajomo%C5%9B%C4%87%20aplikacji%20informatycznych%20%28EDV-Anwendungskenntnisse%29?language=pl&stammdaten_noteid=1278&expandDetailqualis=1

S

Arbeitsmarktservice

arkuszy kalkulacyjnych (Tabellenkalkulationsprogramme-Anwendungskenntnisse))

o Znajomos¢ aplikacji internetowych (Internet-Anwendungskenntnisse) (z. B. Znajomos$¢ aplikacji WordPress
(WordPress-Anwendungskenntnisse))

Znajomosc¢ jezykow obcych (Fremdsprachenkenntnisse)

o angielski (Englisch)

Umiejetnosci obstugi klienta (Kundenbetreuungskenntnisse)

o Zarzadzanie relacjami z klientami (Customer Relationship Management)

Umiejetnosci zarzadzania (Managementkenntnisse)

o Zarzadzanie relacjami (Beziehungsmanagement) (z. B. Utrzymanie relacji (Beziehungspflege))

o Rozwoj biznesu (Business Development) (z. B. Analiza konkurencji (rozwdj biznesu) (Wettbewerbsanalyse
(Business Development)), Ocena rynkdw zbytu (Bewertung von Absatzmarkten), Opracowanie strategii
korporacyjnej (Entwicklung einer Unternehmensstrategie), Rozpoznawanie zmian na rynku (Erkennung von
Marktentwicklungen), Rozwdéj modelu biznesowego (Entwicklung von Geschaftsmodellen), Tworzenie
biznes planéw (Erstellung von Businessplédnen), Tworzenie planéw rozwoju biznesu (Erstellung von
Business Development Roadmaps))

o Operacyjny tad korporacyjny (Operative Unternehmensfiihrung) (z. B. Modelowanie proceséw biznesowych
(Geschiftsprozessmodellierung))

o Zarzadzanie produktami (Produktmanagement) (z. B. Strategia produktu (Produktstrategie))

o Strategiczny tad korporacyjny (Strategische Unternehmensfiihrung) (z. B. Analiza SWOT (SWOT-Analyse),
Kluczowe wskazniki wydajnosci (Key-Performance-Indikatoren), Wewnetrzna komunikacja korporacyjna
(Interne Unternehmenskommunikation), Zarzadzanie innowacjami (Innovationsmanagement), Zewnetrzna
komunikacja korporacyjna (Externe Unternehmenskommunikation))

Wiedza marketingowa (Marketingkenntnisse)

o Zarzadzanie markg (Markenfiihrung) (z. B. Komunikacja marki (Markenkommunikation), Rozwoj marki
(Markenweiterentwicklung), Strategia marki (Markenstrategie))

o Strategie marketingowe (Marketingstrategien)

o Badania rynku (Marktforschung) (z. B. Analiza konkurencji (Konkurrenzanalyse), Analiza rynku
(Marktanalysen))

Umiejetnosci zarzadzania projektami (Projektmanagement-Kenntnisse)

o Narzedzia do zarzadzania projektami (Projektmanagement-Tools) (z. B. Przeprowadzanie analiz
wykonalnosci (Durchfiihrung von Machbarkeitsanalysen))

o Organizacja projektu (Projektorganisation) (z. B. Zarzadzanie projektami (Projektleitung), Zarzadzanie
projektami (Projektverwaltung))

Wiedza z zakresu zarzadzania jakos$cig (Qualitdtsmanagement-Kenntnisse)

o CIP - Proces ciggtego doskonalenia (KVP - Kontinuierlicher Verbesserungsprozess)

o Metody zarzadzania jakos$cig (Qualitdtsmanagement-Methoden) (z. B. Test A/B (A/B-Test))

Wiedza ksiegowa (Rechnungswesen-Kenntnisse)

o Planowanie finansowe (Finanzplanung) (z. B. Budzetowanie (Budgetierung))

Wiedza prawna (Rechtskenntnisse)

o Prawo witasnosci intelektualnej (Immaterialgiiterrecht) (z. B. Prawo znakdw towarowych (Markenrecht))

o Prawo gospodarcze (Wirtschaftsrecht) (z. B. Prawo reklamowe (Werberecht))

Znajomos¢ statystyki (Statistikkenntnisse)

o Aplikacje statystyczne (Statistik-Anwendungen) (z. B. Statystyki sprzedazy (Verkaufsstatistik))

o Tworzenie statystyk (Statistikerstellung) (z. B. Tworzenie tabel przestawnych (Erstellung von Pivot-
Tabellen))

Zarzadzanie zespotem (Teammanagement)

Tworzenie i edycja tekstu (Texterstellung und -bearbeitung)

o Tworzenie raportow (Erstellung von Protokollen)

Doradztwo biznesowe i podatkowe (Unternehmens- und Steuerberatung)

o Doradztwo w zakresie zarzadzania (Unternehmensberatung) (z. B. Doradztwo strategiczne (Strategische
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Beratung))
e Wiedza o sprzedazy (Vertriebskenntnisse)

o Pozyskanie nowego klienta (Neukundenakquisition)

o Dystrybucja ustug (Vertrieb von Dienstleistungen)

o Dystrybucja produktow (Vertrieb von Produkten)

Strategie i koncepcje sprzedazy (Vertriebsstrategien und -konzepte) (z. B. Hakowanie wzrostu (Growth
Hacking))
¢ Wyktad i umiejetnosci prezentac;ji (Vortrags- und Prasentationskenntnisse)

o Prowadzenie wyktaddw i prezentacji (Abhalten von Vortragen und Prasentationen) (z. B. Prowadzenie
prezentacji dla klientow (Abhalten von Kundenprasentationen), Prowadzenie prezentacji online (Abhalten
von Online-Prasentationen))

o Przygotowanie dokumentow prezentacyjnych (Erstellung von Prasentationsunterlagen)

o Technologia wyktadow i prezentacji (Vortrags- und Préasentationstechnik)

[¢]

0Ogodlne umiejetnosci zawodowe

(Uberfachliche berufliche Kompetenzen)

¢ Umiejetnosci analityczne (Analytische Fahigkeiten)

e Umiejetnosci przywoddcze (Fiihrungsqualitaten)

¢ Umiejetnosci komunikacyjne (Kommunikationsstéarke)

e Umiejetnosci rozwigzywania probleméw (Problemldsungsfahigkeit)
o Myslenie strategiczne (Strategisches Denken)

e Chec¢ podrozowania (Reisebereitschaft)

e Rozumienie liczbowe (Zahlenverstandnis)

¢ Orientacja na przyszto$¢ (Zukunftsorientierung)

Kompetencje cyfrowe wedtug DigComp
(Digitale Kompetenzen nach DigComp)

2 osoby

pr owadz’q’c N 3 Zaawansowane 4 Wyspce
dziatalnosé na wyspecjalizowane
wilasny rachunek

1 Podstawowe

Opis:Business-Development-Managerinnen sind in der Lage sowohl alltdgliche als auch komplexe
berufsspezifische digitale Anwendungen und Geréate in der Planung, Entwicklung und Produktion sowie in der
Kommunikation, Zusammenarbeit, Recherche und Dokumentation routiniert zu nutzen und zu bedienen. Sie
erkennen selbststéandig Fehler und Probleme und kénnen standardisierte Losungen anwenden, aber auch
neue Losungsansatze entwickeln. Sie sind in der Lage, selbststandig digitale Inhalte zu erstellen und zu
bearbeiten sowie Fehler zu beheben. AuRerdem sind sie Expertinnen im Bereich der betrieblichen
Datensicherheitsvorschriften, konnen diese einhalten und sorgen in ihrem Verantwortungsbereich fiir die
Einhaltung und Umsetzung dieser Regeln.

Szczegétowe informacje na temat umiejetnosci cyfrowych
(Detailinfos zu den digitalen Kompetenzen)
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https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/18-Umiej%C4%99tno%C5%9Bci%20rozwi%C4%85zywania%20problem%C3%B3w%20%28Probleml%C3%B6sungsf%C3%A4higkeit%29?language=pl&stammdaten_noteid=1278&expandDetailqualis=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/58-Ch%C4%99%C4%87%20podr%C3%B3%C5%BCowania%20%28Reisebereitschaft%29?language=pl&stammdaten_noteid=1278&expandDetailqualis=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/21-Rozumienie%20liczbowe%20%28Zahlenverst%C3%A4ndnis%29?language=pl&stammdaten_noteid=1278&expandDetailqualis=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/4620-Orientacja%20na%20przysz%C5%82o%C5%9B%C4%87%20%28Zukunftsorientierung%29?language=pl&stammdaten_noteid=1278&expandDetailqualis=1
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Arbeitsmarktservice

Obszar kompetenc;ji

Poziom(y) kompetencji
od..do...

Opis

0 - Podstawy, dostep i
zrozumienie cyfrowe

Business-Development-Managerinnen miissen
sowohl allgemeine als auch berufsspezifische
digitale Anwendungen (z. B. Projekt- und
Prozessmanagementsysteme, Business Intelligence,
Kl-Anwendungen, Datenanalysetools) und Gerate
selbststandig und sicher anwenden kénnen sowie
auch komplexe, unvorhergesehene und neue
Aufgaben flexibel [6sen kdnnen.

1 - Postepowanie z
informacjami i
danymi

Business-Development-Managerinnen miissen
umfassende Daten und Informationen recherchieren,
vergleichen, beurteilen und bewerten kdnnen und aus
den gewonnenen Daten selbststandig Konzepte und
Strategien ableiten.

2 - Komunikacja,
interakcja i
wspotpraca

Business-Development-Managerinnen verwenden
digitale Gerate und Anwendungen zur
Kommunikation, Zusammenarbeit und
Dokumentation mit Kolleglnnen und Kundinnen und
Kunden auf fortgeschrittenem Niveau.

3 - Kreacja, produkcja
i publikacja

Business-Development-Managerinnen missen
umfassende und neue digitale Informationen und
Daten selbststédndig erfassen und in digitale Gerate
und Anwendungen einpflegen kdnnen.

4 - Bezpieczenstwo i
zrobwnowazone
wykorzystanie
zasobow

Business-Development-Managerinnen missen die
umfassenden allgemeinen und betrieblichen
Konzepte des Datenschutzes und der
Datensicherheit verstehen und eigenstandig auf ihre
Tatigkeit anwenden konnen bzw. in ihrem
Verantwortungsbereich fiir die Einhaltung und
Umsetzung der Regeln sorgen. Sie beurteilen die fiir
den jeweiligen Anlassfall relevanten Datenschutz-
und -sicherheitsregeln und arbeiten an der
Entwicklung geeigneter MalRnahmen zur
Datensicherheit mit. Sie miissen zudem
Bedrohungspotenziale erkennen und geeignete
Gegenmalnahmen einleiten konnen.

5 - Rozwigzywanie
probleméw,
innowacje i ciagte
uczenie sie

Business-Development-Managerinnen miissen die
Einsatzmoglichkeiten digitaler Tools und Lésungen
fir komplexe berufsspezifische Fragestellungen in
ihrer Arbeit beurteilen konnen. Sie erkennen
selbststandig Probleme und Fehlerquellen digitaler
Anwendungen und veranlassen deren Behebung und
die Weiterentwicklung von Anwendungen und
Losungen. Sie erkennen eigene digitale
Kompetenzliicken und kénnen Schritte zu deren
Behebung setzen.

Szkolenia, certyfikaty, dalsze szkolenia
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Arbeitsmarktservice

(Ausbildung, Zertifikate, Weiterbildung)

Typowe poziomy umiejetnosci

(Typische Qualifikationsniveaus)

o Zawdd w wyzszej szkole zawodowej i szkoleniu technicznym (Beruf mit hoherer beruflicher Schul- und
Fachausbildung)

e Zawdd akademicki (Akademischer Beruf)

Szkolenie

(Ausbildung)

BHS - Berufsbildende hohere Schule 1N1QR"
e Kaufmannische Berufe

¢ Wirtschaftliche Berufe

¢ Wirtschaftsingenieurwesen

Hochschulstudien 1O NIAOR™
¢ Wirtschaft, Recht, Management

o Allgemeines Management, Business und Public Management
Betriebswirtschaft, Controlling, Rechnungswesen
Internationales Management
Unternehmensfiihrung und Entrepreneurship

[¢]

[¢]

[¢]

Certyfikaty i kwalifikacje (Zertifikate und Ausbildungsabschliisse)
e Szkolenia z zakresu zarzgdzania (Management-Ausbildungen)
o Szkolenie na stanowisko akademickiego menedzera handlowego (Ausbildung zum/zur akademischen
Handelsmanagerin)

Ksztatcenie ustawiczne
(Weiterbildung)

Fachliche Weiterbildung Vertiefung

¢ Berichtswesen

¢ Controlling und Finanzplanung

¢ Customer Relationship Management
e Exportmanagement

¢ |Innovationsmanagement

¢ Kennzahlensysteme

¢ Marketing

¢ Marktforschung

¢ Organisationsentwicklung

¢ Prozessmanagement

¢ Spezielle Aus- und Weiterbildungslehrgéange - Wirtschaftliche und kaufméannische Berufe
¢ Verdnderungsmanagement

o Wirtschaftsrecht

Fachliche Weiterbildung Aufstiegsperspektiven

e Spezielle Aus- und Weiterbildungslehrgange - Wirtschaftliche und kaufmannische Berufe

¢ Projektmanagement-Ausbildung

Zertifikat ITIL 4 Specialist: Business Relationship Management (BRM)

Hochschulstudien - Betriebswirtschaft, Controlling, Rechnungswesen

Hochschulstudien - Allgemeines Management, Business und Public Management

Spezielle Aus- und Weiterbildungslehrgange - Fachspezifische Universitats- und Fachhochschullehrgange
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https://bis.ams.or.at/bis/berufe-nach-ausbildungen?language=pl&expand=40#tree-berufsstruktur-40-branch-text-wrapper
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/2-Kaufm%C3%A4nnische%20Berufe?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/82-Wirtschaftliche%20Berufe?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/78-Wirtschaftsingenieurwesen?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/berufe-nach-ausbildungen?language=pl&expand=42#tree-berufsstruktur-42-branch-text-wrapper
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/99-Wirtschaft%2C%20Recht%2C%20Management?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/99-Allgemeines%20Management%2C%20Business%20und%20Public%20Management?language=pl&ausbildungssubkategorie_noteid=58
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/99-Betriebswirtschaft%2C%20Controlling%2C%20Rechnungswesen?language=pl&ausbildungssubkategorie_noteid=75
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/99-Internationales%20Management?language=pl&ausbildungssubkategorie_noteid=94
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/99-Unternehmensf%C3%BChrung%20und%20Entrepreneurship?language=pl&ausbildungssubkategorie_noteid=93
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/7469-Szkolenia%20z%20zakresu%20zarz%C4%85dzania%20%28Management-Ausbildungen%29?language=pl&stammdaten_noteid=1278&expandDetailqualis=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/103-Berichtswesen?language=pl&query_qualifikation_detail_noteid=2868&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/99-Rechnungswesen-Kenntnisse?language=pl&query=Controlling%20und%20Finanzplanung&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/4597-Customer%20Relationship%20Management?language=pl&query_qualifikation_detail_noteid=2582&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/92-Exportmanagement?language=pl&query_qualifikation_detail_noteid=18940&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/92-Innovationsmanagement?language=pl&query_qualifikation_detail_noteid=10276&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/92-Kennzahlensysteme?language=pl&query_qualifikation_detail_noteid=4540&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/100-Marketingkenntnisse?language=pl&query=Marketing&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/100-Marktforschung?language=pl&query_qualifikation_detail_noteid=9252&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/92-Organisationsentwicklung?language=pl&query_qualifikation_detail_noteid=7203&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/194-Prozessmanagement?language=pl&query_qualifikation_detail_noteid=6075&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/43-Spezielle%20Aus-%20und%20Weiterbildungslehrg%C3%A4nge%20-%20Wirtschaftliche%20und%20kaufm%C3%A4nnische%20Berufe?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/92-Managementkenntnisse?language=pl&query=Ver%C3%A4nderungsmanagement&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/104-Wirtschaftsrecht?language=pl&query_qualifikation_detail_noteid=941&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/43-Spezielle%20Aus-%20und%20Weiterbildungslehrg%C3%A4nge%20-%20Wirtschaftliche%20und%20kaufm%C3%A4nnische%20Berufe?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/4852-Projektmanagement-Ausbildung?language=pl&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/7469-Zertifikat%20ITIL%204%20Specialist%3A%20Business%20Relationship%20Management%20%28BRM%29?language=pl&query_qualifikation_detail_noteid=23225&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/99-Hochschulstudien%20-%20Betriebswirtschaft%2C%20Controlling%2C%20Rechnungswesen?language=pl&ausbildungssubkategorie_noteid=75
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/99-Hochschulstudien%20-%20Allgemeines%20Management%2C%20Business%20und%20Public%20Management?language=pl&ausbildungssubkategorie_noteid=58
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/116-Spezielle%20Aus-%20und%20Weiterbildungslehrg%C3%A4nge%20-%20Fachspezifische%20Universit%C3%A4ts-%20und%20Fachhochschullehrg%C3%A4nge%20?language=pl

S

Arbeitsmarktservice

Bereichsiibergreifende Weiterbildung
¢ Betriebswirtschaftssoftware

e Entrepreneurship

e Fremdsprachen

e Projektmanagement
Qualitatsmanagement

e Vortrags- und Prasentationstechnik
e Zeitmanagement

Weiterbildungsveranstalter

¢ Betriebsinterne Schulungen

Verband Osterreichischer Wirtschaftsakademiker (4
Fachverband Unternehmensberatung, Buchhaltung und IT
Fachmesse- und Tagungsveranstalter
Erwachsenenbildungseinrichtungen und Online-Lernplattformen
Fachhochschulen

¢ Universitaten

Znajomos¢ jezyka niemieckiego wedtug CEFR

(Deutschkenntnisse nach GERS)

C1 Sehr gute bis C2 Exzellente Deutschkenntnisse

Der Schwerpunkt der Tatigkeit liegt in der Ermittlung von Marktchancen und der Entwicklung sowie
Weiterentwicklung von Produkten und Dienstleistungen. Dafiir muss mit unterschiedlichsten Personengruppen
(etwa Geschaftsfiihrung, Marketing, B2B-Bereich) sowohl schriftlich, telefonisch als auch personlich
kommuniziert werden. Es werden Konzepte zur Marktbeobachtung erstellt, Analysen und Berichte ausgearbeitet
und im Unternehmen besprochen. Zudem sind technische Informationen zu Produkten und Dienstleistungen
fachkundig zu vermitteln. Dafiir sind weitgehend kompetente Deutschkenntnisse erforderlich.

Dalsze informacje zawodowe
(Weitere Berufsinfos)

Srodowisko pracy
(Arbeitsumfeld)
* Miejsce pracy niezalezne od lokalizacji (Ortsunabhangiger Arbeitsplatz)

Specjalizacje zawodowe

(Berufsspezialisierungen)

Menedzer ds. rozwoju biznesu w zakresie zarzadzania produktami (Business Development-Managerin im
Produktmanagement)

Menedzer ds. rozwoju biznesu ds. rozwigzan cyfrowych (Business Development-Managerin Digital Solutions)
Menedzer ds. Rozwoju Biznesu ds. Jazdy Autonomicznej (Business Development-ManagerIn fiir Autonomes
Fahren)

Menedzer ds. rozwoju biznesu ds. rozwigzan chmurowych (Business Development-Managerln fiir Cloud
Losungen)

Menedzer ds. Rozwoju Biznesu ds. Handlu Elektronicznego (Business Development-Managerln fiir E-
Commerce)

Menedzer ds. rozwoju biznesu ds. komunikacji mobilnej i 5G (Business Development-Managerin fiir Mobilfunk
und 5G)

Business Development Manager w obszarze cyfrowego rozwoju biznesu (Business Development-Managerin im
Bereich Digitale Geschaftsentwicklung)

Menedzer ds. rozwoju biznesu w branzy IT (Business Development-ManagerlIn in der IT-Branche)
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https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/111-Betriebswirtschaftliche%20Anwendungssoftware-Kenntnisse?language=pl&query=Betriebswirtschaftssoftware&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/92-Entrepreneurship?language=pl&query_qualifikation_detail_noteid=13493&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/72-Fremdsprachenkenntnisse?language=pl&query=Fremdsprachen&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/102-Projektmanagement-Kenntnisse?language=pl&query=Projektmanagement&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/194-Qualit%C3%A4tsmanagement-Kenntnisse?language=pl&query=Qualit%C3%A4tsmanagement&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/6939-Vortrags-%20und%20Pr%C3%A4sentationstechnik?language=pl&query_qualifikation_detail_noteid=1030&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/22-Zeitmanagement?language=pl&query_qualifikation_detail_noteid=1961&show_definition=1
https://www.voewa.at/
https://www.voewa.at/
https://www.voewa.at/
https://bis.ams.or.at/bis/weiterbildungsveranstalter/47-Erwachsenenbildungseinrichtungen%20und%20Online-Lernplattformen?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/arbeitsumfeld/83-Miejsce%20pracy%20niezale%C5%BCne%20od%20lokalizacji%20%28Ortsunabh%C3%A4ngiger%20Arbeitsplatz%29?language=pl

S

Arbeitsmarktservice

Menedzer ds. rozwoju biznesu w obszarze logistyki i tancucha dostaw (Business Development-Managerin im
Bereich Logistics und Supply Chain)
Menedzer ds. rozwoju biznesu w branzy logistycznej (Business Development-Managerin in der Logistikbranche)

Menedzer ds. rozwoju biznesu ds. CRM/marketingu (Business Development-Managerin fiir CRM/Marketing)
Menedzer ds. rozwoju biznesu ds. zarzgdzania sprzedazg (Business Development-Managerin fir
Salesmanagement)

Menedzer ds. rozwoju biznesu w branzy marketingowej (Business Development-Managerin in der
Marketingbranche)

Menedzer ds. rozwoju biznesu w sektorze finansowym (Business Development-Managerin im Finanzbereich)
Menedzer ds. rozwoju biznesu w branzy ubezpieczeniowej (Business Development-Managerin in der
Versicherungsbranche)

Menedzer ds. Rozwoju Biznesu ds. Rozwoju Etycznego (Business Development Managerln fiir ethische
Entwicklung)

Menedzer ds. rozwoju biznesu w branzy chemicznej (Business Development-Managerin im Chemie-Bereich)

Menedzer ds. rozwoju biznesu w sektorze ustug rzgdowych i publicznych (Business Development-Managerin im
Bereich Government and Public Services)

Menedzer ds. rozwoju biznesu w miedzynarodowym rozwoju biznesu (Business Development-Managerin im
Bereich Internationale Geschaftsentwicklung)

Menedzer ds. Rozwoju Biznesu w branzy FMCG (Business Development-Managerin im Bereich FMCG)

Menedzer ds. Rozwoju Biznesu ds. Technologii Medycznych (Business Development-Managerin fir
Medizintechnik)

Analityk raportujgcy (m/k) ds. rozwoju biznesu (Reporting Analyst (m/w) im Bereich Business Development)

Menedzer finansowy w obszarze rozwoju biznesu (Finanzmanagerln im Bereich Business Development)
Menedzer ds. cen (m/k) (Menedzer ds. Rozwoju Biznesu) (Pricing Manager (m/w) (Business-Development-
Managerin))

Menedzer produktu ds. finanséw (m/k) (Menedzer ds. Rozwoju Biznesu) (Product Manager Finanzbereich
(m/w) (Business-Development-Managerin))

Globalny skaut eksportu (m/k) (Global-Export-Scout (m/w))

Zawody pokrewne

(Verwandte Berufe)

¢ Ekonomista biznesu (Betriebswirtin)

¢ Menedzer ofert (Bid-Managerin)

e Menedzer kategorii (Category-Managerlin)

e Menedzer ds. handlu elektronicznego (E-Commerce-Managerin)
¢ kierownik projektu IT (IT-Projektmanagerin)

e Menedzer ds. kluczowych klientéw (Key-Account-Managerin)
e Menedzer ds. marketingu (Marketingmanagerin)

¢ Menedzer operacyjny (Operations Managerin)

e Menedzer produktu (Produktmanagerin)

¢ Kierownik projektu (Projektmanagerin)

e Kierownik sprzedazy (Salesmanagerin)
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https://bis.ams.or.at/bis/beruf/872-Ekonomista%20biznesu%20%28BetriebswirtIn%29?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/1285-Mened%C5%BCer%20ofert%20%28Bid-ManagerIn%29?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/1247-Mened%C5%BCer%20kategorii%20%28Category-ManagerIn%29?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/1282-Mened%C5%BCer%20ds.%20handlu%20elektronicznego%20%28E-Commerce-ManagerIn%29?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/635-kierownik%20projektu%20IT%20%28IT-ProjektmanagerIn%29?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/1193-Mened%C5%BCer%20ds.%20kluczowych%20klient%C3%B3w%20%28Key-Account-ManagerIn%29?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/1240-Mened%C5%BCer%20ds.%20marketingu%20%28MarketingmanagerIn%29?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/1296-Mened%C5%BCer%20operacyjny%20%28Operations%20ManagerIn%29?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/1195-Mened%C5%BCer%20produktu%20%28ProduktmanagerIn%29?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/1194-Kierownik%20projektu%20%28ProjektmanagerIn%29?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/873-Kierownik%20sprzeda%C5%BCy%20%28SalesmanagerIn%29?language=pl

S
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e Konsultant ds. zarzadzania (Unternehmensberaterin)
¢ Ekonomista (Wirtschaftswissenschafterin)

Przydziat do obszaréw i grup zawodowych BIS

(Zuordnung zu BIS-Berufsbereichen und -obergruppen)

Biuro, marketing, finanse, prawo, bezpieczenstwo (Biiro, Marketing, Finanz, Recht, Sicherheit)
e Zarzadzanie, organizacja (Management, Organisation)
o Marketing, reklama, public relations (Marketing, Werbung, Public Relations)

Handel, logistyka, transport (Handel, Logistik, Verkehr)
e Sprzedaz, doradztwo, zakupy (Vertrieb, Beratung, Einkauf)

Przydziat do klasyfikacji zawodowej AMS (szes$ciocyfrowy)
(Zuordnung zu AMS-Berufssystematik (Sechssteller))
¢ 756820 Menedzer ds. Rozwoju Biznesu (Business Development Manager/in)

Informacje w leksykonie zawodowym
(Informationen im Berufslexikon)
¢ [/ Business-Development-Managerin (Uni/FH/PH)

Informacje w kompasie treningowym
(Informationen im Ausbildungskompass)
* [Z' Menedzer ds. Rozwoju Biznesu (Business-Development-Managerin)

A powered by Google Translate

Tekst zostat przettumaczony automatycznie z jezyka niemieckiego. Terminy niemieckie podano w nawiasach.
TA USLUGA MOZE OBEJMOWAC TLUMACZENIA DOSTARCZANE PRZEZ GOOGLE. GOOGLE ZRZEKA SIE
WSZELKIEJ ODPOWIEDZIALNOSCI ZA TEUMACZENIA, WYRAZNE LUB DOROZUMIANE, W TYM WSZELKIEJ
ODPOWIEDZIALNOSCI ZA DOKLADNOSC, NIEZAWODNOSC | WSZELKIEJ DOROZUMIANEJ
ODPOWIEDZIALNOSCI ZA WYDAJNOSC RYNKU | WYL ACZENIE ODPOWIEDZIALNOSCI.

Der Text wurde automatisiert aus dem Deutschen lbersetzt. Die deutschen Begriffe werden in Klammern
angezeigt.

DIESER DIENST KANN UBERSETZUNGEN ENTHALTEN, DIE VON GOOGLE BEREITGESTELLT WERDEN. GOOGLE
SCHLIERT IN BEZUG AUF DIE UBERSETZUNGEN JEGLICHE HAFTUNG AUS, SEI SIE AUSDRUCKLICH ODER
STILLSCHWEIGEND, EINSCHLIERLICH JEGLICHER HAFTUNG FUR DIE GENAUIGKEIT, ZUVERLASSIGKEIT UND
JEGLICHE STILLSCHWEIGENDE HAFTUNG FUR DIE MARKTGANGIGKEIT, EIGNUNG FUR EINEN BESTIMMTEN
ZWECK UND NICHTVERLETZUNG FREMDER RECHTE.

Ten profil zawodowy zostat zaktualizowany 31. Oktober 2025 . (Dieses Berufsprofil wurde aktualisiert am 31.
Oktober 2025.)
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https://bis.ams.or.at/bis/beruf/548-Konsultant%20ds.%20zarz%C4%85dzania%20%28UnternehmensberaterIn%29?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/972-Ekonomista%20%28WirtschaftswissenschafterIn%29?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/berufe-nach-berufsbereichen?expand=86
https://bis.ams.or.at/bis/berufe-nach-berufsbereichen.php?expand=86,86_285
https://bis.ams.or.at/bis/berufe-nach-berufsbereichen.php?expand=86,86_286
https://bis.ams.or.at/bis/berufe-nach-berufsbereichen?expand=89
https://bis.ams.or.at/bis/berufe-nach-berufsbereichen.php?expand=89,89_312
https://www.berufslexikon.at/berufe/2500
https://www.berufslexikon.at/berufe/2500
https://www.ausbildungskompass.at/berufe/?q_alle_beruf=1&q_beruf=Mened%C5%BCer+ds.+Rozwoju+Biznesu+%28Business-Development-ManagerIn%29
https://www.ausbildungskompass.at/berufe/?q_alle_beruf=1&q_beruf=Mened%C5%BCer+ds.+Rozwoju+Biznesu+%28Business-Development-ManagerIn%29

