S

Arbeitsmarktservice

IT manazér predaja

(IT-Salesmanagerin) [ Im BIS anzeigen ]

Hlavné ¢innosti

(Haupttitigkeiten)

Manazéri predaja IT riadia predaj produktov a sluzieb IT, ako je hardvér a softvér. Od prvej konzultacie az po
uzavretie zmluvy zodpovedate za predaj vy. Po¢as obchodného rozhovoru identifikuju potreby zakaznikov a
informuju zédkaznikov o moznych IT rieseniach. Jej oblastou zodpovednosti je ziskavanie novych a podpora
existujucich zakaznikov. Tiez sleduju vyvoj na trhu a snazia sa umiestnit svoj produkt ¢o najlepsim spésobom
prostrednictvom dobrého marketingu. Na tento Gcel pouZivaju rézne stratégie predaja a musia preukazat
déveru pri vyjedndvani. Manazéri predaja IT su viac orientovani na predaj ako IT konzultanti (muz/zena).

IT-Salesmanagerinnen leiten den Vertrieb von IT-Produkten und -Dienstleistungen, wie Hard- und Software. Vom
ersten Beratungsgesprach bis zum Vertragsabschluss sind sie fiir den Verkauf verantwortlich. Bei einem
Verkaufsgesprach erkennen sie die Kundenbediirfnisse und informieren Kundlnnen iber mogliche IT-Lésungen.
Die Akquisition neuer sowie Betreuung bestehender Kundinnen fallt in ihr Aufgabengebiet. Weiters behalten sie
die Marktentwicklung im Auge und versuchen ihr Produkt durch gute Vermarktung bestmdoglich zu platzieren.
Dafiir verwenden sie unterschiedliche Vertriebsstrategien und miissen Verhandlungssicherheit beweisen. IT-
Salesmanagerinnen sind starker verkaufsorientiert tatig als IT-Consultants (m/w).

Prijem

(Einkommen)

IT manazér predaja zaraba od 3.010 do 3.950 eur hrubého mesacne (IT-Salesmanagerinnen verdienen ab 3.010
bis 3.950 Euro brutto pro Monat).

V zavislosti od trovne kvalifikacie méze byt ndstupny plat vy$si (Je nach Qualifikationsniveau kann das

Einstiegsgehalt auch hoher ausfallen):

e Zamestnanie na vy$sej odbornej $kole a technické vzdelanie : 3.010 az 3.180 brutto eur (Beruf mit hoherer
beruflicher Schul- und Fachausbildung: 3.010 bis 3.180 Euro brutto)

o Akademické zamestnanie : 3.010 az 3.950 brutto eur (Akademischer Beruf: 3.010 bis 3.950 Euro brutto)

Pracovné prilezitosti

(Beschaftigungsmoglichkeiten )

Manazéri predaja IT pracuju v oblasti predaja hardvéru, softvéru a IT sluzieb najma pre velké IT spolo¢nosti.
Dalsie pracovné prileZitosti existuju v obchodnych spolognostiach, bankach a poistovniach, ako aj na
univerzitach.

IT-Salesmanagerinnen sind im Hardware-, Software- und IT-Dienstleistungsvertrieb, insbesondere fiir grolRe IT-
Unternehmen tatig. Weitere Beschaftigungsmoglichkeiten bestehen bei Handelsunternehmen, Banken und
Versicherungen sowie Universitaten.

Aktualne volné miesta

(Aktuelle Stellenangebote)

.... v sluzbe AMS online sprostredkovanie prace (eJob-Room): (.... in der online-Stellenvermittlung des AMS
(eJob-Room): )17 4 do miestnosti eJob AMS ( zum AMS-eJob-Room)

Profesionalne znalosti pozadované v reklamach
(In Inseraten gefragte berufliche Kompetenzen)
¢ Po predaji (After-Sales)

 Priprava ponuk (Angebotserstellung)

e Spracovanie objednavky (Auftragsabwicklung)
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Arbeitsmarktservice

¢ Terénna sluzba (AuBendienst)

e |T poradenstvo (IT-Consulting)

¢ Sprava klicového uctu (Key Account Management)

e Zdakaznicky servis v predaji (Kundenbetreuung im Vertrieb)

¢ Analyza trhu (Marktanalysen)

¢ Rozvoj trhu (Marktaufbau)

¢ Akvizicia novych zakaznikov (Neukundenakquisition)

¢ Predpredaj (Pre-Sales)

¢ Schopnosti projektového manazmentu (Projektmanagement-Kenntnisse)
¢ Vyjednavanie o predaji (Verkaufsverhandlung)

e Stratégie a koncepcie predaja (Vertriebsstrategien und -konzepte)

DalSie odborné schopnosti
(Weitere berufliche Kompetenzen)

Zakladné odborné schopnosti

(Berufliche Basiskompetenzen)

e Zruénosti v oblasti riadenia IT projektov a poradenstva (IT-Projektmanagement- und Consultingkenntnisse)
e Zakaznicky servis v predaji (Kundenbetreuung im Vertrieb)

e Znalosti predaja (Vertriebskenntnisse)

Technické odborné znalosti
(Fachliche berufliche Kompetenzen)
e Znalost IT aplikacii (EDV-Anwendungskenntnisse)
o Prevadzka interného softvéru (Bedienung von betriebsinterner Software)
¢ Znalost cudzieho jazyka (Fremdsprachenkenntnisse)
o Angli¢tina (Englisch)
e Zrucnosti v oblasti riadenia IT projektov a poradenstva (IT-Projektmanagement- und Consultingkenntnisse)
o |T poradenstvo (IT-Consulting)
o Poziadavky na inzinierstvo (Requirements Engineering)
e Zrucnosti zdkaznickej podpory (Kundenbetreuungskenntnisse)
o Riadenie vztahov so zékaznikmi (Customer Relationship Management) (z. B. Analyza potrieb zakaznikov
(Analyse von Kundenbediirfnissen), Udrziavanie vztahov so zakaznikmi (Pflege von Kundenbeziehungen))
o Sprava klicového uctu (Key Account Management)
o Zdakaznicky servis v predaji (Kundenbetreuung im Vertrieb)
o Poradenska sposobilost (Beratungskompetenz) (z. B. Technické poradenstvo (Technische Beratung),
Informacie o vyrobku (Produktinformation))
e Manazérske schopnosti (Managementkenntnisse)
o Produktovy manazment (Produktmanagement)
¢ Marketingové znalosti (Marketingkenntnisse)
o Technicky marketing (Technisches Marketing)
o Priamy marketing (Direktmarketing) (z. B. Kontakty (Kontakten))
o Podpora predaja (Verkaufsférderung) (z. B. U¢ast na veltrhu (Messeteilnahme))
o Prieskum trhu (Marktforschung) (z. B. Pozorovania trhu (Marktbeobachtungen))
¢ Schopnosti projektového manazmentu (Projektmanagement-Kenntnisse)
o Akvizicia projektu (Projektakquisition)
o Vypocet projektu (Projektkalkulation)
e Spracovanie (Sachbearbeitung)
o Spracovanie objednavky (Auftragsabwicklung) (z. B. Priprava pontk (Angebotserstellung), Spracovanie
zmluvy (Vertragsabwicklung), Spracovanie objednavky (Auftragsbearbeitung))
¢ Znalosti predaja (Verkaufskenntnisse)
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https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/94-Vertriebskenntnisse?language=sk&query_qualifikation_detail_noteid=1161&expandDetailqualis=1&stammdaten_noteid=1016
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/94-Vertriebskenntnisse?language=sk&query_qualifikation_detail_noteid=1164&expandDetailqualis=1&stammdaten_noteid=1016
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https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/4597-Kundenbetreuungskenntnisse?language=sk&query_qualifikation_detail_noteid=1155&stammdaten_noteid=1016&expandDetailqualis=1.
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/94-Znalosti%20predaja%20%28Vertriebskenntnisse%29?language=sk&stammdaten_noteid=1016&expandDetailqualis=1.
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https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/4633-Zru%C4%8Dnosti%20v%20oblasti%20riadenia%20IT%20projektov%20a%20poradenstva%20%28IT-Projektmanagement-%20und%20Consultingkenntnisse%29?language=sk&stammdaten_noteid=1016&expandDetailqualis=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/4597-Zru%C4%8Dnosti%20z%C3%A1kazn%C3%ADckej%20podpory%20%28Kundenbetreuungskenntnisse%29?language=sk&stammdaten_noteid=1016&expandDetailqualis=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/92-Mana%C5%BE%C3%A9rske%20schopnosti%20%28Managementkenntnisse%29?language=sk&stammdaten_noteid=1016&expandDetailqualis=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/100-Marketingov%C3%A9%20znalosti%20%28Marketingkenntnisse%29?language=sk&stammdaten_noteid=1016&expandDetailqualis=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/102-Schopnosti%20projektov%C3%A9ho%20mana%C5%BEmentu%20%28Projektmanagement-Kenntnisse%29?language=sk&stammdaten_noteid=1016&expandDetailqualis=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/7370-Spracovanie%20%28Sachbearbeitung%29?language=sk&stammdaten_noteid=1016&expandDetailqualis=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/96-Znalosti%20predaja%20%28Verkaufskenntnisse%29?language=sk&stammdaten_noteid=1016&expandDetailqualis=1
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o Stratégie predaja (Verkaufsstrategien) (z. B. B2B stratégie (B2B-Strategien))
o Technoldgia predaja (Verkaufstechnik) (z. B. Vyjednavanie o predaji (Verkaufsverhandlung), Vedenie
diskusii o predaiji (Flihrung von Verkaufsgesprachen))
e Znalosti predaja (Vertriebskenntnisse)
o Po predaji (After-Sales)
o Akvizicia novych zakaznikov (Neukundenakquisition)
Predpredaj (Pre-Sales) (z. B. Ukazka softvéru (Vorfiihrung von Software))
Technicky predaj (Technischer Vertrieb)
Distribucia sluzieb (Vertrieb von Dienstleistungen)
Stratégie a koncepcie predaja (Vertriebsstrategien und -konzepte) (z. B. Manazment predajnych kanalov
(Sales-Pipeline-Management), Rozvoj predajnych stratégii (Entwicklung von Vertriebsstrategien), Rozvoj
trhu (Marktaufbau))
¢ Prednaskové a prezentacné schopnosti (Vortrags- und Prasentationskenntnisse)
o Realizacia predndsok a prezentécii (Abhalten von Vortragen und Prasentationen) (z. B. Realizacia
prezentacii pre zakaznikov (Abhalten von Kundenpréasentationen))

[¢]

[¢]

[¢]

[¢]

Vseobecné odborné znalosti

(Uberfachliche berufliche Kompetenzen)

¢ Prevadzkova pripravenost (Einsatzbereitschaft)

o Dynamicka osobnost (Dynamische Personlichkeit)
Dobry vzhlad (Gutes Auftreten)

IT afinita (IT-Affinitat)

Komunikaéné schopnosti (Kommunikationsstarke)

o Vyjednavacia sila (Verhandlungsstéarke)

Orientacia na zdkaznika (Kundenorientierung)

¢ Schopnosti riesit problémy (Problemlésungsfahigkeit)

Digitalne zruénosti podl'a DigComp
(Digitale Kompetenzen nach DigComp)

1 Zakladné 2 Zivnostnici 3 Rozsirené 4 Vysoko Specializované

Popis:IT-Salesmanagerln sind Expertinnen und Experten der Digitalisierung. Sie sind in der Lage gréf3ere
Datenmengen in unterschiedlichen und immer wieder neuen Zusammenhangen zu ermitteln, zu bewerten und
zu analysieren. Daraus entwickeln sie neue Ableitungen fiir Anwendungen, Geschaftsmodelle,
Problemlosungen usw. Die erforderlichen Kompetenzen hangen dabei stark vom konkreten Tatigkeitsbereich
ab und erfordern oft ein spezialisiertes Kompetenzniveau.

Podrobné informacie o digitalnych zruénostiach
(Detailinfos zu den digitalen Kompetenzen)
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Arbeitsmarktservice

Oblast posobnosti

Uroveii kompetencii
od..do...

Popis

0 - Zaklady, pristup a
digitalne
porozumenie

IT-Salesmanagerin haben ein ausgepragtes
Verstandnis fiir komplexe Zusammenhange der
Digitalisierung und gestalten selbst neue
Anwendungen und Lésungen. Sie konnen sowohl
allgemeine als auch berufsspezifische digitale
Anwendungen (z. B. Business Intelligence, Business-
Process-Management-Systeme, Data Driven
Marketing, Service-Portale und -Apps, Enterprise-
Resource-Planning-Anwendungen, Warehouse-
Management-Systeme) und Gerate selbststandig und
sicher anwenden.

1 - Nakladanie s
informaciami a
udajmi

IT-Salesmanagerin miissen umfassende Daten und
Informationen recherchieren, vergleichen, beurteilen
und bewerten kdnnen, aus den gewonnenen Daten
selbststandig Konzepte und Empfehlungen ableiten
und in ihrer Arbeit umsetzen.

2 - Komunikacia,
interakcia a
spolupraca

IT-Salesmanagerin verwenden komplexe digitale
Anwendungen zur Kommunikation, Zusammenarbeit
und Dokumentation auf hohem Niveau und
unterstiitzen andere beim Einsatz solcher Tools.

3 - Tvorba, produkcia
a publikovanie

IT-Salesmanagerin miissen umfangreiche und
komplexe digitale Informationen und Daten
selbststandig erfassen und auch in nicht alltaglichen
Situationen in digitale Anwendungen einpflegen
konnen.

4 - Bezpecnost a
trvalo udrzatelné
vyuzivanie zdrojov

IT-Salesmanagerin beurteilen die fiir den jeweiligen
Anlassfall relevanten Datenschutz- und -
sicherheitsregeln und konnen diese eigenstéandig auf
ihre Tatigkeit anwenden bzw. in ihrem
Verantwortungsbereich fiir die Einhaltung und
Umsetzung der Regeln sorgen. Sie arbeiten
aullerdem an der Entwicklung geeigneter
MaRBnahmen zur Datensicherheit mit.

5 - RieSenie
problémov, inovacie a
dalSie vzdeldvanie

IT-Salesmanagerin miissen die Einsatzmaoglichkeiten
digitaler Tools und Losungen fiir komplexe
berufsspezifische Fragestellungen in ihrer Arbeit
beurteilen kdnnen. Sie erkennen selbststandig
Probleme und Fehlerquellen digitaler Anwendungen
und veranlassen deren Behebung und die
Weiterentwicklung von Anwendungen und Losungen.
Sie erkennen eigene digitale Kompetenzliicken und
konnen Schritte zu deren Behebung setzen.

Skolenia, osvedéenia, dalSie Skolenia
(Ausbildung, Zertifikate, Weiterbildung)

Typické urovne znalosti
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(Typische Qualifikationsniveaus)

e Zamestnanie na vy$sej odbornej $kole a technické vzdelanie (Beruf mit hoherer beruflicher Schul- und
Fachausbildung)

¢ Akademické zamestnanie (Akademischer Beruf)

Skolenie

(Ausbildung)

BHS - Berufshildende hohere Schule NQRY

¢ Elektrotechnik, Informationstechnologie, Mechatronik
e Kaufmannische Berufe

¢ Wirtschaftsingenieurwesen

Hochschulstudien Q" NAR™

e Wirtschaft, Recht, Management
o [T-Management
o Marketing und Sales

Sustavné vzdelavanie
(Weiterbildung)

Fachliche Weiterbildung Vertiefung
e B2B-Strategien

e B2C-Strategien

e Betriebswirtschaft

¢ Datensicherheit

e E-Commerce

¢ IT-Projektmanagement

¢ Markenfiihrung

e Marktanalysen

¢ Online-Marketing

e Online-Vertrieb

e Sales Management

e Supply Chain Management
e Telekommunikationstechnik

Fachliche Weiterbildung Aufstiegsperspektiven

¢ Spezielle Aus- und Weiterbildungslehrgénge - Wirtschaftliche und kaufméannische Berufe

Spezielle Aus- und Weiterbildungslehrgédnge - Elektrotechnik, Informationstechnologie, Mechatronik
Zertifikat Projektmanagerin

Hochschulstudien - Informatik, Computer- und Datenwissenschaften

Hochschulstudien - IT-Management

Bereichsiibergreifende Weiterbildung
e Datenschutz

e Fremdsprachen

e Gesprachstechniken

¢ Projektmanagement

e Qualitatsmanagement

Weiterbildungsveranstalter

e Betriebsinterne Schulungen

¢ Fachverband Unternehmensberatung, Buchhaltung und IT
¢ Hersteller- und Zulieferbetriebe
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https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/96-B2B-Strategien?language=sk&query_qualifikation_detail_noteid=419&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/96-B2C-Strategien?language=sk&query_qualifikation_detail_noteid=2584&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/103-Betriebswirtschaftskenntnisse?language=sk&query=Betriebswirtschaft&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/127-Datensicherheitskenntnisse?language=sk&query=Datensicherheit&show_definition=1
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https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/100-Markenf%C3%BChrung?language=sk&query_qualifikation_detail_noteid=9920&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/100-Marktanalysen?language=sk&query_qualifikation_detail_noteid=1157&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/100-Online-Marketing?language=sk&query_qualifikation_detail_noteid=1183&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/94-Online-Vertrieb?language=sk&query_qualifikation_detail_noteid=9692&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/94-Vertriebskenntnisse?language=sk&query=Sales%20Management&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/4599-Supply%20Chain%20Management?language=sk&query_qualifikation_detail_noteid=2732&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/123-Telekommunikationstechnik?language=sk&query_qualifikation_detail_noteid=6142&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/43-Spezielle%20Aus-%20und%20Weiterbildungslehrg%C3%A4nge%20-%20Wirtschaftliche%20und%20kaufm%C3%A4nnische%20Berufe?language=sk
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/55-Spezielle%20Aus-%20und%20Weiterbildungslehrg%C3%A4nge%20-%20Elektrotechnik%2C%20Informationstechnologie%2C%20Mechatronik?language=sk
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/4852-Zertifikat%20ProjektmanagerIn?language=sk&query_qualifikation_detail_noteid=10626&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/107-Hochschulstudien%20-%20Informatik%2C%20Computer-%20und%20Datenwissenschaften?language=sk&ausbildungssubkategorie_noteid=55
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/99-Hochschulstudien%20-%20IT-Management?language=sk&ausbildungssubkategorie_noteid=96
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/127-Datensicherheitskenntnisse?language=sk&query=Datenschutz&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/72-Fremdsprachenkenntnisse?language=sk&query=Fremdsprachen&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/6939-Vortrags-%20und%20Pr%C3%A4sentationskenntnisse?language=sk&query=Gespr%C3%A4chstechniken&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/102-Projektmanagement-Kenntnisse?language=sk&query=Projektmanagement&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/194-Qualit%C3%A4tsmanagement-Kenntnisse?language=sk&query=Qualit%C3%A4tsmanagement&show_definition=1
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Fachmesse- und Tagungsveranstalter
Erwachsenenbildungseinrichtungen und Online-Lernplattformen
Fachhochschulen

e Universitaten

Znalost neméiny podla CEFR
(Deutschkenntnisse nach GERS)
B2 Gute bis C1 Sehr gute Deutschkenntnisse

Vertriebsberufe erfordern generell aufgrund des stadndigen und intensiven Kundinnen- und Kundenkontakts eine
gute Sprachbeherrschung. Sie beraten ihre Kundinnen und Kunden personlich und telefonisch, erstellen
schriftliche Angebote, kommunizieren im Team und mit Kolleginnen und Kollegen aus anderen Abteilungen.

Dalsie odborné informacie
(Weitere Berufsinfos)

Pracovné prostredie
(Arbeitsumfeld)
¢ Neustaly kontakt s [ludmi (Standiger Kontakt mit Menschen)

Dotaznik kompetencii
(Berufsspezialisierungen zur Vermittlung)
Asistent predaja IT (IT-Vertriebsassistentin)

Odborné specializacie
(Berufsspezialisierungen)

Predajca IT projektov (EDV-Projektverkauferin)
IT manazér predaja (EDV-Salesmanagerin)

IT konzultant predaja (EDV-Vertriebskonsulentin)
Predajca IT projektov (IT-Projektverkauferin)

Asistent predaja IT (IT-Vertriebsassistentin)
IT konzultant predaja (IT-Vertriebskonsulentin)

Account Manager pre IT (Account-Managerin fiir IT)
Key Account Manager pre IT (Key Account-Managerln fir IT)
Key Account Manager pre telekomunikécie (Key Account-Managerin fiir Telekommunikation)

Predajca hostitel'ského systému (Hostsystem-Verk&uferin)

zastupca IT $pecialistov (EDV-Fachvertreterin)

IT konzultant predaja (EDV-Verkaufsberaterin)

IT obchodny zastupca (EDV-Verkaufsreprasentantin)

IT konzultant predaja (EDV-Vertriebsberaterin)

IT obchodny zastupca (EDV-Vertriebsreprasentantin)
zastupca IT Specialistov (IT-Fachvertreterin)

IT konzultant predaja (m/f) (IT-Sales Consultant (m/w))
Predajca IT (m/Z) (IT-Salesman (m/w))

IT konzultant predaja (IT-Verkaufsberaterin)

IT obchodny zastupca (IT-Verkaufsreprasentantin)

IT konzultant predaja (IT-Vertriebsberaterin)

IT obchodny zastupca (IT-Vertriebsreprasentantin)
Obchodny zéastupca v oblasti informacnych technolégii (m/f) (Sales Representative im Bereich
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https://bis.ams.or.at/bis/weiterbildungsveranstalter/47-Erwachsenenbildungseinrichtungen%20und%20Online-Lernplattformen?language=sk
https://bis.ams.or.at/bis/arbeitsumfeld/10-Neust%C3%A1ly%20kontakt%20s%20%C4%BEu%C4%8Fmi%20%28St%C3%A4ndiger%20Kontakt%20mit%20Menschen%29?language=sk
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Informationstechnologie (m/w))

Telekom manazér (Telekom-Managerin)
Telekomunika¢ny manazér (Telekommunikationsmanagerin)

Predpredajny predajny konzultant pre informacné technoldgie (IT manazér predaja) (Pre-Sales-
Vertriebsberaterln fiir Informationstechnologie (IT-Salesmanagerin))

Predpredajny konzultant pre informacné technolégie (m/f) (Pre-Sales Consultant fir Informationstechnologie
(m/w))

Manazér vztahov so zakaznikmi v telekomunikacnom sektore (Customer Relationship-Managerin im Bereich
Telekommunikation)

Suvisiace profesie

(Verwandte Berufe)

¢ Informatik (Informatikerin)

e |IT konzultant (m / f) (IT-Consultant (m/w))

e IT projektovy manazér (IT-Projektmanagerin)

e Key Account Manager (Key-Account-Managerin)
e Produktovy manazér (Produktmanagerin)

e Inzinier poziadaviek (m/f) (Requirements Engineer (m/w))
e Konzultant systému SAP (SAP-Beraterin)

e Systémovy analytik (Systemanalytikerin)

e Technik predaja (Vertriebstechnikerln)

Pridelenie profesijnym oblastiam a skupinam BIS
(Zuordnung zu BIS-Berufsbereichen und -obergruppen)
Elektrotechnika, elektronika, telekomunikacie, IT (Elektrotechnik, Elektronik, Telekommunikation, IT)
¢ Podpora, skolenia, poradenstvo a predaj IT (IT-Support, -Schulung, -Beratung und -Vertrieb)
Obchod, logistika, doprava (Handel, Logistik, Verkehr)
¢ Predaj, poradenstvo, nakup (Vertrieb, Beratung, Einkauf)

Pridelenie do pracovnej klasifikacie AMS (Sestmiestne)
(Zuordnung zu AMS-Berufssystematik (Sechssteller))
e 410112 Asistent predaja IT (IT-Vertriebsassistent/in)

Informacie v odbornom lexiku
(Informationen im Berufslexikon)
¢ [ IT-Salesmanagerin (Uni/FH/PH)

Informacie vo vycvikovom kompase
(Informationen im Ausbildungskompass)
¢ [/ IT manazér predaja (IT-Salesmanagerin)

A powered by Google Translate

Text bol automaticky prelozeny z nemciny. Nemecké vyrazy su uvedené v zatvorkach.

TATO SLUZBA MOZE OBSAHOVAT PREKLADY POSKYTOVANE spolo&nostou GOOGLE. GOOGLE ZRIEKA
AKUKOLVEK ZODPOVEDNOST V SUVISLOSTI S PREKLADMI, VYRAZNYMI ALEBO IMPLIKOVANYMI, VRATANE
VSETKYCH ZODPOVEDNOSTI ZA PRESNOST, SPOLAHLIVOST A AKUKOLVEK SPRAVNU ZODPOVEDNOST ZA
UCINNOST NA TRHU A ODMIETNUTIE.

Der Text wurde automatisiert aus dem Deutschen iibersetzt. Die deutschen Begriffe werden in Klammern
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https://bis.ams.or.at/bis/beruf/425-Informatik%20%28InformatikerIn%29?language=sk
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/603-IT%20konzultant%20%28m%20%20f%29%20%28IT-Consultant%20%28mw%29%29?language=sk
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/635-IT%20projektov%C3%BD%20mana%C5%BE%C3%A9r%20%28IT-ProjektmanagerIn%29?language=sk
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/1193-Key%20Account%20Manager%20%28Key-Account-ManagerIn%29?language=sk
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/1195-Produktov%C3%BD%20mana%C5%BE%C3%A9r%20%28ProduktmanagerIn%29?language=sk
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/1289-In%C5%BEinier%20po%C5%BEiadaviek%20%28mf%29%20%28Requirements%20Engineer%20%28mw%29%29?language=sk
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/620-Konzultant%20syst%C3%A9mu%20SAP%20%28SAP-BeraterIn%29?language=sk
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/388-Syst%C3%A9mov%C3%BD%20analytik%20%28SystemanalytikerIn%29?language=sk
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/855-Technik%20predaja%20%28VertriebstechnikerIn%29?language=sk
https://bis.ams.or.at/bis/berufe-nach-berufsbereichen?expand=88
https://bis.ams.or.at/bis/berufe-nach-berufsbereichen.php?expand=88,88_302
https://bis.ams.or.at/bis/berufe-nach-berufsbereichen?expand=89
https://bis.ams.or.at/bis/berufe-nach-berufsbereichen.php?expand=89,89_312
https://www.berufslexikon.at/berufe/2689
https://www.berufslexikon.at/berufe/2689
https://www.ausbildungskompass.at/berufe/?q_alle_beruf=1&q_beruf=IT+mana%C5%BE%C3%A9r+predaja+%28IT-SalesmanagerIn%29
https://www.ausbildungskompass.at/berufe/?q_alle_beruf=1&q_beruf=IT+mana%C5%BE%C3%A9r+predaja+%28IT-SalesmanagerIn%29
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angezeigt.

DIESER DIENST KANN UBERSETZUNGEN ENTHALTEN, DIE VON GOOGLE BEREITGESTELLT WERDEN. GOOGLE
SCHLIERT IN BEZUG AUF DIE UBERSETZUNGEN JEGLICHE HAFTUNG AUS, SEI SIE AUSDRUCKLICH ODER
STILLSCHWEIGEND, EINSCHLIERLICH JEGLICHER HAFTUNG FUR DIE GENAUIGKEIT, ZUVERLASSIGKEIT UND
JEGLICHE STILLSCHWEIGENDE HAFTUNG FUR DIE MARKTGANGIGKEIT, EIGNUNG FUR EINEN BESTIMMTEN
ZWECK UND NICHTVERLETZUNG FREMDER RECHTE.

Tento profesionalny profil bol aktualizovany 12. November 2025 . (Dieses Berufsprofil wurde aktualisiert am 12.
November 2025.)
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