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Menedzer sprzedazy IT

(IT-Salesmanagerin) [ Im BIS anzeigen ]

Gtéwne dziatania

(Haupttitigkeiten)

Menedzerowie sprzedazy IT zarzadzajg sprzedaza produktow i ustug IT, takich jak sprzet i oprogramowanie. Od
pierwszej konsultacji az do zawarcia umowy odpowiadasz za sprzedaz. Podczas rozmowy sprzedazowej
identyfikujg potrzeby klientéw i informujg o mozliwych rozwigzaniach informatycznych. Pozyskiwanie nowych i
wsparcie istniejacych klientéw to obszar jej odpowiedzialnoéci. Sledzg takze rozwdj rynku i poprzez dobry
marketing starajg sie jak najlepiej pozycjonowac swoj produkt. Aby to osiggnaé, stosujg rézne strategie
sprzedazy i muszg wykazac sie pewnoscig siebie w negocjacjach. Menedzerowie sprzedazy IT sg bardziej
zorientowani na sprzedaz niz konsultanci IT (mezczyzni/kobiety).

IT-Salesmanagerinnen leiten den Vertrieb von IT-Produkten und -Dienstleistungen, wie Hard- und Software. Vom
ersten Beratungsgesprach bis zum Vertragsabschluss sind sie fiir den Verkauf verantwortlich. Bei einem
Verkaufsgesprach erkennen sie die Kundenbediirfnisse und informieren Kundlnnen iber mogliche IT-Lésungen.
Die Akquisition neuer sowie Betreuung bestehender Kundinnen fallt in ihr Aufgabengebiet. Weiters behalten sie
die Marktentwicklung im Auge und versuchen ihr Produkt durch gute Vermarktung bestmdoglich zu platzieren.
Dafiir verwenden sie unterschiedliche Vertriebsstrategien und miissen Verhandlungssicherheit beweisen. IT-
Salesmanagerinnen sind starker verkaufsorientiert tatig als IT-Consultants (m/w).

Dochéd

(Einkommen)

Menedzer sprzedazy IT zarabia od 3.010 do 3.950 euro brutto miesiecznie (IT-Salesmanagerinnen verdienen ab
3.010 bis 3.950 Euro brutto pro Monat).

W zaleznosci od poziomu kwalifikacji wynagrodzenie poczatkowe moze by¢ wyzsze (Je nach

Qualifikationsniveau kann das Einstiegsgehalt auch hoher ausfallen):

e Zawod w wyzszej szkole zawodowej i szkoleniu technicznym : 3.010 do 3.180 euro brutto (Beruf mit héherer
beruflicher Schul- und Fachausbildung: 3.010 bis 3.180 Euro brutto)

e Zawdd akademicki : 3.010 do 3.950 euro brutto (Akademischer Beruf: 3.010 bis 3.950 Euro brutto)

Mozliwosci zatrudnienia

(Beschaftigungsmoglichkeiten )

Menedzerowie sprzedazy IT pracujg w sprzedazy sprzetu, oprogramowania i ustug IT, szczegdlnie dla duzych
firm IT. Dalsze mozliwosci zatrudnienia istniejg w firmach handlowych, bankach i firmach ubezpieczeniowych, a
takze na uniwersytetach.

IT-Salesmanagerinnen sind im Hardware-, Software- und IT-Dienstleistungsvertrieb, insbesondere fiir grolRe IT-
Unternehmen tatig. Weitere Beschaftigungsmoglichkeiten bestehen bei Handelsunternehmen, Banken und
Versicherungen sowie Universitaten.

Aktualne wakaty

(Aktuelle Stellenangebote)

.... W internetowym serwisie posrednictwa pracy AMS (eJob-Room): (.... in der online-Stellenvermittlung des
AMS (eJob-Room): )17 4 do AMS eJob Room ( zum AMS-eJob-Room)

Umiejetnosci zawodowe wymagane w reklamach
(In Inseraten gefragte berufliche Kompetenzen)
¢ Po sprzedazy (After-Sales)

¢ Przygotowanie ofert (Angebotserstellung)
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https://bis.ams.or.at/bis/beruf/1016-IT-SalesmanagerIn?language=pl
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¢ Przetwarzanie zamdwien (Auftragsabwicklung)

¢ Ustugi terenowe (AulRendienst)

¢ doradztwo informatyczne (IT-Consulting)

e Zarzadzanie kluczowymi kontami (Key Account Management)

¢ Obstuga klienta w sprzedazy (Kundenbetreuung im Vertrieb)

¢ Analiza rynku (Marktanalysen)

e Rozw0j rynku (Marktaufbau)

¢ Pozyskanie nowego klienta (Neukundenakquisition)

e Przedsprzedaz (Pre-Sales)

¢ Umiejetnosci zarzadzania projektami (Projektmanagement-Kenntnisse)
¢ Negocjacje sprzedazy (Verkaufsverhandlung)

e Strategie i koncepcje sprzedazy (Vertriebsstrategien und -konzepte)

Inne umiejetnosci zawodowe
(Weitere berufliche Kompetenzen)

Podstawowe umiejetnosci zawodowe

(Berufliche Basiskompetenzen)

e Zarzadzanie projektami IT i umiejetnosci konsultingowe (IT-Projektmanagement- und Consultingkenntnisse)
e Obstuga klienta w sprzedazy (Kundenbetreuung im Vertrieb)

e Wiedza o sprzedazy (Vertriebskenntnisse)

Techniczne umiejetnosci zawodowe
(Fachliche berufliche Kompetenzen)
¢ Znajomos¢ aplikacji informatycznych (EDV-Anwendungskenntnisse)
o Obstuga wtasnego oprogramowania (Bedienung von betriebsinterner Software)
¢ Znajomos¢ jezykdw obcych (Fremdsprachenkenntnisse)
o angielski (Englisch)
e Zarzadzanie projektami IT i umiejetnosci konsultingowe (IT-Projektmanagement- und Consultingkenntnisse)
o doradztwo informatyczne (IT-Consulting)
o Inzynieria wymagan (Requirements Engineering)
¢ Umiejetnosci obstugi klienta (Kundenbetreuungskenntnisse)
o Zarzadzanie relacjami z klientami (Customer Relationship Management) (z. B. Analiza potrzeb klientéw
(Analyse von Kundenbediirfnissen), Utrzymywanie relacji z klientami (Pflege von Kundenbeziehungen))
o Zarzadzanie kluczowymi kontami (Key Account Management)
o Obstuga klienta w sprzedazy (Kundenbetreuung im Vertrieb)
o Kompetencje doradcze (Beratungskompetenz) (z. B. Doradztwo techniczne (Technische Beratung),
Informacje o produkcie (Produktinformation))
¢ Umiejetnosci zarzgdzania (Managementkenntnisse)
o Zarzadzanie produktami (Produktmanagement)
e Wiedza marketingowa (Marketingkenntnisse)
o Marketing techniczny (Technisches Marketing)
o Marketing bezposredni (Direktmarketing) (z. B. Kontakty (Kontakten))
o Promocja sprzedazy (Verkaufsforderung) (z. B. Udziat w targach (Messeteilnahme))
o Badania rynku (Marktforschung) (z. B. Obserwacje rynku (Marktbeobachtungen))
¢ Umiejetnosci zarzadzania projektami (Projektmanagement-Kenntnisse)
o Przejecie projektu (Projektakquisition)
o Kalkulacja projektu (Projektkalkulation)
¢ Przetwarzanie (Sachbearbeitung)
o Przetwarzanie zamdwien (Auftragsabwicklung) (z. B. Przygotowanie ofert (Angebotserstellung),
Przetwarzanie umowy (Vertragsabwicklung), Przetwarzanie zamoéwien (Auftragsbearbeitung))
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https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/7370-Sachbearbeitung?language=pl&query_qualifikation_detail_noteid=5815&expandDetailqualis=1&stammdaten_noteid=1016
https://bis.ams.or.at/bis/arbeitsumfeld/3-Au%C3%9Fendienst?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/4633-IT-Projektmanagement-%20und%20Consultingkenntnisse?language=pl&query_qualifikation_detail_noteid=8138&expandDetailqualis=1&stammdaten_noteid=1016
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https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/4597-Kundenbetreuungskenntnisse?language=pl&query_qualifikation_detail_noteid=1155&expandDetailqualis=1&stammdaten_noteid=1016
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/100-Marketingkenntnisse?language=pl&query_qualifikation_detail_noteid=1157&expandDetailqualis=1&stammdaten_noteid=1016
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/94-Vertriebskenntnisse?language=pl&query_qualifikation_detail_noteid=9777&expandDetailqualis=1&stammdaten_noteid=1016
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/94-Vertriebskenntnisse?language=pl&query_qualifikation_detail_noteid=1161&expandDetailqualis=1&stammdaten_noteid=1016
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/94-Vertriebskenntnisse?language=pl&query_qualifikation_detail_noteid=1164&expandDetailqualis=1&stammdaten_noteid=1016
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/102-Projektmanagement-Kenntnisse?language=pl&stammdaten_noteid=1016
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/96-Verkaufskenntnisse?language=pl&query_qualifikation_detail_noteid=1179&expandDetailqualis=1&stammdaten_noteid=1016
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/94-Vertriebskenntnisse?language=pl&query_qualifikation_detail_noteid=18348&expandDetailqualis=1&stammdaten_noteid=1016
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/4633-Zarz%C4%85dzanie%20projektami%20IT%20i%20umiej%C4%99tno%C5%9Bci%20konsultingowe%20%28IT-Projektmanagement-%20und%20Consultingkenntnisse%29?language=pl&stammdaten_noteid=1016&expandDetailqualis=1.
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/4597-Kundenbetreuungskenntnisse?language=pl&query_qualifikation_detail_noteid=1155&stammdaten_noteid=1016&expandDetailqualis=1.
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/94-Wiedza%20o%20sprzeda%C5%BCy%20%28Vertriebskenntnisse%29?language=pl&stammdaten_noteid=1016&expandDetailqualis=1.
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/197-Znajomo%C5%9B%C4%87%20aplikacji%20informatycznych%20%28EDV-Anwendungskenntnisse%29?language=pl&stammdaten_noteid=1016&expandDetailqualis=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/72-Znajomo%C5%9B%C4%87%20j%C4%99zyk%C3%B3w%20obcych%20%28Fremdsprachenkenntnisse%29?language=pl&stammdaten_noteid=1016&expandDetailqualis=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/4633-Zarz%C4%85dzanie%20projektami%20IT%20i%20umiej%C4%99tno%C5%9Bci%20konsultingowe%20%28IT-Projektmanagement-%20und%20Consultingkenntnisse%29?language=pl&stammdaten_noteid=1016&expandDetailqualis=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/4597-Umiej%C4%99tno%C5%9Bci%20obs%C5%82ugi%20klienta%20%28Kundenbetreuungskenntnisse%29?language=pl&stammdaten_noteid=1016&expandDetailqualis=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/92-Umiej%C4%99tno%C5%9Bci%20zarz%C4%85dzania%20%28Managementkenntnisse%29?language=pl&stammdaten_noteid=1016&expandDetailqualis=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/100-Wiedza%20marketingowa%20%28Marketingkenntnisse%29?language=pl&stammdaten_noteid=1016&expandDetailqualis=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/102-Umiej%C4%99tno%C5%9Bci%20zarz%C4%85dzania%20projektami%20%28Projektmanagement-Kenntnisse%29?language=pl&stammdaten_noteid=1016&expandDetailqualis=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/7370-Przetwarzanie%20%28Sachbearbeitung%29?language=pl&stammdaten_noteid=1016&expandDetailqualis=1

e Wiedza o sprzedazy (Verkaufskenntnisse)
o Strategie sprzedazy (Verkaufsstrategien) (z. B. Strategie B2B (B2B-Strategien))

o Technologia sprzedazy (Verkaufstechnik) (z. B. Negocjacje sprzedazy (Verkaufsverhandlung), Prowadzenie

rozmow sprzedazowych (Fiihrung von Verkaufsgesprachen))

e Wiedza o sprzedazy (Vertriebskenntnisse)

o Po sprzedazy (After-Sales)
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o Pozyskanie nowego klienta (Neukundenakquisition)

o Przedsprzedaz (Pre-Sales) (z. B. Demonstracja oprogramowania (Vorfiihrung von Software))

o Sprzedaz techniczna (Technischer Vertrieb)

o Dystrybucja ustug (Vertrieb von Dienstleistungen)

o Strategie i koncepcje sprzedazy (Vertriebsstrategien und -konzepte) (z. B. Zarzadzanie rurociggiem
sprzedazy (Sales-Pipeline-Management), Opracowanie strategii sprzedazy (Entwicklung von

Vertriebsstrategien), Rozwoj rynku (Marktaufbau))

¢ Wyktad i umiejetnosci prezentacji (Vortrags- und Prasentationskenntnisse)
o Prowadzenie wyktaddw i prezentacji (Abhalten von Vortragen und Prasentationen) (z. B. Prowadzenie
prezentacji dla klientow (Abhalten von Kundenprasentationen))

0Ogodlne umiejetnosci zawodowe

(Uberfachliche berufliche Kompetenzen)

e Gotowos¢ operacyjna (Einsatzbereitschaft)
o Dynamiczna osobowos$¢ (Dynamische Personlichkeit)

Dobry wyglad (Gutes Auftreten)
Koligacja IT (IT-Affinitat)
Umiejetnosci komunikacyjne (Kommunikationsstérke)

o Sita przetargowa (Verhandlungsstarke)
¢ Orientacja na klienta (Kundenorientierung)
e Umiejetnosci rozwigzywania probleméw (Problemldsungsfahigkeit)

Kompetencje cyfrowe wedtug DigComp
(Digitale Kompetenzen nach DigComp)

1 Podstawowe

2 osoby prowadzace
dziatalnos¢ na wiasny
rachunek

3 Zaawansowane

4 Wysoce wyspecjalizowane

Opis:IT-Salesmanagerin sind Expertinnen und Experten der Digitalisierung. Sie sind in der Lage groRRere
Datenmengen in unterschiedlichen und immer wieder neuen Zusammenhangen zu ermitteln, zu bewerten und
zu analysieren. Daraus entwickeln sie neue Ableitungen fiir Anwendungen, Geschaftsmodelle,
Problemlosungen usw. Die erforderlichen Kompetenzen hangen dabei stark vom konkreten Tatigkeitsbereich
ab und erfordern oft ein spezialisiertes Kompetenzniveau.

Szczegétowe informacje na temat umiejetnosci cyfrowych
(Detailinfos zu den digitalen Kompetenzen)
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https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/7020-Orientacja%20na%20klienta%20%28Kundenorientierung%29?language=pl&stammdaten_noteid=1016&expandDetailqualis=1
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Obszar kompetenc;ji

Poziom(y) kompetencji
od..do...

Opis

0 - Podstawy, dostep i
zrozumienie cyfrowe

IT-Salesmanagerin haben ein ausgepragtes
Verstandnis fiir komplexe Zusammenhange der
Digitalisierung und gestalten selbst neue
Anwendungen und Lésungen. Sie konnen sowohl
allgemeine als auch berufsspezifische digitale
Anwendungen (z. B. Business Intelligence, Business-
Process-Management-Systeme, Data Driven
Marketing, Service-Portale und -Apps, Enterprise-
Resource-Planning-Anwendungen, Warehouse-
Management-Systeme) und Gerate selbststandig und
sicher anwenden.

1 - Postepowanie z
informacjami i
danymi

IT-Salesmanagerin miissen umfassende Daten und
Informationen recherchieren, vergleichen, beurteilen
und bewerten kdnnen, aus den gewonnenen Daten
selbststandig Konzepte und Empfehlungen ableiten
und in ihrer Arbeit umsetzen.

2 - Komunikacja,
interakcja i
wspotpraca

IT-Salesmanagerin verwenden komplexe digitale
Anwendungen zur Kommunikation, Zusammenarbeit
und Dokumentation auf hohem Niveau und
unterstiitzen andere beim Einsatz solcher Tools.

3 - Kreacja, produkcja
i publikacja

IT-Salesmanagerin miissen umfangreiche und
komplexe digitale Informationen und Daten
selbststandig erfassen und auch in nicht alltaglichen
Situationen in digitale Anwendungen einpflegen
konnen.

4 - Bezpieczenstwo i
zrobwnowazone
wykorzystanie
zasobow

IT-Salesmanagerin beurteilen die fiir den jeweiligen
Anlassfall relevanten Datenschutz- und -
sicherheitsregeln und konnen diese eigenstéandig auf
ihre Tatigkeit anwenden bzw. in ihrem
Verantwortungsbereich fiir die Einhaltung und
Umsetzung der Regeln sorgen. Sie arbeiten
aullerdem an der Entwicklung geeigneter
MaRBnahmen zur Datensicherheit mit.

5 - Rozwigzywanie
probleméw,
innowacje i ciagte
uczenie sie

IT-Salesmanagerin miissen die Einsatzmaoglichkeiten
digitaler Tools und Losungen fiir komplexe
berufsspezifische Fragestellungen in ihrer Arbeit
beurteilen kdnnen. Sie erkennen selbststandig
Probleme und Fehlerquellen digitaler Anwendungen
und veranlassen deren Behebung und die
Weiterentwicklung von Anwendungen und Losungen.
Sie erkennen eigene digitale Kompetenzliicken und
konnen Schritte zu deren Behebung setzen.

Szkolenia, certyfikaty, dalsze szkolenia
(Ausbildung, Zertifikate, Weiterbildung)

Typowe poziomy umiejetnosci
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(Typische Qualifikationsniveaus)

e Zawod w wyzszej szkole zawodowej i szkoleniu technicznym (Beruf mit héherer beruflicher Schul- und
Fachausbildung)

e Zawod akademicki (Akademischer Beruf)

Szkolenie

(Ausbildung)

BHS - Berufshildende hohere Schule NQRY

¢ Elektrotechnik, Informationstechnologie, Mechatronik
e Kaufmannische Berufe

¢ Wirtschaftsingenieurwesen

Hochschulstudien Q" NAR™

e Wirtschaft, Recht, Management
o [T-Management
o Marketing und Sales

Ksztalcenie ustawiczne
(Weiterbildung)

Fachliche Weiterbildung Vertiefung
e B2B-Strategien

e B2C-Strategien

e Betriebswirtschaft

¢ Datensicherheit

e E-Commerce

¢ IT-Projektmanagement

¢ Markenfiihrung

e Marktanalysen

¢ Online-Marketing

e Online-Vertrieb

e Sales Management

e Supply Chain Management
e Telekommunikationstechnik

Fachliche Weiterbildung Aufstiegsperspektiven

¢ Spezielle Aus- und Weiterbildungslehrgénge - Wirtschaftliche und kaufméannische Berufe

Spezielle Aus- und Weiterbildungslehrgédnge - Elektrotechnik, Informationstechnologie, Mechatronik
Zertifikat Projektmanagerin

Hochschulstudien - Informatik, Computer- und Datenwissenschaften

Hochschulstudien - IT-Management

Bereichsiibergreifende Weiterbildung
e Datenschutz

e Fremdsprachen

e Gesprachstechniken

¢ Projektmanagement

e Qualitatsmanagement

Weiterbildungsveranstalter

e Betriebsinterne Schulungen

¢ Fachverband Unternehmensberatung, Buchhaltung und IT
¢ Hersteller- und Zulieferbetriebe
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https://bis.ams.or.at/bis/berufe-nach-ausbildungen?language=pl&expand=40#tree-berufsstruktur-40-branch-text-wrapper
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https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/99-Wirtschaft%2C%20Recht%2C%20Management?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/99-IT-Management?language=pl&ausbildungssubkategorie_noteid=96
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/99-Marketing%20und%20Sales?language=pl&ausbildungssubkategorie_noteid=109
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/96-B2B-Strategien?language=pl&query_qualifikation_detail_noteid=419&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/96-B2C-Strategien?language=pl&query_qualifikation_detail_noteid=2584&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/103-Betriebswirtschaftskenntnisse?language=pl&query=Betriebswirtschaft&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/127-Datensicherheitskenntnisse?language=pl&query=Datensicherheit&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/105-E-Commerce-Kenntnisse?language=pl&query=E-Commerce&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/4633-IT-Projektmanagement?language=pl&query_qualifikation_detail_noteid=8136&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/100-Markenf%C3%BChrung?language=pl&query_qualifikation_detail_noteid=9920&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/100-Marktanalysen?language=pl&query_qualifikation_detail_noteid=1157&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/100-Online-Marketing?language=pl&query_qualifikation_detail_noteid=1183&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/94-Online-Vertrieb?language=pl&query_qualifikation_detail_noteid=9692&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/94-Vertriebskenntnisse?language=pl&query=Sales%20Management&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/4599-Supply%20Chain%20Management?language=pl&query_qualifikation_detail_noteid=2732&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/123-Telekommunikationstechnik?language=pl&query_qualifikation_detail_noteid=6142&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/43-Spezielle%20Aus-%20und%20Weiterbildungslehrg%C3%A4nge%20-%20Wirtschaftliche%20und%20kaufm%C3%A4nnische%20Berufe?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/55-Spezielle%20Aus-%20und%20Weiterbildungslehrg%C3%A4nge%20-%20Elektrotechnik%2C%20Informationstechnologie%2C%20Mechatronik?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/4852-Zertifikat%20ProjektmanagerIn?language=pl&query_qualifikation_detail_noteid=10626&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/107-Hochschulstudien%20-%20Informatik%2C%20Computer-%20und%20Datenwissenschaften?language=pl&ausbildungssubkategorie_noteid=55
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/99-Hochschulstudien%20-%20IT-Management?language=pl&ausbildungssubkategorie_noteid=96
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/127-Datensicherheitskenntnisse?language=pl&query=Datenschutz&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/72-Fremdsprachenkenntnisse?language=pl&query=Fremdsprachen&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/6939-Vortrags-%20und%20Pr%C3%A4sentationskenntnisse?language=pl&query=Gespr%C3%A4chstechniken&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/102-Projektmanagement-Kenntnisse?language=pl&query=Projektmanagement&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/194-Qualit%C3%A4tsmanagement-Kenntnisse?language=pl&query=Qualit%C3%A4tsmanagement&show_definition=1
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Fachmesse- und Tagungsveranstalter
Erwachsenenbildungseinrichtungen und Online-Lernplattformen
Fachhochschulen

e Universitaten

Znajomosc¢ jezyka niemieckiego wedtug CEFR

(Deutschkenntnisse nach GERS)

B2 Gute bis C1 Sehr gute Deutschkenntnisse

Vertriebsberufe erfordern generell aufgrund des stadndigen und intensiven Kundinnen- und Kundenkontakts eine
gute Sprachbeherrschung. Sie beraten ihre Kundinnen und Kunden personlich und telefonisch, erstellen
schriftliche Angebote, kommunizieren im Team und mit Kolleginnen und Kollegen aus anderen Abteilungen.

Dalsze informacje zawodowe
(Weitere Berufsinfos)

Srodowisko pracy
(Arbeitsumfeld)
o Staty kontakt z ludZmi (Standiger Kontakt mit Menschen)

Kwestionariusz kompetenc;ji
(Berufsspezialisierungen zur Vermittlung)
Asystent sprzedazy IT (IT-Vertriebsassistentln)

Specjalizacje zawodowe

(Berufsspezialisierungen)

Sprzedawca projektow IT (EDV-Projektverkauferin)
Menedzer sprzedazy IT (EDV-Salesmanagerin)
Konsultant sprzedazy IT (EDV-Vertriebskonsulentin)
Sprzedawca projektow IT (IT-Projektverk&uferin)

Asystent sprzedazy IT (IT-Vertriebsassistentin)
Konsultant ds. sprzedazy IT (IT-Vertriebskonsulentin)

Account Manager ds. IT (Account-Managerin fir IT)
Key Account Manager ds. IT (Key Account-Managerin fir IT)
Key Account Manager ds. Telekomunikacji (Key Account-Managerin fiir Telekommunikation)

Sprzedawca systemu hosta (Hostsystem-Verkauferin)

Przedstawiciel specjalisty IT (EDV-Fachvertreterin)

Konsultant sprzedazy IT (EDV-Verkaufsberaterin)
Przedstawiciel handlowy IT (EDV-Verkaufsreprasentantin)
Konsultant sprzedazy IT (EDV-Vertriebsberaterin)
Przedstawiciel handlowy IT (EDV-Vertriebsreprasentantin)
Przedstawiciel specjalisty IT (IT-Fachvertreterin)

Konsultant ds. sprzedazy IT (m/k) (IT-Sales Consultant (m/w))
Sprzedawca IT (m/k) (IT-Salesman (m/w))

Konsultant sprzedazy IT (IT-Verkaufsberaterin)

Przedstawiciel handlowy IT (IT-Verkaufsreprasentantin)
Konsultant sprzedazy IT (IT-Vertriebsberaterin)

Przedstawiciel handlowy IT (IT-Vertriebsreprasentantin)
Przedstawiciel Handlowy w obszarze technologii informatycznych (m/k) (Sales Representative im Bereich
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Informationstechnologie (m/w))

Menedzer ds. telekomunikacji (Telekom-Managerin)
Menedzer ds. telekomunikacji (Telekommunikationsmanagerin)

Konsultant ds. sprzedazy przedsprzedazowej w zakresie technologii informatycznych (Menedzer sprzedazy IT)
(Pre-Sales-Vertriebsberaterin fiir Informationstechnologie (IT-Salesmanagerin))

Konsultant ds. przedsprzedazy w dziedzinie technologii informatycznych (m/k) (Pre-Sales Consultant fir
Informationstechnologie (m/w))

Menedzer ds. relacji z klientami w sektorze telekomunikacyjnym (Customer Relationship-Managerin im Bereich
Telekommunikation)

Zawody pokrewne

(Verwandte Berufe)

¢ Informatyk (Informatikerln)

e Konsultant IT (k/m) (IT-Consultant (m/w))

¢ kierownik projektu IT (IT-Projektmanagerin)

e Menedzer ds. kluczowych klientéw (Key-Account-Managerin)
e Menedzer produktu (Produktmanagerin)

e Inzynier ds. wymagan (m/k) (Requirements Engineer (m/w))
e Konsultant SAP (SAP-Beraterln)

¢ Analityk systemow (Systemanalytikerln)

e Technik sprzedazy (Vertriebstechnikerln)

Przydziat do obszaréw i grup zawodowych BIS
(Zuordnung zu BIS-Berufsbereichen und -obergruppen)
Elektrotechnika, elektronika, telekomunikacja, IT (Elektrotechnik, Elektronik, Telekommunikation, IT)
e Wsparcie IT, szkolenia, doradztwo i sprzedaz (IT-Support, -Schulung, -Beratung und -Vertrieb)
Handel, logistyka, transport (Handel, Logistik, Verkehr)
¢ Sprzedaz, doradztwo, zakupy (Vertrieb, Beratung, Einkauf)

Przydziat do klasyfikacji zawodowej AMS (szes$ciocyfrowy)
(Zuordnung zu AMS-Berufssystematik (Sechssteller))
e 410112 Asystent sprzedazy IT (IT-Vertriebsassistent/in)

Informacje w leksykonie zawodowym
(Informationen im Berufslexikon)
¢ [ IT-Salesmanagerin (Uni/FH/PH)

Informacje w kompasie treningowym
(Informationen im Ausbildungskompass)
¢ [/ Menedzer sprzedazy IT (IT-Salesmanagerin)

A powered by Google Translate

Tekst zostat przettumaczony automatycznie z jezyka niemieckiego. Terminy niemieckie podano w nawiasach.
TA USLUGA MOZE OBEJMOWAC TLUMACZENIA DOSTARCZANE PRZEZ GOOGLE. GOOGLE ZRZEKA SIE
WSZELKIEJ ODPOWIEDZIALNOSCI ZA TLUMACZENIA, WYRAZNE LUB DOROZUMIANE, W TYM WSZELKIEJ
ODPOWIEDZIALNOSCI ZA DOKEADNOSC, NIEZAWODNOSC | WSZELKIEJ DOROZUMIANEJ
ODPOWIEDZIALNOSCI ZA WYDAJNOSC RYNKU | WYLACZENIE ODPOWIEDZIALNOSCI.

Der Text wurde automatisiert aus dem Deutschen iibersetzt. Die deutschen Begriffe werden in Klammern
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https://bis.ams.or.at/bis/beruf/425-Informatyk%20%28InformatikerIn%29?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/603-Konsultant%20IT%20%28km%29%20%28IT-Consultant%20%28mw%29%29?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/635-kierownik%20projektu%20IT%20%28IT-ProjektmanagerIn%29?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/1193-Mened%C5%BCer%20ds.%20kluczowych%20klient%C3%B3w%20%28Key-Account-ManagerIn%29?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/1195-Mened%C5%BCer%20produktu%20%28ProduktmanagerIn%29?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/1289-In%C5%BCynier%20ds.%20wymaga%C5%84%20%28mk%29%20%28Requirements%20Engineer%20%28mw%29%29?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/620-Konsultant%20SAP%20%28SAP-BeraterIn%29?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/388-Analityk%20system%C3%B3w%20%28SystemanalytikerIn%29?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/855-Technik%20sprzeda%C5%BCy%20%28VertriebstechnikerIn%29?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/berufe-nach-berufsbereichen?expand=88
https://bis.ams.or.at/bis/berufe-nach-berufsbereichen.php?expand=88,88_302
https://bis.ams.or.at/bis/berufe-nach-berufsbereichen?expand=89
https://bis.ams.or.at/bis/berufe-nach-berufsbereichen.php?expand=89,89_312
https://www.berufslexikon.at/berufe/2689
https://www.berufslexikon.at/berufe/2689
https://www.ausbildungskompass.at/berufe/?q_alle_beruf=1&q_beruf=Mened%C5%BCer+sprzeda%C5%BCy+IT+%28IT-SalesmanagerIn%29
https://www.ausbildungskompass.at/berufe/?q_alle_beruf=1&q_beruf=Mened%C5%BCer+sprzeda%C5%BCy+IT+%28IT-SalesmanagerIn%29
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angezeigt.

DIESER DIENST KANN UBERSETZUNGEN ENTHALTEN, DIE VON GOOGLE BEREITGESTELLT WERDEN. GOOGLE
SCHLIERT IN BEZUG AUF DIE UBERSETZUNGEN JEGLICHE HAFTUNG AUS, SEI SIE AUSDRUCKLICH ODER
STILLSCHWEIGEND, EINSCHLIERLICH JEGLICHER HAFTUNG FUR DIE GENAUIGKEIT, ZUVERLASSIGKEIT UND
JEGLICHE STILLSCHWEIGENDE HAFTUNG FUR DIE MARKTGANGIGKEIT, EIGNUNG FUR EINEN BESTIMMTEN
ZWECK UND NICHTVERLETZUNG FREMDER RECHTE.

Ten profil zawodowy zostat zaktualizowany 12. November 2025 . (Dieses Berufsprofil wurde aktualisiert am 12.
November 2025.)
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