S

Arbeitsmarktservice

Sprzedawca

(Verkaufssachbearbeiterin) [ Im BIS anzeigen ]

Gtéwne dziatania

(Haupttitigkeiten)

Sprzedawcy odpowiadajg za realizacje zamoéwien w dziatach sprzedazy i dystrybucji. W zaleznosci od branzy i
firmy bezposrednio sprzedajg produkty i ustugi, m.in. B. telefonicznie, osobiscie w terenie lub w biurze oraz na
targach lub poprzez posrednie kanaty sprzedazy, takie jak B. partnerzy franczyzowi, firmy wysytkowe oraz
platformy e-commerce czy social media. Twoje konkretne zadania obejmujg doradzanie klientom (zaréwno w
siedzibie firmy, jak i telefonicznie), ustalanie terminéw dostaw, przygotowywanie ofert oraz dokumentow
sprzedazowych i prezentacyjnych, przetwarzanie po ztozeniu zamowienia, pozyskiwanie nowych klientéw przez
telefon, tworzenie sprzedazy, Obrotu i statystyki sprzedazy.

Verkaufssachbearbeiterinnen sind fiir die Auftragsabwicklung in Verkaufs- und Vertriebsabteilungen zustandig.
Je nach Branche und Unternehmen verkaufen sie Produkte und Dienstleistungen direkt, z. B. telefonisch,
personlich im Auen- oder Innendienst sowie auf Messen, oder liber indirekte Vertriebskanale, wie z. B.
Franchisepartner, Versandhandelsunternehmen sowie E-Commerce- oder Social-Media-Plattformen. Ihre
konkreten Aufgaben reichen von der Beratung von Kundinnen (sowohl am Firmenstandort als auch telefonisch),
lber das Vereinbaren von Lieferterminen, die Erstellung von Angeboten sowie Verkaufs- und
Prasentationsunterlagen, die Abwicklung nach Auftragserteilung, telefonische Neuakquisition von KundInnen
bis hin zum Erstellen von Absatz-, Umsatz und Verkaufsstatistiken.

Dochéd

(Einkommen)

Sprzedawca zarabia od 2.190 do 3.180 euro brutto miesiecznie (Verkaufssachbearbeiterinnen verdienen ab
2.190 bis 3.180 Euro brutto pro Monat).

W zaleznosci od poziomu kwalifikacji wynagrodzenie poczatkowe moze by¢ wyzsze (Je nach

Qualifikationsniveau kann das Einstiegsgehalt auch hoher ausfallen):

e Zawod ze szkoleniem zawodowym : 2.190 do 2.480 euro brutto (Beruf mit Lehrausbildung: 2.190 bis 2.480
Euro brutto)

e Zawod w sredniej szkole zawodowej i szkoleniu technicznym : 2.190 do 2.480 euro brutto (Beruf mit mittlerer
beruflicher Schul- und Fachausbildung: 2.190 bis 2.480 Euro brutto)

e Zawod w wyzszej szkole zawodowej i szkoleniu technicznym : 2.470 do 3.180 euro brutto (Beruf mit héherer
beruflicher Schul- und Fachausbildung: 2.470 bis 3.180 Euro brutto)

Mozliwosci zatrudnienia

(Beschaftigungsmoglichkeiten )

Sprzedawcy zatrudnieni sg w dziatach sprzedazy srednich i duzych firm. Ponadto znajdujg zatrudnienie w
firmach spedycyjnych, wiekszych firmach handlowych, a takze w firmach produkcyjnych z zagranicznymi
stosunkami handlowymi.

Verkaufssachbearbeiterinnen werden in den Verkaufsabteilungen mittlerer und gréRerer Unternehmungen
beschaftigt. Weiters finden sie in Speditionsbetrieben, groeren Handelsbetrieben sowie in
Produktionsbetrieben mit AuRenhandelsbeziehungen Beschaftigung.

Aktualne wakaty

(Aktuelle Stellenangebote)

.... W internetowym serwisie posrednictwa pracy AMS (eJob-Room): (.... in der online-Stellenvermittlung des
AMS (eJob-Room): )303 ' do AMS eJob Room ( zum AMS-eJob-Room)
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Umiejetnosci zawodowe wymagane w reklamach
(In Inseraten gefragte berufliche Kompetenzen)

¢ Przygotowanie ofert (Angebotserstellung)

¢ Przetwarzanie zamdwien (Auftragsabwicklung)
¢ Wsparcie serwisowe (AuBendienstbetreuung)

e System zamowien (Bestellwesen)

e Fakturowanie (Fakturierung)

¢ Obliczenia (Kalkulation)

¢ Porady dla klientéw (Kundenberatung)

¢ Wiedza marketingowa (Marketingkenntnisse)

¢ Pozyskanie nowego klienta (Neukundenakquisition)
¢ Rozpatrywanie skarg (Reklamationsbearbeitung)
e Statystyki sprzedazy (Verkaufsstatistik)

¢ Prezentacja towaréw (Warenprésentation)

Inne umiejetnosci zawodowe
(Weitere berufliche Kompetenzen)

Podstawowe umiejetnosci zawodowe
(Berufliche Basiskompetenzen)

e Sprzedaz produktéw (Produktverkauf)

¢ Przetwarzanie (Sachbearbeitung)

¢ Przetwarzanie umowy (Vertragsabwicklung)
e Wiedza o sprzedazy (Vertriebskenntnisse)

Techniczne umiejetnosci zawodowe
(Fachliche berufliche Kompetenzen)
e Znajomos$¢ oprogramowania aplikacji biznesowych (Betriebswirtschaftliche Anwendungssoftware-
Kenntnisse)
o Oprogramowanie biznesowe miedzybranzowe (Branchenibergreifende Unternehmenssoftware) (z. B.
Oprogramowanie do zarzadzania zaméwieniami (Auftragsmanagement-Software))
o Oprogramowanie biznesowe specyficzne dla branzy (Branchenspezifische Unternehmenssoftware) (z. B.
Gotowe2zamoéwienie (Ready2order))
¢ Wiedza biznesowa (Betriebswirtschaftskenntnisse)
o Obliczenia (Kalkulation)
¢ Umiejetnosci biurowe i administracyjne (Biro- und Verwaltungskenntnisse)
o Prace administracyjne (Administrative Biirotatigkeiten) (z. B. Tworzenie statystyk i ocen (Erstellung von
Statistiken und Auswertungen))
o Kompetencje telefoniczne (Telefonierkompetenz) (z. B. Telefonowanie (Telefonieren))
¢ Umiejetnosci w zakresie handlu elektronicznego (E-Commerce-Kenntnisse)
o Ustugi elektroniczne w przemysle (Elektronische Dienstleistungen in Branchen) (z. B. E-zaméwienia (E-
Procurement))
¢ Znajomos¢ aplikacji informatycznych (EDV-Anwendungskenntnisse)
Obstuga wtasnego oprogramowania (Bedienung von betriebsinterner Software)
Utrzymanie danych (Datenpflege) (z. B. Pozyskiwanie danych (Datenerfassung), Utrzymanie danych
podstawowych (Stammdatenpflege))
Znajomosc¢ aplikacji internetowych (Internet-Anwendungskenntnisse)
Znajomos¢ aplikacji biurowych (Biirosoftware-Anwendungskenntnisse) (z. B. Znajomos$¢ aplikacji Excel
(Excel-Anwendungskenntnisse), Znajomos¢ aplikacji Word (Word-Anwendungskenntnisse))
e Wiedza o zakupach (Einkaufskenntnisse)
o Zakupy operacyjne (Operativer Einkauf) (z. B. Negocjacje kontraktowe (Vertragsverhandlung))

[¢]

[¢]

[¢]

[¢]
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¢ Znajomos¢ jezykdw obcych (Fremdsprachenkenntnisse)
o angielski (Englisch)
¢ Umiejetnosci obstugi klienta (Kundenbetreuungskenntnisse)

o Kompetencje doradcze (Beratungskompetenz) (z. B. Informacje o produkcie (Produktinformation), Porady
telefoniczne (Telefonische Beratung))

o Zarzadzanie reklamacjami (Beschwerdemanagement) (z. B. Rozpatrywanie skarg
(Reklamationsbearbeitung))

o Obstuga klienta w sprzedazy (Kundenbetreuung im Vertrieb)

o Zarzadzanie relacjami z klientami (Customer Relationship Management) (z. B. Zarzadzanie roszczeniami
(Claim Management))

¢ Wiedza logistyczna (Logistikkenntnisse)

o Gospodarka materiatowa (Materialwirtschaft) (z. B. Planowanie popytu (Bedarfsplanung))

¢ Wiedza marketingowa (Marketingkenntnisse)

o Marketing internetowy (Online-Marketing)

o Badania rynku (Marktforschung) (z. B. Obserwacje rynku (Marktbeobachtungen))

e Znajomos¢ technologii komunikacyjnych i telekomunikacyjnych (Nachrichten- und

Telekommunikationstechnik-Kenntnisse)

o Technologia wysokiej czestotliwosci (Hochfrequenztechnik) (z. B. RFID (RFID))

¢ Wiedza ksiegowa (Rechnungswesen-Kenntnisse)

o Kontrola faktur (Rechnungskontrolle) (z. B. Fakturowanie (Fakturierung))

o Rachunkowos$¢ zewnetrzna (Externe Rechnungslegung) (z. B. Podstawowa wiedza z zakresu
rachunkowosci (Basiswissen Buchhaltung))

¢ Przetwarzanie (Sachbearbeitung)

o Przetwarzanie zaméwien (Auftragsabwicklung) (z. B. Oferty (Angebotswesen), Wpis zamdwienia
(Auftragserfassung), Tworzenie potwierdzen zamdwien (Erstellung von Auftragsbestatigungen),
Dostarczanie informacji o dostawie (Erteilen von Lieferauskiinften))

e Znajomos¢ statystyki (Statistikkenntnisse)
o Aplikacje statystyczne (Statistik-Anwendungen) (z. B. Statystyki sprzedazy (Verkaufsstatistik))
e Wiedza o sprzedazy (Verkaufskenntnisse)
o Administracja sprzedazy (Verkaufsadministration)
o Technologia sprzedazy (Verkaufstechnik) (z. B. Doradztwo sprzedazowe (Verkaufsberatung))
o Strategie sprzedazy (Verkaufsstrategien) (z. B. Sprzedaz produktow (Produktverkauf))
e Wiedza o sprzedazy (Vertriebskenntnisse)

o Po sprzedazy (After-Sales)

o Wsparcie serwisowe (AuBendienstbetreuung)
Sprzedaz bezposrednia (Direktvertrieb)

o Pozyskanie nowego klienta (Neukundenakquisition)

o Sprzedaz internetowa (Online-Vertrieb)

o Przedsprzedaz (Pre-Sales)

o Dystrybucja ustug (Vertrieb von Dienstleistungen)

o Dystrybucja produktow (Vertrieb von Produkten)

¢ Wyktad i umiejetnosci prezentacji (Vortrags- und Prasentationskenntnisse)

o Prowadzenie wyktaddw i prezentacji (Abhalten von Vortragen und Prasentationen) (z. B. Prowadzenie
prezentacji dla klientow (Abhalten von Kundenprasentationen))

o Przygotowanie dokumentow prezentacyjnych (Erstellung von Prasentationsunterlagen)

[¢]

0Ogodlne umiejetnosci zawodowe
(Uberfachliche berufliche Kompetenzen)
e Gotowos¢ operacyjna (Einsatzbereitschaft)
o Ambicja (Ehrgeiz)
o Elastycznos$¢ (Flexibilitat)
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Koligacja IT (IT-Affinitat)
Umiejetnosci komunikacyjne (Kommunikationsstéarke)

S

Arbeitsmarktservice

o Sita przetargowa (Verhandlungsstérke)

Talent organizacyjny (Organisationstalent)

e Orientacja na ustugi (Serviceorientierung)

¢ Praca zespotowa (Teamfahigkeit)

¢ Talent sprzedazowy (Verkaufstalent)

Kompetencje cyfrowe wedtug DigComp
(Digitale Kompetenzen nach DigComp)

1 Podstawowe

2 osoby prowadzace
dziatalnos¢ na wlasny
rachunek

3 Zaawansowane

4 Wysoce
wyspecjalizowane

Opis:Verkaufssachbearbeiterinnen miissen in der Lage sein, allgemeine und berufsspezifische digitale
Anwendungen und Gerate zur Kommunikation, Zusammenarbeit und Dokumentation zu nutzen. Sie erkennen
Fehler und Probleme und konnen standardisierte Losungen anwenden. Auflerdem kennen sie die

betrieblichen Datensicherheitsvorschriften und halten diese ein.
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Szczegétowe informacje na temat umiejetnosci cyfrowych
(Detailinfos zu den digitalen Kompetenzen)

Obszar kompetenc;ji

Poziom(y) kompetencji
od...do...

Opis

0 - Podstawy, dostep i
zrozumienie cyfrowe

Verkaufssachbearbeiterlnnen kénnen allgemeine und
berufsspezifische digitale Anwendungen (z. B. E-
Commerce, Business Intelligence, Digitales
Dokumentenmanagement, Enterprise-Resource-
Planning-Anwendungen) auch in komplexen und
neuen Arbeitssituationen selbststandig und sicher
bedienen und anwenden.

1 - Postepowanie z
informacjami i
danymi

Verkaufssachbearbeiterlnnen kénnen fir
unterschiedliche Aufgaben und Fragestellungen
arbeitsrelevante Daten und Informationen
recherchieren, vergleichen, beurteilen und in der
Arbeitssituation anwenden.

2 - Komunikacja,
interakcja i
wspotpraca

Verkaufssachbearbeiterlnnen konnen alltégliche und
betriebsspezifische digitale Gerate in komplexen
Arbeitssituationen zur Kommunikation,
Zusammenarbeit und Dokumentation einsetzen.

3 - Kreacja, produkcja
i publikacja

Verkaufssachbearbeiterlnnen miissen digitale
Inhalte, Informationen und Daten selbststandig
erfassen und in bestehende digitale Tools einpflegen
kénnen.

4 - Bezpieczenstwo i
zrébwnowazone
wykorzystanie
zasobdéw

Verkaufssachbearbeiterlnnen sind sich der
Bedeutung des Datenschutzes und der
Datensicherheit bewusst, kennen die relevanten
betrieblichen Regeln, halten sie ein und veranlassen
aktiv MaBnahmen, wenn sie mogliche
Sicherheitsliicken entdecken.

5 - Rozwigzywanie
problemow,
innowacje i ciggte
uczenie sie

Verkaufssachbearbeiterlnnen miissen die
Einsatzmdoglichkeiten digitaler Tools und Lésungen
flr ihre Arbeit in den Grundziigen beurteilen konnen,
Fehler und Probleme erkennen und diese auch unter
Anleitung I6sen. Sie erkennen selbststandig eigene
digitale Kompetenzliicken und kénnen diese
beheben.

Szkolenia, certyfikaty, dalsze szkolenia
(Ausbildung, Zertifikate, Weiterbildung)

Typowe poziomy umiejetnosci
(Typische Qualifikationsniveaus)
e Zawdd ze szkoleniem zawodowym (Beruf mit Lehrausbildung)

e Zawdd w Sredniej szkole zawodowej i szkoleniu technicznym (Beruf mit mittlerer beruflicher Schul- und

Fachausbildung)

e Zawdd w wyzszej szkole zawodowej i szkoleniu technicznym (Beruf mit hoherer beruflicher Schul- und

Fachausbildung)
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Arbeitsmarktservice

Szkolenie

(Ausbildung)

Lehre NQR"

¢ Urzednik (Biirokaufmann/-frau)

¢ Biznesmen e-commerce / kobieta (E-Commerce-Kaufmann/-frau)
e Kupujacy (Einkauferln)

¢ Sprzedawca hurtowy (GroBhandelskaufmann/-frau)

¢ Pracownik przemystowy (Industriekaufmann/-frau)

BMS - Berufsbildende mittlere Schule NQR"
e Kaufmannische Berufe
¢ Wirtschaftliche Berufe

BHS - Berufsbildende hohere Schule NQR"
e Kaufmannische Berufe
¢ Wirtschaftliche Berufe

AHS - Allgemeinbildende hohere Schule

Ksztalcenie ustawiczne
(Weiterbildung)

Fachliche Weiterbildung Vertiefung
e Account-Management

o After-Sales

¢ Beschwerdemanagement
e E-Commerce

e ERP-Systeme

¢ Franchisebetreuung

¢ Marketing

¢ Neukundenakquisition

¢ Online-Vertrieb

e Pre-Sales

¢ Sales Management

Fachliche Weiterbildung Aufstiegsperspektiven

¢ Lehrlingsausbilderpriifung

¢ Spezielle Aus- und Weiterbildungslehrgénge - Wirtschaftliche und kaufméannische Berufe

¢ Ausbildung zum/zur akademischen Handelsmanagerin

o SAP-Zertifikate

¢ Hochschulstudien - Betriebswirtschaft, Controlling, Rechnungswesen

¢ Hochschulstudien - Handel, Logistik- und Transportmanagement

¢ Hochschulstudien - Marketing und Sales

¢ Spezielle Aus- und Weiterbildungslehrgéange - Fachspezifische Universitéts- und Fachhochschullehrgénge

Bereichsiibergreifende Weiterbildung
e Fremdsprachen

Kundenbetreuung im Vertrieb

MS Office

e SAP

Verhandlungsfiihrung

Weiterbildungsveranstalter
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https://bis.ams.or.at/bis/berufe-nach-ausbildungen?language=pl&expand=18#tree-berufsstruktur-18-branch-text-wrapper
https://bis.ams.or.at/bis/lehrberuf/5218-Urz%C4%99dnik%20%28B%C3%BCrokaufmann-frau%29?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/lehrberuf/5689-Biznesmen%20e-commerce%20%20kobieta%20%28E-Commerce-Kaufmann-frau%29?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/lehrberuf/5234-Kupuj%C4%85cy%20%28Eink%C3%A4uferIn%29?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/lehrberuf/5301-Sprzedawca%20hurtowy%20%28Gro%C3%9Fhandelskaufmann-frau%29?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/lehrberuf/5317-Pracownik%20przemys%C5%82owy%20%28Industriekaufmann-frau%29?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/berufe-nach-ausbildungen?language=pl&expand=39#tree-berufsstruktur-39-branch-text-wrapper
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/81-Kaufm%C3%A4nnische%20Berufe?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/9-Wirtschaftliche%20Berufe?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/berufe-nach-ausbildungen?language=pl&expand=40#tree-berufsstruktur-40-branch-text-wrapper
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/2-Kaufm%C3%A4nnische%20Berufe?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/82-Wirtschaftliche%20Berufe?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/berufe-nach-ausbildungen?language=pl&expand=38#tree-berufsstruktur-38-branch-text-wrapper
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/4597-Kundenbetreuungskenntnisse?language=pl&query=Account-Management&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/94-After-Sales?language=pl&query_qualifikation_detail_noteid=1163&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/4597-Beschwerdemanagement?language=pl&query_qualifikation_detail_noteid=2620&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/105-E-Commerce-Kenntnisse?language=pl&query=E-Commerce&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/111-ERP-Systeme?language=pl&query_qualifikation_detail_noteid=115&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/4597-Franchisebetreuung?language=pl&query_qualifikation_detail_noteid=15082&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/100-Marketingkenntnisse?language=pl&query=Marketing&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/94-Neukundenakquisition?language=pl&query_qualifikation_detail_noteid=1161&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/94-Online-Vertrieb?language=pl&query_qualifikation_detail_noteid=9692&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/94-Pre-Sales?language=pl&query_qualifikation_detail_noteid=1164&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/94-Vertriebskenntnisse?language=pl&query=Sales%20Management&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/7444-Ausbildungen%20im%20Bereich%20Bildung?language=pl&query=Lehrlingsausbilderpr%C3%BCfung&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/43-Spezielle%20Aus-%20und%20Weiterbildungslehrg%C3%A4nge%20-%20Wirtschaftliche%20und%20kaufm%C3%A4nnische%20Berufe?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/7469-Ausbildung%20zumzur%20akademischen%20HandelsmanagerIn?language=pl&query_qualifikation_detail_noteid=23346&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/4914-SAP-Zertifikate?language=pl&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/99-Hochschulstudien%20-%20Betriebswirtschaft%2C%20Controlling%2C%20Rechnungswesen?language=pl&ausbildungssubkategorie_noteid=75
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/99-Hochschulstudien%20-%20Handel%2C%20Logistik-%20und%20Transportmanagement?language=pl&ausbildungssubkategorie_noteid=110
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/99-Hochschulstudien%20-%20Marketing%20und%20Sales?language=pl&ausbildungssubkategorie_noteid=109
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/116-Spezielle%20Aus-%20und%20Weiterbildungslehrg%C3%A4nge%20-%20Fachspezifische%20Universit%C3%A4ts-%20und%20Fachhochschullehrg%C3%A4nge%20?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/72-Fremdsprachenkenntnisse?language=pl&query=Fremdsprachen&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/4597-Kundenbetreuung%20im%20Vertrieb?language=pl&query_qualifikation_detail_noteid=1155&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/197-EDV-Anwendungskenntnisse?language=pl&query=MS%20Office&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/4628-SAP-Kenntnisse?language=pl&query=SAP&show_definition=1
https://bis.ams.or.at/bis/kompetenz/41-Kommunikationsst%C3%A4rke?language=pl&query=Verhandlungsf%C3%BChrung&show_definition=1

S

Arbeitsmarktservice

e Betriebsinterne Schulungen

¢ Berufsakademie Handel [

e Fachmesse- und Tagungsveranstalter

e Erwachsenenbildungseinrichtungen und Online-Lernplattformen
¢ BHS - Kaufmannische Berufe

e Kollegs

¢ Fachhochschulen

e Universitaten

Znajomosc¢ jezyka niemieckiego wedtug CEFR

(Deutschkenntnisse nach GERS)

B2 Gute bis C1 Sehr gute Deutschkenntnisse

Sie miissen auch umfangreiche miindliche und schriftliche Arbeitsanweisungen verstehen und ausfiihren
konnen. Sie beherrschen den Schriftverkehr, kommunizieren und telefonieren im Team und mit Kundinnen und
Kunden und erledigen organisatorische Aufgaben schriftlich und am Telefon. Sie ben&tigen daher zumindest
gute, haufig aber auch sehr gute Sprachkenntnisse.

Dalsze informacje zawodowe
(Weitere Berufsinfos)

Srodowisko pracy

(Arbeitsumfeld)

¢ Domowe biuro (Home Office)

o Staty kontakt z ludZzmi (Standiger Kontakt mit Menschen)

Kwestionariusz kompetenciji

(Berufsspezialisierungen zur Vermittlung)

Przedstawiciel obstugi klienta w sprzedazy wewnetrznej (Kundinnenbetreuerln im Vertriebsinnendienst)
Konsultant ds. sprzedazy (m/k) (Sales Consultant (m/w))

Asystent sprzedazy (Vertriebsassistentin)

Specjalizacje zawodowe

(Berufsspezialisierungen)

Account Manager w sprzedazy wewnetrznej (Account-Managerin im Innendienst)
Sprzedaz wewnetrzna (m/k) (Inside Sales (m/w))

Inzynier sprzedazy wewnetrznej (m/k) (Inside Sales Engineer (m/w))

Menedzer ds. sprzedazy wewnetrznej (m/k) (Inside Sales Manager (m/w))
Wewnetrzny przedstawiciel handlowy (m/k) (Inside Sales Representative (m/w))
Wewnetrzny przedstawiciel handlowy (Verkaufsinnendienstmitarbeiterin)
Sprzedawca wewnetrzny (Verkaufssachbearbeiterin im Innendienst)

Wewnetrzny koordynator sprzedazy (Innendienstkoordinatorin)
Dyspozytor serwisu (Servicedisponentin)
Administrator sprzedazy (Verkaufsadministratorin)

Konsultant ds. sprzedazy przedsprzedazowej (Pre-Sales-Vertriebsberaterin)
Konsultant ds. przedsprzedazy (m/k) (Pre-Sales Consultant (m/w))
Wsparcie przedsprzedazowe (m/k) (Pre-Sales Supporter (m/w))

Wsparcie posprzedazowe (m/k) (Post-Sales Support (m/w))

Menedzer danych podstawowych klientéw (Kundinnenstammdatenmanagerin)
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https://www.wifi.at/kursbuch/akademische-ausbildungen/marketing-studium/handelsmanagement/berufsakademie-handel
https://www.wifi.at/kursbuch/akademische-ausbildungen/marketing-studium/handelsmanagement/berufsakademie-handel
https://www.wifi.at/kursbuch/akademische-ausbildungen/marketing-studium/handelsmanagement/berufsakademie-handel
https://bis.ams.or.at/bis/weiterbildungsveranstalter/47-Erwachsenenbildungseinrichtungen%20und%20Online-Lernplattformen?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/ausbildungsunterkategorie/2-BHS%20-%20Kaufm%C3%A4nnische%20Berufe?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/arbeitsumfeld/84-Domowe%20biuro%20%28Home%20Office%29?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/arbeitsumfeld/10-Sta%C5%82y%20kontakt%20z%20lud%C5%BAmi%20%28St%C3%A4ndiger%20Kontakt%20mit%20Menschen%29?language=pl

S

Arbeitsmarktservice

Szef sprzedazy wewnetrznej (Leiterin des Vertriebsinnendienstes)
Urzednik ds. eksportu (Sprzedawca) (Exportsachbearbeiterin (Verkaufssachbearbeiterin))

Asystent sprzedazy (m/k) (Sales Assistant (m/w))
Asystent sprzedazy (m/k) (Sales Assistent (m/w))
Asystent sprzedazy (Salesassistentin)

Konsultant ds. sprzedazy (m/k) (Sales Consultant (m/w))

Przedstawiciel obstugi klienta w sprzedazy wewnetrznej (Kundinnenbetreuerln im Vertriebsinnendienst)
Przedstawiciel handlowy (Sprzedawca) (Verkaufsreprasentantin (Verkaufssachbearbeiterin))

Stazysta ds. sprzedazy (m/k) (Verkaufstrainee (m/w))

Pracownik sprzedazy (VertriebsangestellteR)

Asystent sprzedazy (Vertriebsassistentin)

Wewnetrzny przedstawiciel handlowy (Vertriebsinnendienstmitarbeiterin)

Wewnetrzny przedstawiciel handlowy (Vertriebsmitarbeiterin im Innendienst)

Przedstawiciel handlowy (Vertriebsreprasentantin)

Sprzedawca (Vertriebssachbearbeiterin)

Specjalista ds. sprzedazy (Vertriebsspezialistin)

Przedstawiciel handlowy zywnosci (Verkaufsreprasentantin fiir Nahrungsmittel)

Technik sprzedazy w obszarze e-mobility (Vertriebstechnikerin im Bereich E-Mobilit&t)
Technik sprzedazy w branzy fotowoltaicznej (Vertriebstechnikerln im Bereich Photovoltaik)

Zawody pokrewne

(Verwandte Berufe)

e Przetwodrca zamoéwien (Auftragssachbearbeiterin)

e Menedzer ofert (Bid-Managerin)

e Urzednik (Birokaufmann/-frau)

e Menedzer ds. handlu elektronicznego (E-Commerce-Managerin)
¢ Informatyk (EDV-Kaufmann/-frau)

¢ Kupujacy (Eink&uferin)

¢ Sprzedawca hurtowy (GroRhandelskaufmann/-frau)
¢ Przedstawiciel handlowy (Handelsvertreterin)

e Pracownik przemystowy (Industriekaufmann/-frau)

e Urzednik techniczny (TechnischeR Sachbearbeiterin)
e Technik sprzedazy (Vertriebstechnikerln)

Przydziat do obszaréw i grup zawodowych BIS
(Zuordnung zu BIS-Berufsbereichen und -obergruppen)
Handel, logistyka, transport (Handel, Logistik, Verkehr)

¢ Sprzedaz, doradztwo, zakupy (Vertrieb, Beratung, Einkauf)

Przydziat do klasyfikacji zawodowej AMS (szes$ciocyfrowy)

(Zuordnung zu AMS-Berufssystematik (Sechssteller))

e 401853 Doradca klienta w handlu detalicznym (back office) (Kundenbetreuer/in im Handel (Innendienst))
e 760172 Konsultant ds. sprzedazy (m/k) (Sales Consultant (m./w.))

e 780114 Sprzedawca (Verkaufssachbearbeiter/in)

e 780137 Asystent sprzedazy (Vertriebsassistent/in)
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https://bis.ams.or.at/bis/beruf/1206-Przetw%C3%B3rca%20zam%C3%B3wie%C5%84%20%28AuftragssachbearbeiterIn%29?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/1285-Mened%C5%BCer%20ofert%20%28Bid-ManagerIn%29?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/534-Urz%C4%99dnik%20%28B%C3%BCrokaufmann-frau%29?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/1282-Mened%C5%BCer%20ds.%20handlu%20elektronicznego%20%28E-Commerce-ManagerIn%29?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/535-Informatyk%20%28EDV-Kaufmann-frau%29?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/1155-Kupuj%C4%85cy%20%28Eink%C3%A4uferIn%29?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/538-Sprzedawca%20hurtowy%20%28Gro%C3%9Fhandelskaufmann-frau%29?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/864-Przedstawiciel%20handlowy%20%28HandelsvertreterIn%29?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/540-Pracownik%20przemys%C5%82owy%20%28Industriekaufmann-frau%29?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/1198-Urz%C4%99dnik%20techniczny%20%28TechnischeR%20SachbearbeiterIn%29?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/beruf/855-Technik%20sprzeda%C5%BCy%20%28VertriebstechnikerIn%29?language=pl
https://bis.ams.or.at/bis/berufe-nach-berufsbereichen?expand=89
https://bis.ams.or.at/bis/berufe-nach-berufsbereichen.php?expand=89,89_312

S

Arbeitsmarktservice

Informacje w leksykonie zawodowym
(Informationen im Berufslexikon)
¢ [/ Sales Assistant (m/w) (Schule)

Informacje w kompasie treningowym
(Informationen im Ausbildungskompass)
¢ [/ Sprzedawca (Verkaufssachbearbeiterln)

A powered by Google Translate

Tekst zostat przettumaczony automatycznie z jezyka niemieckiego. Terminy niemieckie podano w nawiasach.
TA USLUGA MOZE OBEJMOWAC TLUMACZENIA DOSTARCZANE PRZEZ GOOGLE. GOOGLE ZRZEKA SIE
WSZELKIEJ ODPOWIEDZIALNOSCI ZA TLUMACZENIA, WYRAZNE LUB DOROZUMIANE, W TYM WSZELKIEJ
ODPOWIEDZIALNOSCI ZA DOKEADNOSC, NIEZAWODNOSC | WSZELKIEJ DOROZUMIANEJ
ODPOWIEDZIALNOSCI ZA WYDAJNOSC RYNKU | WYLACZENIE ODPOWIEDZIALNOSCI.

Der Text wurde automatisiert aus dem Deutschen iibersetzt. Die deutschen Begriffe werden in Klammern
angezeigt.

DIESER DIENST KANN UBERSETZUNGEN ENTHALTEN, DIE VON GOOGLE BEREITGESTELLT WERDEN. GOOGLE
SCHLIERT IN BEZUG AUF DIE UBERSETZUNGEN JEGLICHE HAFTUNG AUS, SEI SIE AUSDRUCKLICH ODER
STILLSCHWEIGEND, EINSCHLIEBLICH JEGLICHER HAFTUNG FUR DIE GENAUIGKEIT, ZUVERLASSIGKEIT UND
JEGLICHE STILLSCHWEIGENDE HAFTUNG FUR DIE MARKTGANGIGKEIT, EIGNUNG FUR EINEN BESTIMMTEN
ZWECK UND NICHTVERLETZUNG FREMDER RECHTE.

Ten profil zawodowy zostat zaktualizowany 08. Juli 2026 . (Dieses Berufsprofil wurde aktualisiert am 08. Juli
2026.)
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https://www.berufslexikon.at/berufe/2162
https://www.berufslexikon.at/berufe/2162
https://www.ausbildungskompass.at/berufe/?q_alle_beruf=1&q_beruf=Sprzedawca+%28VerkaufssachbearbeiterIn%29
https://www.ausbildungskompass.at/berufe/?q_alle_beruf=1&q_beruf=Sprzedawca+%28VerkaufssachbearbeiterIn%29

